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Voswinkel



La Kramp Academy



Concess-city



Priorité à la qualité



élargit son offre



Plongée au coeur du virtuel



Publicité Publicité



Dopez vos ventes magasin



De l'étude à la mise en oeuvre, notre concept de magasin s'adapte parfaitement à vos besoins. Les experts vous aident, de l'étude de vos besoins à l'agencement de votre magasin, mais ne s'arrêtent pas là. Nous offrons une formation d'aide à la vente et la commercialisation. Vous souhaitez des informations supplémentaires ? Renseignez-vous auprès de votre interlocuteur au 0811 700 826 ou envoyez un courriel à [email protected]



Étude
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Plan



Installation



SAV



ÉDITORIAL



Opportunités pour l‘avenir Monsieur Kramp disait toujours : « Restez toujours au plus près de la nourriture, car c’est la dernière chose que l’être humain abandonnera». Par nourriture, il faisait référence au secteur agricole. C’est en effet grâce à la mécanisation de ce secteur que Kramp s’est développé. Dans un monde où la demande alimentaire ne cesse de croître dans un espace limité, les innovations techniques se suivent à un rythme effréné. Dans le précédent numéro de Focus, nous avons décrit plusieurs scénarios représentatifs d’un possible avenir du secteur agricole. Dans ce numéro, nous allons développer ce thème davantage. Tenant compte de la déclaration de M. Kramp et sachant que la population mondiale augmente de près de 2 milliards pour atteindre un total de 9 milliards avec une demande alimentaire croissante, les nouveaux développements offrent de nouvelles opportunités pour l’avenir. Kramp a toujours fait preuve d’innovation. En 2001, nous étions les premiers sur le marché à proposer un webshop, qui est devenu un canal de communication et de commande indispensable. Kramp Mobile, l’application utilisée sur les tablettes et les smartphones, a montré que Kramp suit toujours de très près les développements techniques toujours en collaboration avec nos partenaires. Des partenaires qui attachent également une grande importance à l’innovation et au renouvellement. Cela conduit à des opportunités et des succès partagés. En effet, tout faire soi-même revient à additionner alors que travailler ensemble entraîne la multiplication. Même à l’avenir, vous pouvez être assurés que nous continuerons à nous associer à votre réflexion pour toujours tenter de trouver une solution. Avec vous, nous relèverons volontiers le défi, que présente l’avenir du secteur agricole. Eddie Perdok PDG du groupe Kramp
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NOUVEAUTÉS



Le conseil de l’Expert



Découvrez la gamme LED disponible chez Kramp Depuis quelques années, l’ampoule standard disparait pour laisser place à la lumière LED. Quels sont les avantages de cette nouvelle luminosité ? Quels sont les produits disponibles chez Kramp ? Michael Bonjean, Responsable Magasin répond à nos questions. Quels sont les avantages du LED ?



Pourquoi travailler avec Kramp ?



Michael Bonjean: Les LED prennent la relève des lampes à



M. B. : Kramp propose des conseils personnalisés car nous



incandescence classiques dans de plus en plus de véhicules



sommes une équipe de spécialistes dédiés et à votre écoute.



agricoles. Un virage qui s’explique principalement par les



De plus, grâce à la livraison rapide, il vous est maintenant



avantages techniques qu’elles offrent, comme par exemple



possible de gérer vos stocks simplement. Avec notre gamme



leur plus longue durée de vie ou leurs plus petites dimensions,



très complète par rapport à ce que propose le marché, plus



lesquelles assurent entre autres une meilleure possibilité de



besoin de commander en grosse quantité, vous êtes rapidement



mise en œuvre d’aspects ergonomiques. Le LED offre une



réapprovisionné !



qualité lumineuse et un rendement lumineux importants et constants dans la durée, contrairement aux ampoules standard



Avez-vous d’autres précisions à nous apporter ?



qui scintillent et dont l’intensité lumineuse diminue au fil du



M. B. : Kramp propose aussi un module éclairage et LED pour



temps. Enfin, le LED est adapté à l’intérieur comme à l’extérieur.



mettre en valeur les produits en concession. Pour obtenir plus



Il ne chauffe pas et s’installe facilement.



d’informations, n’hésitez pas à contacter votre commercial



Quelle offre propose Kramp ?



Kramp. De plus, un catalogue éclairage est maintenant disponible sur demande.



M. B. : Kramp développe depuis maintenant 2 ans une gamme LED regroupant les grandes marques du marché telles que HELLA, GROTE, SACEX ou BRITAX et maintenant la marque GO PART. Projecteurs, gyrophares, kits feux magnétiques arrière, feux de gabarit ou encore phares de recul sont à votre disposition sur notre webshop. Michael Bonjean



Le nouvel actionneur de vérin linéaire LA25 de LINAK Le nouvel actionneur de vérin LA25 se caractérise par sa conception compacte, sa puissance et son électronique de contrôle intégrée. Cet actionneur convient parfaitement aux applications pour lesquelles l‘espace d‘intégration est très limité. Le LA25 présente des dimensions d‘installation minimales de 160 mm en longueur et de 55,3 mm en largeur. L‘électronique de contrôle intégrée basée sur un pont en H, offre un accès direct et facile à de nombreuses fonctionnalités rendant de facto inutile l‘utilisation d‘un module externe. LINAK nomme cette flexibilité intégrée : l‘iFLEX. Plusieurs versions sont disponibles selon vos besoins.
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KRAMP vous propose les incontournables du kit d’embrayage ! Lorsque l’expertise de Kramp s’associe au leader mondial de



NOUVEAU



NOUVEAUTÉS



Pensez à demander votre catalogue EPI Le catalogue EPI de Kramp est disponible ! Demandez-le auprès



l’embrayage LUK cela vous donne les incontournables du kit



de votre commercial Kramp ou



d’embrayage !



téléchargez-le sur le webshop via la référence : KRA70100913001.



n



Un kit d’embrayage KRAMP comprend : Un disque LUK, un mécanisme d’embrayage LUK, des butées LUK et un joint de palier arrière. Recherchez toutes vos pièces tracteur rapidement sur le webshop Kramp grâce à la recherche par marque/modèle : easylink : C00445.



n



Gamme Courroies Optibelt AGRO POWER La



gamme



Kramp avec



de



s’est



courroies



récemment



l’intégration



des



chez étoffée



courroies



Optibelt AGRO POWER. Cette gamme rassemble



toutes



présentes



sur



machines



agricoles



les



les les



courroies différentes



telles



moissonneuses



que



batteuses,



ensileuses, presses à balles rondes, etc. Ces courroies de haute qualité présentent de nombreux avantages :



Clé à cliquet ultra grip – 467AS



- Peu d’entretien - Performance constante - Excellente sécurité opérationnelle - Fonctionnement très silencieux



La clé à cliquet 467AS de Facom est la seule du marché avec un



- Génère peu de vibrations et de bruit



antidérapant aux deux extrémités ! Elle allie productivité et sécurité



- Écologique



tout en offrant la même accessibilité que les clés mixtes standards.



- Transmission de puissance élevée



Elle possède une fourche à 4 faces pour abaisser le risque de



Vous connaissez la référence d’origine ?



détérioration du boulon permettant :



Tapez votre référence dans le moteur de recherche et



- Un blocage plus ferme du boulon



retrouvez très rapidement le bon article !



- Une surface de prise de force agrandie allégeant les contraintes de serrage et de desserrage



Vous cherchez une courroie en fonction de la marque de la machine ?



Son autre extrémité est équipée d’un œillet spécial offrant un accès



Retrouvez toute la gamme AGRO POWER en tapant



facilité aux écrous . Une poussée plus forte déplace le jonc à travers



sur notre moteur de recherche le code easylink



l’œillet et abaisse la clé vers un second écrou.



C82053 et cliquez sur la marque de la machine



n



recherchée. Grâce aux vues éclatées, vous pouvez retrouver facilement la bonne courroie selon sa position. Un catalogue papier est également disponible, n’hésitez pas à le demander à nos représentants ou à nos spécialistes transmission au 0811 700 824. n
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Voswinkel



Priorité à la qualité En Allemagne, se trouvent les deux sites de production de Voswinkel, fabricant de coupleurs et raccordements hydrauliques depuis 1976.



A



u début du XXe siècle, de nombreux moulins



clients ». Störmer cite comme exemple le coupleur



se trouvaient dans la région allemande de



hydraulique spécialement fabriqué pour Fendt, « Le



Sauerland, motivant ainsi les frères Arthur



partenaire initial de Fendt ne pouvait répondre à



et Hugo Voswinkel à y construire une usine en 1928.



ses souhaits, mais nous, nous étions en mesure de



Cette entreprise était spécialisée dans la fabrication



le faire. Nous sommes à l'écoute de nos clients et



de composants et d'outils pour les moulins. En 1970



tentons de trouver une solution pour eux. »



et au fur et à mesure que l'hydraulique a pris de l'importance, l'entreprise a été transférée sur son



Innovation



site actuel à Neugrünenthal.



Un développement constant et la notion de la qualité, voici les principales valeurs pour lesquelles
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Voswinkel s'est désormais forgé un nom sur le



l'entreprise allemande est appréciée. L'un des



marché des coupleurs et des raccordements.



derniers produits phares de l'entreprise est la



En Allemagne, l'entreprise est leader sur le



série UX de douilles de coupleurs. Cette douille



marché et compte parmi les 4  plus grands



est adaptée à un volume de retour de près de



acteurs internationaux. Malgré cela, les lignes de



240  litres par minute. «  Nous suivons de près les



communication restent courtes en interne et en



développements sur le marché et tentons de prendre



externe faisant ainsi la force de l'entreprise. Le



de l'avance », explique Oliver Rüffer en marchant à



directeur Heinz-Werner Störmer précise, «  Dans



travers l'entreprise. M.Rüffer est Responsable de la



notre entreprise, nous n'avons pas de longues



division des coupleurs de Voswinkel. «  Les clients



lignes hiérarchiques. Nous pouvons ainsi réagir



le savent et l'apprécient. Même pour les nouveaux



rapidement aux souhaits de nos clients et pouvons



produits, la qualité est importante. Nous testons



également proposer des produits spécifiques aux



intensivement tous nos produits. 



PORTRAIT FOURNISSEUR
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1



Avec les appareils modernes, la quasi-totalité de la production se déroule dans l'entreprise. 2



La production intervient rapidement et sans erreur grâce au recours à de nouvelles machines. 3



L'accent que nous mettons sur la qualité est visible dans toute l'entreprise. En effet, les appareils les plus modernes sont utilisés pour la production sauf pour le test contrôlant l’état de fonctionnement des produits qui est réalisé manuellement. De nouvelles matières premières sont fournies deux fois par jour pour assurer un fonctionnement continu des machines et pour répondre à la demande croissante des clients.»



Collaborer La relation entre Kramp et Voswinkel remonte à plus de trente  ans, mais s'est intensifiée au cours des dernières années. Heinz-Werner Störmer, Directeur, indique  : «  Avec Kramp, nous avons trouvé un puissant partenaire pour vendre nos produits auprès des utilisateurs. Nous saisissons les possibilités offertes par Kramp pour des livraisons dans toute l'Europe. Nous pouvons compter l'un sur l'autre, c'est important pour une bonne relation. » n



CHIFFRES



Voswinkel est implantée depuis des décennies dans la ville allemande de Meinerzhagen. La production est répartie sur deux sites.



Les coupleurs fabriqués par Voswinkel représentent 60  % du chiffre d'affaires de l'entreprise. Chaque année, quelque 3,5 millions de coupleurs quittent l'usine, la moitié d'entre eux sont destinés à l'exportation. De plus, l'entreprise fabrique également des raccordements et des conduites. Le chiffre d'affaires de cette entreprise qui emploie 210 salariés se montait à 37  millions d'euros en 2014. 40  % des produits sont destinés directement aux OEM, les 60 % restants sont vendus auprès du commerce de gros, comme Kramp. www.voswinkel.net
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LA RUBRIQUE



De nouveaux développements pour de nouvelles perspectives



Vers une agriculture verticale Lors de l'édition



Dans le numéro de Focus d'avril, nous avions dressé un tableau



précédente de



ils des chauffeurs  ? Dans cet article, nous approfondissons ce



de l'agriculture en 2050. Comment seront les tracteurs? Auront-



Focus, nous avions



thème. Aurons-nous vraiment besoin de sols agricoles  ? N'est-il



évoqué l'agriculture



situées en centre-ville?



du futur. Dans cette



pas possible de cultiver des plantes en hauteur et dans des serres Une chose est sûre  : nous ne pouvons pas continuer de cette manière. Si la population mondiale atteint la barre des 9 milliards



édition de Focus,



en 2050, comme les prévisions l'annoncent, nous serons confrontés



nous continuons sur



sans parler du manque de place. Pour donner une idée  : une



cette voie.



satisfaire la demande de nourriture. 80 % de la population mondiale



à un manque cruel d'eau douce pour la production de nourriture, zone de la grandeur de l'Amérique du Sud sera nécessaire pour résidera dans des zones urbaines en 2050. La conclusion s'impose rapidement : nous devrons produire la nourriture à proximité des villes tout en faisant preuve d'idées novatrices.



Une agriculture verticale Les premières initiatives semblent déjà se dessiner. À Singapour, un bâtiment de quatre  étages est déjà exploité dans son intégralité pour une production de nourriture efficace et respectueuse de l'environnement. De telles possibilités sont à l'étude en Suède et Tokyo envisage de faire construire un bâtiment de près de neuf étages. Dickson Despommier est professeur à l'université de Columbia



Enquête



et auteur du livre Vertical Farming (l'agriculture verticale). Depuis des années, il est l'un des fervents partisans de ce mode de production alimentaire. « Nous nous trouvons devant un certain nombre de défis. Nous devons garantir un accès à la nourriture et à l'eau potable pour chaque habitant, mais parallèlement nous devons accorder un temps de récupération à notre planète. Les changements climatiques soulèvent des problèmes et nos déchets ne cessent de prendre de l'ampleur. Nous sommes les seuls êtres sur terre à ne pas avoir trouvé de solution pour nos déchets. Les seuls, c'est étrange, non ? » M. Despommier pense que l’agriculture verticale apporte la solution au problème. « Nous disposons déjà de toutes les techniques pour réutiliser l'eau par le biais de l'irrigation. Nous pouvons ainsi diminuer la consommation d'eau de 70 %, le flux de déchets peut être réduit jusqu'au niveau zéro. Pour l'énergie, nous pouvons brûler les déchets existants avec du plasma, comme cela se fait déjà avec
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Agriculture verticale



Durabilité
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Gestion optimale de l'eau



Éclairage LED



Aide informatique



succès au Japon. En prenant de la hauteur et en travaillant avec efficacité sans subir les aléas climatiques comme la sécheresse et les insectes, nous aurons besoin d'un hectare de terrain seulement contre vingt hectares actuellement. »



Mécanisation du secteur Quelles seront les conséquences pour le secteur agricole actuel ? Il va de soi que cela n'entraîne pas impérativement une fermeture et un transfert vers des zones urbaines de toutes les entreprises traditionnelles. Pour l'instant, l’agriculture verticale s'applique en particulier aux légumes. L'agriculteur comme nous le connaissons actuellement continuera d'exister et aura toujours besoin de l'assistance des revendeurs agricoles et des entreprises de mécanisation. Certes l'agriculteur et donc son revendeur devront se remettre en question. Dans la dernière édition de Focus, nous pouvions noter que de nombreux développements sont déjà mis en pratique. La surveillance par les drones prend de l'ampleur, les tracteurs qui bientôt pourront se passer de chauffeur deviennent de plus en plus intelligents et les robots font une entrée en force dans le monde agricole. Ces techniques entraînent un abandon du mode de travail traditionnel, le labeur à la sueur du front, pour laisser place à un nouveau rôle pour l'agriculteur, celui du manager. Les revendeurs agricoles et les entreprises de mécanisation en subiront les conséquences. La maîtrise des appareils



Des demandes variables



numériques devient aussi importante que les compétences en soudure.



Climmar Erik Hogervorst est le président de Climmar, la fédération européenne qui regroupe 16  organisations professionnelles nationales d’échange et de partage sur les pratiques agricoles.
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Circuit de distribution réduit



LA RUBRIQUE



Elle représente au total environ 15 000 entreprises de mécanisation. Quelles sont les perspectives d'avenir ?



Le client du secteur agricole est consommateur



par drones. Le secteur de la mécanisation doit accompagner



ce



développement.



Mais,



selon



Climmar, cela est déjà le cas. Mieux encore, le secteur fait figure de précurseur. M.Hogervorst  précise : «  Il est clair que le secteur de la mécanisation



Le consommateur européen devient de plus en plus



est clairement à la tête de ce mouvement. Les



critique et de plus en plus exigeant



spécialistes se développent eux-mêmes et mettent en



à l'égard de ses aliments. Cette



relation divers systèmes pour répondre aux besoins



tendance ne fera que s'accentuer



du client. Les grands fabricants diffusent des films



d'ici à 2050, ce qui génère des



d'animation montrant les possibilités du futur. Ces



exigences de plus en plus strictes



idées sont toutefois déjà mises en pratique au niveau



pour le processus de production



local, certes à une échelle plus réduite. Nous pouvons



du secteur agricole. Une offre variée, une production



en être fiers et pouvons faire connaître davantage ces



flexible, une sécurité alimentaire et une intégration



applications. »



de la production dans l'environnement, telles sont les défis du futur. Les opportunités qui s'offrent à



Toutes ces modifications entraînent une évolution de



nous sont loin d'être négligeables. Sur le marché



la fonction de mécanicien. Est-il voué à devenir un



européen, nous avons déjà conçu les processus



expert en informatique  ? «  La formation a toujours



de production du futur. Nous avons acquis une



été un aspect décisif et dans les pays qui la stimulent,



avance considérable et nous devons exploiter cette



vous pouvez déjà noter une certaine avance ». Pour



possibilité au niveau commercial. L'automatisation a



une entreprise de mécanisation, un mécanicien



déjà fait son apparition dans les stabulations et les



disposant d'une bonne formation est plus important



serres. L’utilisation des appareils avec système de



qu'un budget publicitaire bien doté. Curieusement,



guidage GPS s’est généralisée dans tous les pays.



nous en prenons conscience uniquement lorsque



L’agriculture urbaine existe déjà depuis le début dans



nous en avons besoin. Les entreprises doivent



de nombreuses zones. Nous devons unir nos forces



comprendre que cet aspect nécessite une attention et



pour tirer profit au mieux de cette avance. 



des investissements constants. Le rôle des appareils



La technique joue un rôle de plus en plus déterminant,



électroniques et des logiciels occupent une place



comme le montreront le GPS et la surveillance



essentielle désormais dans la formation et exige le développement de nouvelles compétences auprès des apprentis. »



Ventes au consommateur L’agriculture verticale fait souvent figure de solution d'avenir. Quel est l'avis de Climmar  ? « L’agriculture verticale est un mode de production déjà appliqué à l'élevage du bétail et aux cultures sous serre  », précise M. Hogervorst. «  Il faut comprendre qu'en exprimant et en visualisant différemment cette évolution, un changement s'opère  : la production de masse passe au stade de culture écologique. Il s'agit en fait de savoir vendre une idée au consommateur. Climmar s'efforcera d'appliquer cette évolution au niveau des entreprises de mécanisation. Le secteur doit prendre conscience que les développements en matière de processus de production ne doivent pas être exposés uniquement au monde agricole, mais bien plus aux consommateurs. Tout consommateur qui ne comprend pas quelque chose fait preuve de réticence. Si toutefois, il en comprend les avantages, une force positive quasiment irrésistible se dégage alors. » n
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Publicité



Performance extrême par Rexnord Chaînes à rouleaux performance extrême Rexnord Les installations agricoles et les fabricants d'équipements d'origine misent sur les performances fiables et durables des chaînes industrielles Rexnord. Les chaînes à rouleaux performance extrême Rexnord Kette offrent les meilleures solutions pour vos environnements de travail les plus difficiles et les applications lourdes.



www.rexnord-kette.de
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Compétence • • • •



Fiable Durable Longue durée de vie Capacité de charge élevée



ASTUCE WEBSHOP



Filtrez, cliquez, commandez



La fonction filtre : pour une recherche en toute simplicité Kramp ne cesse d’élargir sa gamme de produits. Leur grand nombre peut parfois les rendre difficiles à trouver sur le webshop Kramp. Nous avons développé une fonction filtre afin de vous simplifier la recherche et de vous offrir plus de clarté.



2 1 Sur le webshop, vous pouvez avoir recours à trois filtres. Le premier filtre permet de faire une recherche par catégorie de produit. Vous pouvez ainsi réaliser rapidement et aisément une première sélection.



Le deuxième filtre offre la possibilité de classer les produits par marque. En effet, il existe plusieurs fabriquants pour un même produit. Vous trouverez ainsi facilement le fabriquant de votre choix.



3 Le troisième filtre concerne les «  Nouveautés  » ou les « Articles déstockés  ». Activez le filtre « Nouvel article » lors de la recherche d'un nouveau produit dans l'assortiment. Pour rechercher un produit destocké, vous pouvez activer l’option du même nom. n
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DOSSIER



Concess-city : plongée au cœur du virtuel Les jeux vidéo de simulation agricole rencontrent un énorme succès actuellement. Pour cette édition de Focus, nous avons imaginé la version «vendeur de matériel» du jeu. Tout va bien à «Concess-city», jusqu’à ce que la crise arrive.



Le matériel agricole se vend bien à Concess-city. Les agrinautes du



Le concessionnaire en herbe pressentait que la baisse des achats



jeu partenaire agri-city achètent toujours plus de machines pour



de matériel s’accompagnerait d’un vieillissement du parc, avec



faire prospérer leurs exploitations et engranger toujours plus



des besoins nouveaux en maintenance. Pour s’en sortir, il pourrait



d’e-pi, la monnaie virtuelle du jeu. Ce contexte favorable a



réorienter en partie son activité dans l’entretien et la révision du



largement profité à Gaël Pyjamax. Depuis qu’il joue à Concess-



matériel. La prévention des pannes passerait notamment par des



city, le jeune informaticien parisien de 25 ans a développé l’une



interventions directement dans les exploitations virtuelles. Pour



des plus grosses concession virtuelle avec 20 millions d’ e-pi



organiser l’itinérance de ses équipes de mécaniciens il devrait



en portefeuille. Lui qui ne connaissait rien au secteur agricole a



investir dans des ateliers mobiles. Il faudrait aussi rajouter quelques



été rapidement fasciné par l’univers des machines. Aussi s’est-il



e-pi pour faire monter en compétences ces personnages. Il lui



rapidement imposé sur la toile avec un sens aigu de la gestion et un



faudrait aussi acheter dix agents de relation terrain. Il les équiperait



développement de partenariats avec d’autres joueurs aux activités



de véhicules et les programmerait pour effectuer des tournées



complémentaires. Tout allait donc pour le mieux à Concess-city et



auprès des agrinautes. Cela permettrait de faire la promotion des



personne ne voyait encore les nuages pointer à l’horizon. Mais voilà



nouveaux services, de relever les attentes des exploitants, voire de



que quelques saisons virtuelles plus tard, c’est la panique générale



devancer leurs besoins. Chaque agent serait également équipé



à Concess-city. Les ventes de matériel commencent à décrocher



d’une tablette tactile lui permettant de renseigner rapidement



de façon vertigineuse. La cause ? Des prix agricoles qui baissent



les agrinautes sur leurs questions techniques, les tarifs et la



et les agrinautes qui préfèrent différer leurs investissements ou



disponibilité des produits. Pour cela, Gaël Pyjamax aurait établi



tout simplement y renoncer. Sans compter que la déduction pour



un partenariat avec un multi-spécialiste lui proposant une offre



internautes (DPI) vient de disparaître. Un système jusqu’alors



globale comprenant : des services performants, des techniciens



favorable aux investissements de matériel avec des réductions de



compétents et une formation pour ses agents de terrain. En tant



cotisations à la monnaie systématique agrinaute (MSA).



que concessionnaire, il investirait également dans une plate-forme



Vieillissement du parc



de communication directe avec les agrinautes.



Gaël Pyjamax, sentait que cette petite crise allait marquer une



Celle-ci permettrait d’encore mieux leur faire connaître les services



période importante du jeu. Il ne voulait pas attendre la fin de



de prévention des pannes. Les clients pourraient aussi y réserver



la tempête sans rien faire. « Les agrinautes doivent gagner en



directement le passage d’un mécanicien. Au total, Gaël Pyjamax



compétitivité ? Je dois faire en sorte de les y aider. C’est comme



devrait débourser 10 millions d’ e-pi dans la nouvelle organisation



cela que je m’en sortirai », marmonnait-il devant l’écran de



de sa concession. Il hésita quelques instants avant de confirmer



son ordinateur. Les concepteurs du jeu avaient programmé des



l’achat d’un clic de souris. Mais si tout marchait comme il l’avait



incidents techniques aléatoires et des usures de pièces. Celles-ci



prévu, les réseaux devraient rapidement entendre parler de la



faisaient perdre beaucoup d’e-pi aux agrinautes.



nouvelle offre. « Et puis tout cela n’est que du virtuel », conclut-il lui-même.
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LE SPÉCIALISTE À LA RESCOUSSE



La Kramp Academy élargit son offre



Des offres plus flexibles à prix imbattables ! Un an après son lancement, la Kramp Academy étoffe son offre. Plus de flexibilité dans le choix du lieu, de la date, du prix… vous n’avez plus de raison de ne pas céder à la Kramp Academy ! Marion Pothin, coordinatrice projet de la Kramp Academy, nous présente cette nouvelle offre.



Pourquoi proposez-vous un nouveau concept de formation ? Marion Pothin : Nos formations de base, lancées il y a un an, sont très approfondies mais demandent un investissement de temps et d’argent parfois difficile à réaliser pour nos clients. En effet, nos clients manquent de temps, il leur est souvent difficile de se déplacer. Si nos clients n’ont pas le temps de venir jusqu’à nous alors nous allons jusqu’à eux. Ainsi, nous avons souhaité proposer un nouveau concept de formation à notre offre Kramp Academy correspondant mieux aux contraintes des clients : la formation à domicile.



Pouvez-vous nous en dire plus concernant ce nouveau concept de formation ? M.P.: Ces nouvelles formations se dérouleront chez le client, c’est pourquoi deux employés de Kramp, spécialisés en hydraulique, se déplaceront lors de chaque formation. Il s’agira de Sylvain Gautier, Expert en Hydraulique et Henri Caillaud, Spécialiste Produit Hydraulique, tous deux déjà bien connus des clients. Ces formations sont proposées à un tarif très attractif puisque le client peut avoir recours à nos prestations pour moins de 300 euros par personne et en plus à domicile ! En effet, ces nouvelles formations se veulent très pratiques et adaptées aux exigences et à l’environnement de travail des participants. Quoi de mieux que d’être formé sur son lieu de travail avec ses propres outils ?
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Cependant, nous offrons toujours à nos clients la possibilité de faire nos formations sur site (Poitiers, Reims, Toulouse, Rennes et Lyon) sur demande en fonction du nombre de participants inscrits. Les clients ont ainsi le choix et trouvent avec cette offre toute la flexibilité dont ils ont besoin à un prix défiant toute concurrence !



Que comportent les nouvelles formations en hydraulique ? M.P.: Le programme a été revu. Plus pratique et plus axé sur la sécurité, il propose de découvrir les bases de l’hydraulique. Le but étant d’acquérir les informations nécessaires pour pouvoir travailler au quotidien en confiance et toute sécurité.



Sylvain Gautier et Henry Caillaud, nos Experts en hydraulique



Quels sont les avantages de ce type de formation ? M.P.: Si nous résumons, grâce à ce nouveau concept, le client peut bénéficier d’une formation : - flexible : le client peut choisir la date qui lui convient ainsi que le nombre de personnes qu’il souhaite voir assister à cette formation dans son entreprise. - rapide & efficace : elle se déroule sur 1,5 jour au lieu de 2 jours - économique : moins de 300 euros par personne !



Bref, ne perdez plus un instant, contactez notre assistance commerciale dès maintenant au : 0811 700 819 ! n
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KRAMP ACADEMY



Interview d’Arnaud Jasmin des Ets Bastard



La Kramp Academy vue par un client Les 08 et 09 décembre 2014 s’est déroulée la première formation hydraulique de la Kramp Academy. Arnaud Jasmin des Ets Bastard a suivi cette formation et accepté de nous faire part de ses impressions dans ce Focus. Kramp : Pouvez-vous en quelques mots présenter les Ets Bastard ainsi que votre fonction au sein de la société ?



Kramp : Comment s’est déroulée la formation hydraulique ?



Arnaud Jasmin : Je suis responsable du magasin libre-service des



Poitiers (86), a duré deux jours, alliant théorie et pratique. C’est un



établissements Bastard, concessionnaires New Holland, situés à



intervenant extérieur à Kramp, expert en hydraulique, qui nous a



Vicq Exemplet dans l’Indre (36) en région Centre. Je travaille au



fait partager ses connaissances et son savoir-faire. L’objectif était



sein de l’entreprise depuis maintenant dix ans. J’ai commencé



de maîtriser cette technique, fortement utilisée aujourd’hui pour



mon parcours en tant que salarié agricole pour ensuite intégrer



nombre d’activités par nos clients. La formation était généraliste



les Ets Bastard comme magasinier. J’ai pris la direction du magasin



et pratique. Elle avait pour objectif de nous permettre de savoir



de l’entreprise début 2014. Les Ets Bastard commercialisent du



manier l’hydraulique et d’en comprendre les mécanismes. Nous



matériel agricole et des pièces détachées, ils disposent également



avons alterné les sessions d’apprentissage purement techniques et



d’un atelier de réparation et d’un espace de vente. Notre cœur de



la mise en application par le biais d’exercices sur un banc d’essai.



cible travaille dans le secteur des grandes cultures et de la polyculture-élevage.



Kramp : Vous avez récemment suivi une formation au sein de la Kramp Academy. Pouvezvous nous expliquer les raisons qui ont motivé cette initiative ?



A.J : La formation que j’ai suivie chez Kramp en décembre 2014, à



Kramp : Quels sont selon vous les bénéfices d’une formation par la Kramp Academy ? A.J : Cela m’a permis de me professionnaliser sur l’hydraulique, utilisé en grande majorité sur les machines. En effet, je sais aujourd’hui que je suis capable de développer les ventes dans ce secteur, ce qui sert nos intérêts, ceux de nos clients mais aussi



A.J : Chargé de l’accueil dans le magasin, du conseil, de



ceux de notre partenaire Kramp, avec lequel nous travaillons en



l’approvisionnement des stocks et de l’atelier, je suis en constante



étroite collaboration. Je recommanderai vivement cette formation à



relation avec les clients, lesquels cherchent des matériels de



tous ceux qui ressentent le besoin d’être plus performants dans un



pointe. Afin d’optimiser notre qualité de service et d’être les



secteur technique. Le formateur s’est montré à la fois professionnel



ambassadeurs des meilleurs produits que nous proposons à la



et pédagogue et je suis très satisfait de cette expérience !



vente, il convient de tout savoir sur ceux-ci ! C’est pourquoi les Ets Bastard ont jugé pertinent de financer la formation hydraulique dispensée par notre partenaire Kramp.
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NEWS



Baromètre Cema



Le soleil va-t-il faire son retour ? L’incertitude domine chez les fabricants de machines agricoles en Europe. Telle est la conclusion tirée par le CEMA dans son rapport mensuel.



E



n avril dernier, et ce après neuf ans de recul, le CEMA avait perçu les signes d’une légère reprise chez les fabriquants de machines.



Aujourd’hui, il semble que le nombre de



commandes et de ventes se soit stabilisé. Bien que ce ne soit pas



La plupart des fabricants ont déjà réduit leurs effectifs mais d’autres licenciements ne sont pas prévus dans l’immédiat. Au contraire, des intérimaires sont même engagés pour répondre à la demande en haute saison. n



encore au beau fixe, une majorité des fabricants de machines estime que cette nouvelle situation permettra d’endiguer la poursuite de la baisse, mais ne s’attend pas non plus à une hausse du nombre de commandes.



Climat commercial Données et prévisions



Selon le CEMA, les derniers mois ont été marqués par un mouvement de balancier, qui est le signe évident de la grande incertitude qui règne dans le secteur. Le nouveau recul du marché après une hausse le mois dernier en est l‘exemple le plus parlant.De plus, il ne reste plus aucun marché européen où l’on prévoit à court terme une hausse de la demande de machines agricoles. La majorité du marché européen s‘attend donc à une poursuite de la baisse, même légère. En moyenne, le carnet de commandes des fabricants est plein pour 2,2 mois. Selon le CEMA, il s’agit du point le plus bas depuis 2010 à cette période de l’année, depuis qu’ils ont commencé à publier les rapports.



Question: Nous pensons que notre business actuel est...



Question: Nous prévoyons que notre chiffre d’affaire dans les prochains 6 mois sera...



Très défavorable



Décroissant



Défavorable



Satisfaisant



Restera inchangé



Bon Augmentera Très bon



022015



032015



042015



022015



032015



042015



Source : CEMA Business Barometer



À propos du baromètre CEMA - Questionnaire mensuel destiné aux fabricants de machines agricoles européens, lancé en 2008 - Il touche tous les grands secteurs : des tracteurs aux fabricants de machines utilisées par les communes - Groupe cible : 140 cadres senior de 8 pays - Réalisé par le VDMA pour le CEMA - Eléments du questionnaire : • Situation actuelle et future de l’entreprise • Nombre de commandes • Evolution du chiffre d’affaires • Chiffre d’affaires prévu pour chaque pays • Prévisions de production • Prévisions des ressources humaines Source : CEMA
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Varsseveld comme point de départ européen



Une randonnée à vélo à l'origine d'une croissance européenne Suite à la fusion avec Grene, le groupe Kramp opère désormais dans toute l'Europe. Mais, jusqu'en 1977, Kramp était implanté uniquement aux Pays-Bas. L'entreprise comptait bien quelques clients allemands, mais son expansion à l'étranger a été initiée uniquement après la rencontre fortuite de Johan Kramp avec un maire allemand lors d'un tour en vélo.



A



ux Pays-Bas, Kramp connaissait



spécial nommé « operatie Zuidverhuizen ».



déjà un essor considérable. Le



Kramp est encore présent dans cette ville.



marché néerlandais était bien



De l'autre côté de la mer du Nord, Kramp



desservi, en particulier après la fusion



est actif depuis la moitié des années



avec l’entreprise Perdok. La remarque



1980. L'entreprise s'est d'abord établie



d'un ami allemand de J. Kramp lors d'une



en Irlande et en Angleterre, et dessert



randonnée en vélo a été le déclencheur.



désormais ces deux marchés uniquement



Son ami le mit au défi  : «  Ce que tu as



à partir de l'Angleterre, de Biggleswade.



fait aux Pays-Bas est impossible en Allemagne ». Cette remarque le poussa à



En dehors de l'Europe



aller en Allemagne (en vélo). Il interpella



L’ année de l'ouverture de la filiale à



un contremaître maçon de Wertherbruch



Lummen, Kramp s'aventura aux États-



et lui demanda où il pouvait trouver un



Unis, puis partit à la conquête de l'Afrique



hangar vide. Cet homme se révéla être



du Sud deux ans plus tard. En dépit d'une



le maire de Hamminkeln et lui indiqua



forte expansion dans ces deux pays, il a



un site sur le terrain industriel de son



été décidé au début des années 2000 de se



lieu de résidence. La même année, en



concentrer sur l'Europe. En 2004, la filiale



1977, Kramp s'implanta dans cette ville



aux États-Unis a été vendue ; la filiale sud-



allemande et ouvrit ainsi sa première filiale



africaine avait déjà été vendue un an plus



à l'étranger. Hamminkeln est désormais



tôt.



devenu un bureau commercial. Un grand entrepôt avec des bureaux se trouve à



Une position solide en Europe



Strullendorf.



À partir de l’an 2000 jusqu'à aujourd’hui, Kramp n'a cessé d'élargir ses activités au niveau international. De plus en plus de pays européens pouvaient avoir recours aux services et aux produits de Kramp. À partir de l'Allemagne, l'entreprise s'est développée vers l'Autriche et la Suisse. Un entrepôt central situé en Allemagne permet d'approvisionner les clients dans ces deux pays où Kramp est représenté.



Ce n'est qu'en 1992 qu'une nouvelle filiale a été ouverte dans un pays limitrophe des Pays-Bas. Le marché belge était déjà desservi à partir du sud des Pays-Bas, mais il devenait évident que les Belges préféreraient



acheter



auprès



d'une



entreprise locale. Il a donc été décidé au début des années 1990 d'ouvrir une filiale à Lummen dans le cadre d'un transfert
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Kramp a ensuite acheté les entreprises françaises PBL Distribution et Bertholon. En 2008, l'entrepôt de Civray a été considérablement élargi. Quelques années plus tard, il a été décidé de centraliser les divers entrepôts. Un nouvel entrepôt avec bureaux a été construit sur Poitiers, les autres entrepôts ont été fermés. Le nom de Kramp PBL a été modifié pour devenir Kramp France. Mais la croissance ne s'arrête pas là. Depuis 2011, rien ne semble pouvoir arrêter cette expansion. Des bureaux commerciaux ont été ouverts en Hongrie, en Espagne et en Italie, puis en Pologne. Kramp opère également sur le marché russe par le biais d'une collaboration avec Grene. En 2013, Kramp a fusionné avec son voisin nordique, Grene. Désormais, le nouveau groupe Kramp est présent dans chaque pays d'Europe. Une randonnée en vélo en Allemagne peut parfois s'avérer bénéfique… n



HISTOIRE



1



Anciens locaux : McHugh & Kramp Ltd - Irlande



2



Kramp Angleterre



3



En Russie, Kramp et Grene travaillent ensemble



4



Kramp Allemagne



5



Le siège de Kramp France



1



2



4



3



5



6



Kramp Pays-Bas



6
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ACTU KRAMP



Kramp agrandit sa zone de stockage sur Poitiers



Plus d’espace de stockage pour encore mieux vous servir Depuis l’emménagement de Kramp dans les nouveaux bâtiments de Poitiers en 2012, l’entrepôt s’est très vite rempli. En effet, chaque mois nous proposons de plus en plus de produits que nous devons avoir en stock dans nos locaux. Un agrandissement est donc rapidement devenu indispensable. Jean-Michel Lavenseau, chef de projet infrastructure, nous en dit plus sur le sujet.



En quoi consiste l’agrandissement ?



Comment sera agencé l’intérieur du bâtiment ?



Jean-Michel : L’ajout du hall 3 représente la construction d’un



Jean-Michel : L’intérieur du bâtiment sera constitué d’étagères



bâtiment d’une superficie de 6000m2 de 50 m de façade sur 120



permettant un stockage en palettes. Les allées seront très larges



m de profondeur. Le terrain sur lequel nous sommes implantés



afin de pouvoir stocker simplement les colis à formes difficiles.



permet de dupliquer jusqu’à 7 halls de taille identique. Avec l’ajout



Les chariots pourront également se déplacer sans difficulté dans



du 3ème hall, nous serons donc arrivés à presque la moitié de la



tout l’entrepôt. L’originalité du hall 3 est qu’il sera doté d’une allée



capacité de stockage possible sur les lieux.



spéciale « produits liquides » en rétention complète. Cela signifie



Quand le projet a-t-il commencé ? Quelle est la date prévue de fin de travaux ?



que cette allée spéciale sera complétement fermée et isolée (étanchéité même au niveau du sol), seule une entrée/sortie unique permettra d’y accéder.



Jean-Michel : Les travaux ont commencé mi-mars. La date de fin de travaux était prévue fin octobre mais comme nous avons de



Cet espace aura pour rôle de stocker tous les produits liquides



l’avance, elle est prévue pour fin septembre.



tels que les huiles ou encore les liquides de refroidissement non



Quelles sont les grosses étapes de l’agrandissement ?



dangereux. Les produits dangereux étant actuellement stockés dans le hall 1.



En juillet le béton a été coulé et surfacé. Début août, nous ferons



Quel impact cet agrandissement aura-t-il sur les clients ?



des tests et courant août nous monterons les racks et installerons



Jean-Michel : Nous pourrons mieux gérer le rangement des pièces



le chauffage et les détecteurs incendie. Nous espérons pouvoir



et nous pourrons surtout en ranger plus. Cela signifie donc moins



commencer le stockage des produits dès fin septembre.



d’erreur lors de la réalisation des colis mais également plus de



Jean-Michel : Le bâtiment a été fermé avec le bardage fin juin.



produits sur place livrables sous 24h au lieu de 48h. Le client bénéficiera donc d’une offre plus large de produits disponibles encore plus rapidement.
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ZOOM SUR



De grandes différences selon les pays



Les femmes dans le monde agricole Bien que de nombreuses femmes travaillent comme salariées dans le secteur agricole, leur participation reste minime. Elles ont souvent intégré l'exploitation au titre de co-exploitante. Notons toutefois, que le pourcentage des femmes travaillant dans les fermes augmente progressivement même si la situation varie considérablement selon les États membres de l'Europe.



P



our citer quelques exemples  : un rapport de l'UE indique que le personnel (y compris à mi-temps) dans les fermes se compose à 42  % de femmes, soit 11 millions de personnes pour 2007. Quasiment 60 % de ces femmes travaillent



en Roumanie, en Pologne et en Italie. Ce chiffre est nettement moins élevé dans les autres États membres. Ces grandes différences entre les pays se retrouvent également dans d'autres domaines. En Roumanie, 34,5  %  des femmes travaillent dans le monde agricole tandis qu'elles ne représentent que 1  % en Belgique. Pour les emplois à mi-temps, les écarts sont également très importants. En Europe, 30 % des femmes travaillent à mi-temps contre 9 % pour les hommes. Les différences sont considérables selon les États membres. En Bulgarie, uniquement 2 % de la population active travaille à mi-temps contre 49 % aux Pays-Bas (dont 76 % de femmes).



Une faible rémunération Comme dans tous les autres secteurs, les femmes sont moins payées que les hommes dans le monde agricole. En 2009, elles gagnaient en moyenne 17 % de moins par heure. La différence de revenu se fait particulièrement ressentir dans les pays avec une forte participation féminine sur le marché du travail (Allemagne, PaysBas, Royaume-Uni et Autriche). Dans les pays d'Europe du Sud et de l'Est, tels que l'Italie, Malte, la Pologne et la Roumanie, la différence de rémunération est moindre. Au niveau de la direction et de la gestion de l'entreprise, les rapports entre hommes et femmes ne sont pas vraiment meilleurs. Moins d´un tiers des entreprises agricoles en Europe sont gérées par des femmes. À nouveau, on observe de grandes différences selon les pays. Dans les trois pays baltes, des femmes sont plus souvent à la tête d'une entreprise que dans les autres pays européens. La Commission Européenne entreprend de grands efforts pour minimiser les différences entre les hommes et les femmes dans le secteur agricole. Pour atteindre cet objectif, il faut toutefois prendre des mesures. Selon la Commission, il faut notamment améliorer de manière substantielle l'infrastructure (crèches, soins de santé, écoles) dans les régions rurales, stimuler la formation des femmes et établir un niveau égal de rémunération entre hommes et femmes. n
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L



a



SAER



(Société



Aumonaise



d’Équipement Rural) , dont le siège est situé à Aumont-Aubrac en Lozère



(48), est une concession de tracteurs agricoles Deutz-Fahr actuellement dirigée par M. Jérôme Ruat. À 38 ans, ce fils d’agriculteur a baigné depuis ses débuts dans l’univers de la mécanique et connaît très bien le secteur agricole puisqu’il a travaillé dix ans en qualité de mécanicien



de matériel



agricole. En 2004, J. Ruat reprend la SAER et rachète la carte Same en 2006. Huit ans plus tard, il développe son activité et étend sa zone de chalandise au Cantal (15). De ce fait, la SAER implante une seconde base en Auvergne, à Saint-Flour, toujours dans le Cantal. Un bâtiment qui comprend un atelier, un espace libre-service et des bureaux. J. Ruat est entouré d’une petite dizaine de collaborateurs, lesquels se répartissent sur les deux sites, avec des mécaniciens, une secrétaire et deux magasiniers. Le chef d’entreprise assure le développement Le libre-service Agricenter 100% Kramp de Saint-Flou.



commercial, ce qui le distingue de nombre de ses confrères qui emploient un chargé de développement commercial. La SAER se concentre sur son activité agricole en représentant de nombreuses enseignes de qualité, avec entre autres Bélair pour



SAER



Ouverture d’un Agricenter 100% Kramp



les mélangeuses, Same pour le matériel agricole, Deutz-Fahr en fenaison, Kuhn pour les presses à balles rondes et Kramp pour la fourniture en pièces détachées.



Kramp et SAER : un partenariat qui évolue au fil du temps Le libre-service Agricenter, mis en oeuvre 100% par Kramp fin 2014, comptabilise une surface de 180 m² sur les 800 m² que représente la base de Saint-Flour. Cela fait



SAER a récemment ouvert un libre-service Agricenter 100% Kramp d’une surface de 180 m² à Saint-Flour. Kramp est aujourd’hui le second fournisseur de l’entreprise.



trois ans que la SAER et Kramp travaillent en collaboration étroite et aujourd’hui Kramp se positionne comme le second fournisseur de l’entreprise, placé juste après le concessionnaire Same Deutz-Fahr. Comme l’explique Jérôme Ruat “Same et Deutz-Fahr ont des partenaires financiers, dont Kramp fait partie. C’est donc tout naturellement vers eux que nous nous sommes tournés, afin de rester dans la continuité de ce que l’on fait avec Same et Deutz-Fahr. Actuellement, c’est Kramp qui nous fournit la plus grande gamme pour
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PORTRAIT CLIENT



Jérôme Ruat et l’un de ses clients



Les perspectives de la SAER



tarifs attractifs et sa place sur le marché



Une entreprise qui suit les avancées de la technologiques



de la distribution agricole en fait un acteur



La SAER développe le dispositif



EDI



le secteur agricole et pour la SAER en



incontournable”. Autres points forts d’un tel



(l’échange de données informatisé), qui



particulier, l’entreprise reste néanmoins



partenariat : la réduction des frais de port



n’est pas encore opérationnel à 100% :



très prudente sur les recrutements,



et la facturation qui, par conséquent, est



“cela sera vraiment très utile pour notre



compte-tenu



simplifiée. En outre, Kramp est compatible



structure car l’EDI permet de gagner



cela implique. Le chef d’entreprise J.



avec Irium, le dispositif informatique de la



du temps et d’optimiser la gestion. Par



Ruat souhaite poursuivre sa politique



SAER qui permet d’optimiser la gestion



ailleurs, il vaut mieux se doter d’un



commerciale et essayer de gagner des



des commandes... Nous savons que le



excellent dispositif informatique et se



parts de marché, en suivant un rythme de



partenaire Kramp est en train d’améliorer



priver de personnel, que le contraire”



croisière stable et en consolidant les acquis



ses prestations de services concernant



considère Jérôme Ruat qui croit en la



développés depuis la reprise de l’entreprise



l’expédition des colis en regroupant



nécessité de s’équiper des meilleures



il y a dix ans... Ce qui signifie notamment



ces derniers afin de s’inscrire dans une



technologies pour faire face au marché.



que la SAER n’envisage pas à court terme



politique de développement durable (moins



Un site internet est bien sûr au programme



de se déployer sur de nouvelles zones de



de cartons). C’est une bonne chose car cela



des chantiers à conduire pour cette



chalandise.



permettra notamment aux magasiniers



entreprise qui souhaite rester compétitive



L’entreprise



d’accorder moins de temps à la gestion



et en phase avec son temps. Et pourquoi



ses forces, ce qui lui permet d’aborder



des emballages.



pas par la mise en œuvre d’un site web



sereinement l’avenir. Grâce à l’abondance



marchand, ce qui sera, de toute évidence,



de ses références en stock, la SAER se



un passage obligatoire pour toute structure



veut réactive et répond aux besoins de sa



qui commercialise des produits.



clientèle, laquelle apprécie tout autant la



la partie magasin. Kramp propose des



Si la tendance est plutôt favorable pour



des



est



obligations



bien



consciente



qualité de son service après-vente.
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L’ÉQUIPE KRAMP



Quel est ton parcours ? Je suis titulaire d’un BAC STMG. et j’ai environ 20 ans d’expérience. Je suis maintenant assistante logistique depuis deux ans et demi chez Kramp.



Guylaine Biraud Assistante logistique



En quoi consiste ton poste d’assistante logistique ? Je prends en charge les réclamations



Une autre collègue et moi-même nous



transport. De plus, avec la livraison avant



de nos clients, je m’occupe des suivis de



occupons des litiges concernant les



13h et une relation avec des prestataires



livraison avec les transporteurs et j’établis



transporteurs, comme les avaries ou



sérieux, travailler à la logistique de Kramp



également des demandes de devis pour les



encore les délais de livraison.



est agréable.



Qu’est ce qui te plaît dans ce métier ?



Quelles qualités sont nécessaires pour ce



C’est un poste dynamique où l’on ne sait



poste ?



réclamation clients de Kramp ?



jamais quelles seront nos problématiques



Il faut une bonne connaissance du milieu



Nous sommes une équipe de quatre.



de demain.



du transport et de ses contraintes. Il faut



Deux sont en charge des problématiques



Entre mon précédent métier chez un



également connaitre les pièces que nous



concernant les commandes, comme des



transporteur



vendons ainsi que le fonctionnement de la



références non-conformes par exemple.



maintenant chez Kramp, j’ai la chance



affrètements. Comment



est



réparti



le



service



et



celui



que



j’occupe



logistique.



d’avoir vu les deux côtés de la gestion du



plus légers qui arrivent par différents transporteurs. Une fois les commandes déchargées,



je



crée



un



«numéro



d’arrivage» que j’inscris sur le «bon de livraison» ou «BL». Le «numéro d’arrivage» a pour but principal de savoir où est rangée chaque marchandise. Je transmets alors le bon de livraison à une collègue qui rentre ensuite les informations concernant la marchandise sur informatique.



Nathanaël Migaud Magasinier réception



Qu’est-ce qui t’intéresse dans ce poste ? Mon poste est intéressant, il peut sembler commun et rébarbatif mais ce n’est absolument pas le cas ! Ce ne sont jamais les mêmes marchandises ni les mêmes transporteurs. De plus, ce métier me



Quel est ton parcours ?



personnes chaque jour de 6h à 14h.



J’ai commencé chez Kramp en tant que



permet de travailler en relation avec de nombreuses personnes. En effet, lorsque



préparateur de commandes. On m’a



En quoi consiste le métier de magasinier



je reçois des commandes, elles sont



ensuite proposé un CDI pour le poste



à la réception ?



parfois pour des spécialistes produits, des



de magasinier à la réception. Cela fait



Je recueille les marchandises apportées



personnes du service achats ou encore du



maintenant 5 ans que je travaille avec une



par les transporteurs afin de les décharger



service marketing.



équipe réception d’une quarantaine de



sur palettes. Parfois, il y a des colis
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Publicité



ACADEMY



PEU IMPORTE CE DONT VOUS AVEZ BESOIN …



…NOUS AVONS LA SOLUTION L’assortiment de produits Kramp contient des centaines de milliers de pièces. Vous êtes certains de trouver ce que vous cherchez. PIÈCES DE RECHANGES ET ACCESSOIRES



C’est tellement simple WWW.KRAMP.COM
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L‘ACTU DU MOMENT



3 Journées Portes Ouvertes pour les Ets Moulé en avril



Gamm Vert Saintes implante des produits fournis par Kramp au rayon motoculture Le magasin de l‘enseigne des jardineries Gamm Vert, basé à Saintes en Charentes (17) a refait l’aménagement intérieur en début d‘année de son magasin (5 000 m²). Avec 300 m² dédiés à la motoculture, le libre-service a fait intervenir Kramp, son partenaire depuis 8 ans, pour implanter les produits spécifiques à la motoculture. C‘est la première fois que Gamm Vert Saintes travaille avec Kramp pour la mise en œuvre de son espace de vente libreservice.



Implantés en région Centre à Loches (37), les Ets Moulé sont spécialisés en négoce de fournitures pour l‘agriculture, le bâtiment et la motocultur e et adhérents aux réseaux Epagri et Master Pro. Accessoires, outillage et quincaillerie sont proposés à une clientèle composée à 85% de professionnels. Partenaires de Kramp depui s plus de vingt ans, les Ets Moulé effect uent environ 5 commandes chaque semaine auprè s de leur fournisseur attitré en pièces détac hées. Pour mieux structurer son activité et répon dre aux besoins de ses clients, l‘entreprise Moulé vient de remodeler son magasin (2 000 m² de surface de vente) et a construit un atelier dédié à la motoculture.



Un magasin installé par Kramp pour une base Fendt du groupe Euromagri Avec six bases en Région Aquitaine, les Éts Euromagri sont concessionnaires Fendt. Plus de cinquante personnes travaillent pour l‘entreprise au service des professionnels de l‘agriculture et de la motoculture. La base de Labouheyre dans les Landes a fait peau neuve avec des travaux considérables qui ont duré de septembre 2014 à janvier 2015 afin de refaire intégralement le magasin et d‘ajouter une extension au bâtiment. Kramp, partenaire d‘Euromagri, a installé tout le libre-service (150 m² de magasin). Cela donnera à Euromagri l‘occasion d‘organiser l‘inauguration



Installation de tout un corner Kramp mobilier et produits pour les Ets Robert Entreprise familiale créée en 1975, basée à Rochechouart aux confins de la Haute-Vienne (87), de la Charente (16) et de la Dordogne (24), la quincaillerie des Ets Robert est dirigée par Gérard Mandon. Les Ets Robert distribuent de nombreuses marques réputées, telles que Stihl, Viking, Cub Cadet, etc. et collaborent avec Kramp depuis plusieurs années. Dans ce cadre, Kramp a installé en février dernier un corner mobilier et produits, ce qui permet à l‘entreprise de disposer d‘un espace de vente de qualité et servir au mieux ses clients.
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Ouverture d‘une cinquième base pour les Ets Ithursarry Avec une base dans les Landes (40) et déjà trois bases situées dans les Pyrénées-Atlantiques (64), les Ets Ithursarry, concessionnaires Kubota, optimisent la couverture de leur secteur dans sa partie béarnaise avec l‘implantation d‘une cinquième base à Morlaas. Cette ouverture a fait l‘objet de journées portes ouvertes les 13 et 14 mars dernier. La base de Doazit dans les Landes et la toute nouvelle de Morlaas ont fait appel aux services de Kramp pour l‘installation de leurs magasins libres-services, lesquels sont habillés aux couleurs de Kubota.



Inauguration du Valtra Shop d‘Agri-Ouest à Combourg en Ille-et-Vilaine (35) Avec trois bases dans l‘Ouest de la France, dont deux en Normandie (dans l‘Orne) et une base à Combourg en Bretagne, le groupe Agri-Ouest implante la marque Valtra auprès des acteurs du monde agricole. En effet, la base de Combourg en Bretagne (35) a inauguré son nouveau magasin Valtra Shop (100 m2 de surface pour le libre-service), implanté avec son partenaire Kramp, les vendredi 13 et samedi 14 mars dernier. Ce fut l‘occasion de montrer aux clients et fournisseurs de l‘entreprise un espace libre-service flambant neuf et de procéder à une opération de relations publiques pour valoriser l‘enseigne.



Tweets Ceux qu’il ne fallait pas louper ! France Agricole @FranceAgricole · 27 mars



Nouvelle base Fendt et Valtra pour les Ets Peillet. Crées en 1956 par M. Peillet, les établissements Peillet sont dirigés par M. Karim Tokbani. Cette entreprise familiale, possède aujourd’hui 5 bases situées en Ardèche, en Isère, dans la Drôme et le Vaucluse. Bien que spécialisés en matériel agricole, les Ets Peillet possèdent également une activité de location de nacelles et chariots télescopiques (Romans-sur-Isère et Ardèche). Forts d’une volonté de développer leur couverture à toute l’Isère, les Ets Peillet viennent d’inaugurer leur nouvelle base en tant que concessionnaire Fendt et Valtra à Beaurepaire dans le 38. Les Ets Peillet proposent une offre de libre-service concentrée à l’essentiel pour l’agriculture.



#Volaille : 15 millions d‘euros pour les éleveurs http://po.st/UBA5Nl



AGCO @AGCOcorp · 28 mars



Des rêves + du travail acharné = le succès John Deere Classic @JDCLASSIC 28 mars



100 jours avant le début #JDC15 – Qui est prêt ?!



France Agricole @FranceAgricole 27 mars



#CircuitsCourts :



http://po.st/GaF8yN



un « drive fermier bio » à Tarbes



AGCO @AGCOcorp · 28 mars



#Fendt #tractors a reçu le prix FinOvation (via @ agri_eu): http://agco.co/ZnWD
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INSOLITE



L’agenda décalé du machinisme pour l’été Miniatures ou vieilles machines. Le matériel agricole est aussi une histoire de passionnés. Cela s’exprime cet été par une programmation riche de manifestations en tout genre. Voici une sélection d’évènements aux quatre coins de France. Dordogne, le 5 juillet



Exposition de vieux tracteurs à Tamnies Le comité des fêtes de la commune organise une exposition de



N’oubliez pas les grands rendez-vous professionnels :



vieux tracteurs. Sont déjà inscrits de nombreux tracteurs, Allis Chalmers, Vendeuvre, IH,



Massey Ferguson, Fordson, Same,



Loiret, le 5 août 2015



Someca, Avto, Zetor... Renseignements - Richard Bonnafoux -



Mécacéréales



[email protected] - 06 33 87 31 67 - www.tamnies.com (24)



Pour la dixième édition, les organisateurs de Mécacéréales ont décidé de mettre l’accent sur les apports de l’innovation pour la



Aisne, du 18 au 19 juillet



Rassemblement de tracteurs anciens Labour, fenaison, broyage de grains, pressage de pommes … Plus de



qualité de service rendu par le matériel. Rendez-vous au lycée agricole le Chesnoy à Amilly (45). Renseignements - www.mecacereales.cuma.fr



100 tracteurs sont annoncés pour la 8e édition du rassemblement des tracteurs anciens à La Capelle (02), lieu-dit Clairfontaine.



Sarthe, les 26 et 27 août



Renseignements - Mme Radouan -



Salon aux Champs



[email protected] – 03 23 97 29 05



Le salon national des Cuma se déroulera à Asnières et Fontenaysur-Vègre (72). Renseignements – www.cuma.fr



Alpes de Haute-Provence, le 8 août



« Les sentiers des machines d’autrefois »»



Kain (Tournai – Belgique), les 2 et 3 septembre



Mise en situation de machines et travaux agricoles à l’ancienne.



Potato Europe



A Verdaches (04). Renseignements - Gérard Lacurie -



Le grand évènement en plein air dédié à la culture de la pomme de



[email protected] – 06 50 99 89 40



terre. Renseignements - www.potatoeurope.com



Morbihan les 15 et 16 août



Haute-Garonne, les 9 et 10 septembre



Saint-Caradec-Tregomel (56) dans le cadre du Festival des Chevaliers



200 exposants sur 72 ha pour 35 000 visiteurs attendus au lycée



de la Terre. Renseignements – www.chevaliersdelaterre.fr



agricole d’Ondes, pour les dix ans d’Innov-Agri Grand Sud-Ouest.



Exposition de modélisme



Innov-Agri GSO fête ses dix ans Route de Castelnau, Ondes (31). Renseignements - www.innovagri-



Ille et Vilaine, du 29 au 30 août



gso.com



A Bazouges-la-Pérouse (35), les Jeunes Agriculteurs du canton



Ille-et-Vilaine, du 15 au 18 septembre



Fête de la terre



d’Antrain-sur-Couesnon organisent la finale régionale de labour.



SPACE 2015



Démonstrations prévues. Renseignements - 02 23 48 29 50 -



Salon international de l’élevage. Parc des Expositions Rennes



www.ja35.fr



aéroport, La-Haie-Gautrais, Bruz (35). Renseignements – www.space.fr



Les Deux-Sèvres, le 30 août



Salon de la maquette et du modélisme



Ain, le 16 septembre



A Saint Jean-de-Thouars (79), dans le cadre de la fête des battages



Festival Non Labour et Semis Direct



à l’ancienne. Halle des sports de 9 h à 20 h.



17e édition, au lycée agricole de Cibeins à Misérieux (01).



Contact : Bernard Gauffreteau - 06 11 29 97 20 ou



Renseignements – www.nlsd.fr



Jean-Marc Paindessous - 06 77 18 85 18
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QUIZ



Tentez de gagner des sets de pique-nique !



Grand jeu de l’été !



Pour gagner, il vous suffit de découvrir les 23 pays dans lesquels Kramp est présent ! Voici quelques indices en photos pour vous aider. Une photo représente un pays. Les 3 premières personnes qui donneront les bonnes réponses à notre grand jeu de l’été remporteront des sets de pique-niques ! À vous de jouer ! Envoyez vos réponses par email à l’adresse



Félicitations ! Mme DUCHEMIN a été la première à répondre correctement au quiz spécial Facebook du Focus 01/15. Elle remporte donc le poste à souder Gys qui était en jeu. Bravo à elle et merci à tous pour votre participation !



[email protected]. Jeu gratuit et sans obligation d’achat. n



FOCUS Editeur : Kramp France Zone République III 1 rue Galilée CS 30437 86011 Poitiers Cedex



Photos : Aboutpixel.de [6], Kramp [22], Voswinkel [5], Rinoceros [1], Ets Bastard [1], Ets SAER [3], GYS [1], Ets Moulé [1], Gamm Vert Saintes [1], Euromagri Fendt [1], Ets Robert [1], Ets Ithurssary [1], Ets Peillet [1], Agri-Ouest [1], Shutterstock [24], PCE [1], Twitter [3]



Rédaction et mise en page : Département Marketing du Groupe Kramp et Kramp France E-mail: [email protected] www.kramp.com
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INFRASTRUCTURE + AGRICULTURE



FLEXIBLES GATES : ESSENTIELS À VOTRE EXCAVATEUR Conçus pour résister aux applications les plus extrêmes



Les flexibles nappés MegaSys® associés aux embouts GlobalSpiral™ Gates garantissent des performances supérieures pour les applications hydrauliques à fortes impulsions et pressions extrêmement élevées.



Les flexibles tressés acier Gates MegaSys® associés aux embouts MegaCrimp® assurent d’incroyables performances et une flexibilité optimale, avec les rayons de courbure les plus courts du marché.



POWERING PROGRESS™ Gates.com/europe/industrial
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