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Bienvenue…



altocafe.com



L'amour l'art et la manière



Alto café est une enseigne de café qui se distingue par son mode de distribution différent : ses formats, mobiles et modulaires, lui permettent de s’installer dans tous types de lieux et de transformer chaque site en un lieu convivial. Fondée en 2005, par deux passionnés de café et d’entrepreneuriat, Alto associe l’excellence du produit, l’esprit d’innovation et le sens du service.



Alto met l’accent sur : - L’amour des produits et du service, - Un café préparé dans les règles de l’art, - La manière d’aller vers le consommateur et de mettre en scène son offre.



La franchise Alto permet d’accéder à :



. Un concept différent . Un savoir-faire éprouvé . Une formation initiale . Un accompagnement régulier . Un projet de Marque ambitieux ILS NOUS ONT FAIT CONFIANCE :



La franchise Alto : partager un projet de Marque ambitieux Choisir Alto c’est : - s’impliquer dans une activité à forte valeur ajoutée qui ne connaît pas la crise, - choisir un concept clé en main, - bénéficier d’un accompagnement solide et personnalisé. UN CONCEPT DIFFÉRENT Un positionnement unique ALTO se différencie par sa modernité et sa façon d’aller vers le consommateur.



Le franchisé ALTO trouve à sa disposition le projet original d’un bar de café qui se distingue par son mode de distribution alliant modernité et sens du service. Quatre formats de distribution sont aujourd’hui disponibles, tous inspirés par la volonté de se trouver sur le chemin du consommateur : l’Altomobile, l’Altomodule, l’Altotricycle et l’Altomini.



Un savoir-faire éprouvé La franchise ALTO met à votre disposition les meilleurs éléments issus d’une expérience de 6 ans, tant au niveau de la qualité des produits, des procédures de service, que de l’approche marketing.



Le franchisé ALTO profite de l’expérience acquise par l’enseigne qui facilite son démarrage.



Une gamme de produits de qualité sélectionnés avec soin ALTO a basé son offre sur une gamme élargie de cafés dont les recettes sont régulièrement renouvelées (ex. boisson



Le franchisé ALTO accède directement à une offre 100 % packagée. Supports techniques, argumentaires, outils de communication, recettes, sont fournis clé en main.



du mois).



UNE MARQUE FORTE ALTO a créé une Identité de Marque forte, immédiatement reconnaissable, en la déclinant dans les moindres détails.



Le franchisé ALTO a la garantie de bénéficier d’une Marque forte et cohérente, qui différencie l’enseigne de la concurrence. Mise en scène, outils de communication, modèles de support, tout ce matériel est à votre disposition.



Au delà, il s'agit d'une véritable stratégie de Marque qui définit pour durer : le positionnement, la valeur ajoutée, les invariants éthiques et esthétiques ... et plus généralement tout son univers.



UN ACCOMPAGNEMENT PERSONNALISÉ Une formation initiale ALTO met à votre disposition une solide formation initiale, suivie d’une mise en application rapide sur le terrain.



Le franchisé ALTO s’approprie en quelques semaines un concept abouti, des méthodologies formalisées, un positionnement prix/produit validé par le marché et une solide culture café. Il est épaulé les premiers jours de son lancement par un tuteur expérimenté. Une attention particulière est apportée durant toute l’année de lancement.



Une assistance régulière ALTO vous apporte un soutien fort tout au long de la collaboration, tout en respectant votre indépendance de chef d’entreprise et les spécificités de votre projet.



Le franchisé ALTO est autonome sans être isolé. Notre équipe est en permanence à ses côtés pour le conseiller, l’assister ou enrichir son expertise : réunion téléphonique, interlocuteur « métier », réunion d’information et d’échange entre les franchisés, sessions de formation continue, infos marché.



LA PARTICIPATION À UN PROJET AMBITIEUX ALTO a amorcé il y a un an une nouvelle étape de son histoire. Solidement capitalisée, entourée de partenaires fortement motivés par le projet, elle a mis en place un plan de développement ambitieux pour devenir, d’ici à 4 ans, un acteur incontournable du café, en France et à l’étranger.



Le franchisé ALTO a l’opportunité de profiter de cette période de développement, pendant laquelle de nombreuses possibilités s’offrent à lui (choix de secteur ou de formules d’exploitation). L’équipe est jeune, passionnée, créative et impatiente de s’engager aux côtés de nouveaux partenaires.



Parce que le concept permet de s’installer partout et de s’adapter à tous les environnements, les possibilités sont (presque) infinies. Vous êtes déjà commerçant ou professionnel. Vous occupez ou exploitez déjà un emplacement. Vous pouvez mobiliser 5m2.



Vous ne disposez pas encore de lieu d'implantation. Vous n'êtes pas certain de pouvoir boucler votre budget.



Complément significatif de revenu. Captation de nouvelle clientèle. Service complémentaire.



Nous avons des solutions : domaine public, domaine privé, gares, aéroports, quartiers d’affaires, commerce en activité (cinéma, laverie, station-service, librairie...)



Contactez-nous !



EN CHIFFRES MOYENNE DE CLIENTS PAR JOUR : entre 120 et 200 clients* CHIFFRE D'AFFAIRES : entre 130 000 € et 250 000 €* MARGE BRUTE : entre 67 et 72 %* icatifs non contractuels



DROIT D'ENTRÉE : 12 000 € / par site FORMATION INITIALE : 10 000 € (1ère unité uniquement) dont assistance au demarrage



chif frés i nd



REDEVANCE : 5% du CA HT (mensuel)



me



*élé



INVESTISSEMENT À PRÉVOIR : entre 57 000 € et 77 000 € * tout compris (à personnaliser selon chaque projet)



n ts



CONTRAT DE FRANCHISE : durée 5 ans



APPORT PERSONNEL : 25% à prévoir BANQUES NATIONALES PARTENAIRES : 2



© photos : Stéphanie Solinas



ORGANISME DE FORMATION AGRÉÉ : 8238 049 4638 For any International market, feel free to ask for Alto café Master Franchise contract. Contact : Michele Brauer Responsable développement France [email protected] 53 rue Jean Baptiste Pigalle 75009 Paris +33 6 50 72 78 19
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document d'information â€“ franchise 

pour les plans et la construction, la formation, l'ouverture du commerce et les opÃ©rations courantes. Notre objectif est de prendre de l'expansion partout au ...
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document d'information – franchise 

débutant par le processus de sélection de site, par l'accompagnement pour les plans et la construction, la formation, l'ouverture du commerce et les opérations ...
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4 pages franchise 2012 pages 
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Devenir membre 

11 févr. 2006 - Réal Reid; Roger Samson (REAP); Ron Tiffany; Thomas Welt (STOP) ..... que la géothermie s'applique de façon variable selon le caractère du ...
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devenir membre 

Gratuit sur Google Play et AppStore. Les conseillÃ¨res et les conseillers syndicaux vous aident en matiÃ¨re : de recours liÃ©s. â€“ Ã  l'application des conditions.
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devenir membre 

En vertu du Code du travail, payer une cotisation syndicale est obligatoire depuis 1977. ..... N'attendez pas : vous pourriez en rater une ! www.sfpq.qc.ca/ ...
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DEVENIR GLOBETROTTEUR 

Pour finir, l'aspect social et identitaire complÃ¨tera mon travail. Je parlerai des ..... Carole de tout ce qui est mÃ©dia, communication, du site internet et des photos. Â« Ã‡a prendra .... mon TPA et je suis content d'avoir pu partager ce travail a
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DEVENEZ PROPRIÃ‰TAIRE D'UNE FRANCHISE VALENTINE 

intensive de deux semaines, vous aurez la chance d'apprendre les pratiques en cuisine ainsi que les fonctions de gestion. Cette formation se dÃ©roule dans un.










 


[image: alt]





Ouvrir une boulangerie en franchise: comment faire? 

6 mars 2019 - Vous souhaitez devenir boulanger indépendant et ouvrir une boulangerie qui vous appartienne ? Les avantages du statut de travailleur ...
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Contrat franchise RR V9 DoB BrR 030112 
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devenir membre 

Le SFPQ fait partie de l'histoire du Québec, car il a été au cœur des ... matérielle de cette incontournable histoire est préservée au Centre de .... régional et national. Palier local. En devenant membre du SFPQ, vous faites automatiquement partie d










 


[image: alt]





D 221A Formulaire candidature franchise LPDR 
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Comment ouvrir un fast food en franchise? 

27 févr. 2019 - Etudiante en Master II Droit Européen des Affaires et Management à Skema Business School. Sous la direction de Pierre Aïdan, docteur en ...
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franchise et partenariat 2eme edition developper ou 

Are you looking for franchise et partenariat 2eme edition developper ou integrer un reseau denseignes en commerce organise PDF?. If you are areader who ...
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A message from International Franchise Association President ... 

A message from International Franchise Association. President Matthew Shay. May 2, 2005. Dear Friends: It has come to our attention that some IFA-member ...
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A6 CONTRAT DE FRANCHISE FRANCE Alto 
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Comment conclure un contrat de franchise? 

21 févr. 2019 - ... cas de litige vous serez tenu vous présenter, avec votre avocat, devant un tribunal ... En cas de résolution du contrat, le franchisé mécontent a la faculté de mettre un ... les nouveaux articles 1224 et suivants du code civil. ○
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Dossier de presentation Franchise SPRATLEY CONSEIL VArL100511 
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spÃ©cial franchise 

clÃ©s qui doivent Ãªtre vÃ©rifiÃ©s, non seulement avant de choisir son ..... est de mÃªme quand le franchiseur a portÃ© atteinte au crÃ©dit commer- cial de son ancien ...
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ZB DIP A5 Contrat franchise 020313 
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Dossier de présentation Franchise SPRATLEY CONSEIL ArL14042010 












 


[image: alt]





Développer - Fédération Française de la Franchise 

soN moDèLe Doit être. Préservé et souteNu, et NoN, DiscrimiNé. (1) Toutes les données sur la franchise proviennent de : FFF, données 2016 et étude d'impact ...










 














×
Report Devenir Franchisé
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