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Referat Rohrbach f

l'a expliquÃ© le prÃ©sident du Conseil d'administration, FMB a crÃ©Ã© fin 2004 ... La marge brute d'autofinancement (MBA) rÃ©sultant de l'exploitation a affichÃ©,. 
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Seul le texte parlé fait foi



FMB. Dans votre région.



Exposé de Kurt Rohrbach, président de la direction de BKW FMB Energie SA, à l’occasion de l’assemblée générale du 26 mai 2005 à Berne



Mesdames, Messieurs, L’année 2004 a été particulièrement favorable pour FMB. Même en l’absence d’événements exceptionnels, nous avons enregistré un résultat qui a dépassé nos attentes en avoisinant le record de 2003. Mais les chiffres ne sauraient à eux seuls rendre compte des performances et des réalisations de l’année passée. C’est en effet à l’implantation régionale, à l’intégration verticale et aux différents partenariats consolidés – trois piliers de la politique d’entreprise de FMB – que nous devrons notre succès à long terme. Depuis sa création, FMB n’a cessé de renforcer sa présence régionale. Aujourd’hui, elle recourt à différents modes de production et dispose dans les différentes régions de Suisse d’installations en partie exploitées avec des partenaires, ce qui lui permet de garantir à ses clients la sécurité et la qualité de l’approvisionnement en énergie. C’est précisément cette stratégie éprouvée d’intégration verticale, d’implantation régionale et de partenariats que FMB entend poursuivre. Fin 2004, la société Youtility, qui commercialise de l’énergie et des prestations énergétiques sous la marque «1to1 energy», a accueilli trois nouveaux partenaires, ce qui porte à 57 le nombre de partenaires distributeurs actifs aux niveaux régional ou local (le nombre de partenaires est passé depuis à 72). Pour la première fois, nous sommes parvenus à définir avec l’ensemble des partenaires une structure tarifaire simplifiée unique pour tous les segments de clientèle et à adopter une identité visuelle uniforme sous la marque « 1to1 energy ». Dans le cadre de leur coopération consolidée, FMB et le groupe EEF/ENSA ont par ailleurs préparé la création d’une entreprise de services commune, cc energie sa, destinée à améliorer la qualité du service pour les particuliers et pour les PME. Rétrospective 2004 La tendance positive amorcée au premier semestre 2004 s’est poursuivie au second semestre. Nous avons enregistré un bénéfice comparable à celui de
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l’année précédente (251,7 millions de francs, contre 252,8 millions en 2003), et ce bien qu’aucun événement climatique exceptionnel - pas de longue période de froid ou de chaleur - n’ait eu d’impact positif sur les ventes d’électricité et malgré la mise en place, en 2004, de baisses de prix pour tous les clients FMB de 30 millions de francs, sur un total prévu de quelque 50 millions. La prestation globale du groupe FMB a atteint un peu plus de 2932 millions de francs et le résultat d’exploitation (EBITDA) 366,6 millions. Dans l’ensemble, nos activités ont surtout bénéficié du niveau de prix élevé sur les marchés européens et de l’accroissement des ventes en Suisse.



Quelques mots sur chacun des secteurs d’activités de FMB. Avec 9413 GWh, la production totale de FMB a progressé de 1 % par rapport à la moyenne des dix dernières années. Du fait de la persistance d’un temps sec, la production des centrales hydroélectriques est restée en dessous de la moyenne. En revanche, la centrale nucléaire de Mühleberg a affiché une production record de 2920 GWh, ce qui représente 31 % de la quantité totale d’électricité produite par FMB. Cette performance s’explique notamment par l’excellent état de ses installations techniques et par la compétence de l’équipe chargée de son exploitation. La fiabilité de cette installation et la participation de FMB dans des centrales nucléaires partenaires ont permis de compenser la baisse de production de courant hydraulique. En 2004, nous sommes de plus parvenus à asseoir notre position leader de producteur non subventionné d’énergies renouvelables. C’est ce dont témoigne la construction sur le toit du Stade de Suisse Wankdorf Bern de la plus grande installation photovoltaïque au monde de ce type, qui démontre que les énergies renouvelables ne sont pas tributaires des fonds publics. Quant à la production de la centrale éolienne de Mont-Crosin, elle a progressé de 35 % par rapport à l’exercice précédent grâce à la mise en service de deux éoliennes ultraperformantes supplémentaires. Les ventes en Suisse ont augmenté de 3,8 %, passant de 6709 GWh à 6962 GWh. Cette progression s’explique d’une part par la conclusion de nouveaux contrats avec les partenaires distributeurs, d’autre part par l’augmentation de la consommation des clients directs. Malgré une conjoncture difficile, les ventes réalisées auprès des grands clients du secteur industriel ont représenté 900 GWh, soit une augmentation de 4,2 %. Les ventes aux particuliers et aux PME ont progressé de 3,3 % pour s’établir à 2400 GWh. Enfin, les ventes à nos partenaires s'élèvent à 3 600 GWh et sont donc en
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hausse de 4,1 %. Par ailleurs, des contrats ont été conclus avec les clients situés en dehors de notre zone d’approvisionnement habituelle. Ainsi, nous fournissons désormais de l’électricité aux clients situés dans le canton d’Obwald. Toutes ces mesures nous ont permis de maintenir notre chiffre d’affaires (886,5 millions de francs) quasiment au niveau de l’année précédente. Dans le domaine du négoce, nous avons enregistré un chiffre d’affaires de 1,520 milliard de francs, contre 1,475 milliard l’exercice précédent, soit une progression d’environ 3 %. Dans un contexte relativement stable, nous sommes parvenus à maintenir le volume des ventes malgré l’augmentation des prix. Dans le domaine des ventes à l’international, nous avons opté pour une concentration de nos activités sur certains segments. Le chiffre d’affaires a diminué de 9,5 % pour s’établir à 266,1 millions de francs. Grâce à l’augmentation des prix, ce recul a été moins marqué que la baisse enregistrée pour les volumes des ventes. Nos filiales allemande et italienne ont vendu quelque 3700 GWh à leurs grands clients du secteur industriel (1900 GWh pour l’Allemagne et 1800 GWh pour l’Italie). L’année 2004 a été riche en événements pour le secteur Réseaux. Comme vous l’a expliqué le président du Conseil d’administration, FMB a créé fin 2004 swissgrid conjointement avec d’autres entreprises suisses du réseau d’interconnexion, swisselectric, en vue de la libéralisation prochaine du marché de l’électricité. La création de swissgrid représente un pas important en direction de l'ouverture du marché; la nouvelle société constitue un interlocuteur d'envergure nationale et internationale dont bénéficieront à la fois l'économie helvétique et la branche suisse de l'électricité. S’il reste encore certains obstacles à lever avant la mise en œuvre de la nouvelle structure, nous sommes certains qu’une solution satisfaisante pourra être trouvée. Autre sujet essentiel en vue de l’ouverture du marché: la définition de la taxe d’utilisation du réseau, la Suisse a choisi le principe du « timbre », c’est-à-dire sans prise en compte de la distance. Outre le fait qu’elle pose des problèmes de conception, cette mesure est coûteuse et difficile à mettre en œuvre. Il faudra d’une part veiller à ce que les prix pratiqués soient aussi intéressants que possible, d’autre part à ce que la taxe définie permette d’assurer la maintenance et le développement de l’infrastructure du réseau, une condition sine qua non pour garantir à l’avenir aussi l’approvisionnement en énergie électrique.



4



Compte de résultat consolidé Le bénéfice consolidé de l’exercice 2004 s’est élevé à 251,7 millions de francs, soit seulement 1,1 million de moins que le résultat exceptionnel de 2003. Le compte de résultat consolidé fait état d’un chiffre d’affaires net de 2872,4 millions de francs, soit une baisse de 16,5 millions de francs (ou 0,6 %) par rapport à l’exercice précédent, ce qui s’explique par les évolutions suivies par les différents secteurs, évoquées précédemment. En termes de dépenses, les principales évolutions ont été les suivantes: du fait du léger recul du chiffre d’affaires, les dépenses liées à l’achat d’énergie ont diminué de 1,3 %, s’établissant à 2051,9 millions de francs. A noter que FMB s’est procuré moins d’énergie auprès des centrales partenaires que d’autres centrales. En 2004, rappelons-le, FMB est parvenue à conclure de nouveaux contrats à long terme avec les communes dans lesquelles elle assure la distribution d’énergie, ce qui implique une augmentation de quelque 5 millions de francs par an des versements effectués à ces communes. Bilan consolidé En 2004, on a enregistré une augmentation de 1,1 % de l’actif et du passif. A l’actif, l’actif circulant a diminué de 106,8 millions de francs par rapport à l’exercice précédent, principalement en raison d’une diminution des créances, notamment celles résultant de ventes et de prestations. Les immobilisations ont quant à elles augmenté de 160 millions de francs (soit 5,5 %) pour s’établir à 3054,2 millions. Une situation qui s’explique notamment par l’augmentation des immobilisations corporelles et financières à long terme. Au passif, on note une augmentation de 3,4 % des capitaux propres, qui totalisent 2274,8 millions de francs. La part de capitaux propres est ainsi passée à 46,8 %. En revanche, les engagements à long terme (y compris les provisions à long terme) sont restés quasiment inchangés. Les provisions pour l’élimination des déchets nucléaires, l’achat d’énergie et les contrats de vente ont été constituées conformément au plan établi, tandis que les autres provisions n’ont guère évolué. On a également observé une diminution des engagements à court terme par rapport à l’exercice précédent, qui s’établissent à 444,5 millions de francs, dont une diminution de 112,1 millions pour les engagements résultant de ventes et de prestations.
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Marge brute d’autofinancement consolidée La marge brute d’autofinancement (MBA) résultant de l’exploitation a affiché, avec 310,8 millions de francs, une progression de 43 % par rapport à l’exercice précédent. Cette hausse s’explique en premier lieu par une baisse de l’actif circulant net. Comme en 2003, la MBA générée a été principalement investie dans des immobilisations financières à court et long terme et dans des immobilisations corporelles. La forte augmentation de l’activité de financement s’explique par le rachat, au canton du Jura, d’actions FMB pour un montant de 103 millions de francs, et par une augmentation des dividendes de 6,70 à 15 francs par action. Perspectives 2005 Au niveau opérationnel, nous maintenons également le bon cap. Nous sommes pourtant confrontés à des éléments positifs et négatifs. La deuxième baisse de prix, de l’ordre de 20 millions de francs, influence nos résultats de cette année, de même que la panne survenue le 28 mars dernier sur le générateur de la centrale nucléaire de Leibstadt, dans laquelle FMB détient une participation d’environ 10 %. La baisse de production qui en résulte sera compensée en partie par le report des révisions prévues pour les autres installations et par d’autres mesures similaires. Maintenant le côté positif : la longueur et les températures de l’hiver nous ont permis de bien commencer l’année. L'ouverture de la ligne Bernina en janvier 2005 a presque doublé les capacités de transport d'électricité vers l'Italie. Les prix plus élevés sur les marchés internationaux influent également de manière positive sur nos résultats. Dans l’ensemble, notre ambition est d’atteindre cette année un résultat comparable à ceux des deux derniers exercices. Nous nous engagerons pour la mise en place d'un cadre légal adéquat et prendrons les mesures nécessaires dans tous les secteurs relatifs à l'approvisionnement - production, réseaux et ventes - afin de maintenir le niveau élevé de sécurité d'approvisionnement. Remerciements Il ne me reste plus, chers actionnaires, qu’à vous remercier de la confiance que vous témoignez à notre entreprise. J’adresse également tous mes remerciements à nos clients et à nos partenaires. Enfin, je suis particulièrement reconnaissant envers l’ensemble des collaborateurs FMB sans lesquels nous n’aurions pu obtenir des résultats aussi encourageants.
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Capital social et politique de ... S'Ã©tablir en tant que citoyen engagÃ© au niveau social et politique ... La sociÃ©tÃ© civile influence la situation sur le marchÃ© du travail.










 








"Titel Referat" 

26 mai 2011 - Les technologies, les industries et les prestations qui contribuent Ã  la ... technologies respectueuses de l'environnement sont demandÃ©es et ...










 








Referat Egger_FR - BKW 

29 aoÃ»t 2013 - des sites cleantech les plus importants de Suisse. Par le biais de ... nouveautÃ© en Suisse. Mais ce modÃ¨le ne ... Le droit de superficie confÃ©rÃ© ...










 








f"- F* F 

TS ET DE LA. (Cachet et signature du Directeur). Le directeur régional de la jeunesse, des sports et de la cohésion sociale. KATOR KEGION. USSION. TENT.
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annular or ring armature, A, surrounded by a diagrammatic representat,ion of a modified four coils, F F F' F', of which those diamet- disposition of Illy invention.
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Support Utilisateur (H/F) ... GrÃ¢ce Ã  votre esprit d'analyse et votre force de proposition, vous pourrez amÃ©liorer le support apportÃ© aux utilisateurs. Votre profil :.
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marketing digital en aidant les entreprises à développer leurs ventes sur internet ... Contactez-nous par email à [email protected] et expliquez-nous pourquoi ...
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To the professional engineer, a knowledge of the behaviour of fluids is of crucial importance in ..... Whereas the former is readily solved analyti- cally, the latter is ... 3.4 Hagen-Poiseuilleequationfor laminarflow in a pipe ...... While the veloc
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des Ã©missions de CO2 des vÃ©hicules, procÃ©dures de gestion des flux dans les entrepÃ´tsâ€¦). Il/elle sensibilise tous les acteurs de l'entreprise aux enjeux de la ...
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Date d'embauche : ASAP RÃ©munÃ©ration : selon profil. Contact offre : [email protected]. WEB DESIGNER SENIOR H/F. CDI - JOB DESCRIPTION â€“ JUIN 2014.
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Vous Ãªtes Ã  l'aise avec les diffÃ©rents outils mÃ©tier (PMS, Channel manager, RMSâ€¦) et possÃ©dez impÃ©rativement de bonnes compÃ©tences sur Excel ainsi que des affinitÃ©s avec les systÃ¨mes d'information. INFOS PRATIQUES : Lieu: Levallois Perret 
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20 oct. 2017 - aux agences de voyages, recrute pour répondre à sa forte croissance un Attaché. Commercial H/F pour Paris & la Région Parisienne.
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29 nov. 2016 - Connaissance juridique serait un plus. Environnements de travail. DÃ©tail de l'offre : Lieu de travail : 52 - SAINT-DIZIER. Type de contrat : CDI.
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Connaissance approfondie d'Excel (Power Query, tableaux croisés dynamiques, macros VBA). • Expérience avec un outil de DataViz. • Certifications sur les ...
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Le mÃ©tier. Le/la responsable achat transport achÃ¨te principalement des prestations de transport (routier, aÃ©rien, maritime, ferroviaire, fluvial) mais peut ...
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