






[image: PDFHALL.COM]






Menu





	 maison
	 Ajouter le document
	 Signe
	 Créer un compte







































PSC partenaire FDF 210214



















 Télécharger le PDF 






 5MB taille
 14 téléchargements
 454 vues






 commentaire





 Report
























25 ans



Depuis , les Fournils de France permettent à leurs clients de déguster des produits de tous les jours, d’une qualité parfaite pour un budget très compétitif !



18 unités



En vous appuyant sur une tête de réseau qui a commencé par construire en propre, vous avez l’assurance d’accéder à un savoir-faire rodé dont vous pouvez dupliquer les performances !



« Les Fournils de France » vous permet de vous adosser à sa



centrale d’achat totalement indépendante d’industriels.



Cette indépendance vous garantit toujours les meilleures conditions et la plus grande flexibilité.



« Les Fournils de France » vous permet de profiter de la sécurité du commerce en réseau, tout en préservant votre capacité financière de façon à la consacrer aux postes prioritaires : + votre matériel de travail et + votre rémunération.



Nos 18 unités en propre nous génèrent des revenus suffisants pour ne demander que le strict nécessaire à nos partenaires…



GaylorChaudemanche FranchiseurLesFournilsdeFrance



Un marché en constante évolution… malgré la crise !



1 français sur 2 achète du pain



Tous les Jours !



Le marché de la boulangerie et de la restauration rapide sont parmi les plus dynamiques. source : Snack & Foods mag



Le chiffre d'affaires du



+3,5% en 2011



secteur a fait



à 122,5 milliard d'euros



2011 est l'année où il s'est vendu le plus de pains en France depuis 2007 Source : Fédération des Meuniers



Un savoir-faire de 25 années d’expérience opérationnelle !



Depuis près de 25 ans Les Fournil de Paris offrent des produits de boulangerie de merveilleuse qualité à des tarifs très attractifs !



Pour garantir la satisfaction des clients, nous sommes organisés pour offrir des produits chauds à toute heure de la journée…



Etant sur des axes de passage important, l’offre est large afin de donner satisfaction à toutes les envies de nos clients du matin, du midi et du soir…



Des campagnes marketing pré-organisées par votre tête de réseau vous permettent de maximiser votre chiffre d’affaires en toute simplicité.



Nos 25 années d’expérience se traduisent dans des process qui facilitent la gestion de votre unité et optimisent votre recrutement et vos frais de personnel.



En vous adossant à notre réseau de 18 unités en propre, vous bénéficiez de notre puissance d’achat impartiale qui choisit ses fournisseurs pour leur qualité et leur performance…



Profitez vous-aussi d’un marché robuste et en croissance !



Fort de l’expérience accumulée pendant ces 25 dernières années, l’équipe Fournil de Paris souhaite donner l’opportunité à des entrepreneurs indépendants de profiter de son savoir-faire et de son expertise.



En rejoignant l’aventure Fournil de Paris, vous accédez à :



25 ans de savoir faire



La duplication du succès dans 18 unités



Un accompagnement performant



Achats



• 25 années de recherche et sélection permanente de fournisseurs; • Des tarifs négociés au plus juste pour maximiser votre rentabilité.



Vente



• Un pack marketing de démarrage; • Des campagnes marketing préorganisées par la tête de réseau.



Process



• Un manuel de process : clé de votre indépendance; • Des méthodes de management optimisées : clé de la satisfaction et de la fidélité de votre personnel.



Outils



• Un système de caisse et de gestion des approvisionnements rodés; • Une organisation de gestion et de planning rationalisée.



Formation



• 3 semaines de formation initiale; • Une formation continue.



Assistance



• Une semaine d’assistance au lancement; • Assistance permanente.



Nos 18 unités en propre nous génèrent des revenus suffisants pour ne demander que le strict nécessaire à nos partenaires…



Chez Nous



Chez les Autres



Droits d’entrée = 14500€



Droits d’entrée = à partir de 25000€



Redevance = 1,5% duCA



Redevance = à partir de 6% du CA



Redevance communication = 0%



Redevance communication = à partir de 1%



GaylorChaudemanche FranchiseurLesFournilsdeFrance



Chez Nous



Chez les Autres



Pas d’obligation de remonter votre chiffre d’affaires en fin de journée



Remontée obligatoire du CA et du détail des invendus tous les jours



Pas d’obligation de vendre tel ou tel produit



Obligation de vendre les gammes de produits proposées



Pas d’obligation d’approvisionnement



Obligation d’approvisionnement pour plus de95% de l’offre



Oui, à la sécurité d’un réseau…



Non, à la privation de liberté de celui qui prend le risque financier, VOUS !



Il était une fois, Le Fournil de Paris…



Fondé par Gérard CHAUDEMANCHE, Le Fournil de Paris est le fruit d’une aventure familiale remarquable, entre courage, audace et surtout, persévérance…



Après avoir implanté plus de 350 fours de boulangerie en France, Gérard CHAUDEMANCHE identifie l’opportunité de la création de points chauds. En 1986, avec l’aide de Brigitte son épouse, il crée le premier Fournil de Paris Boulevard Davout dans le 20ème arrondissement. Aujourd’hui, 25 ans plus tard, bien que Gérard et Brigitte fassent encore personnellement la tournée des points de vente, ils se consacrent surtout à la recherche et la visite des futurs emplacements pour leurs propres implantations ou pour leurs franchisés.



Au fil des années, Les Fournils de France • se sont construit un véritable savoirfaire dans la création et la gestion de points chauds, et; • ont inventé un nouveau format de concept accessible, rentable et pérenne. Après leur formation, Gaylor, Aurore son épouse et Ludivine, les enfants et beaux-enfants de Gérard et Brigitte, rejoignent l’aventure pour continuer le développement en propre et lancer le développement en réseau.



Qu’est ce que ça rapporte ?



Faibles investissements + Marché robuste et dynamique + Puissance d’achat indépendante + Multiples unités en propre =



RENTABILITE DUPLICABLE



Investissements



Hypothèse basse



Hypothèse normale



Hypothèse haute



Immobilisations incorporelles (Fonds de commerce)



90 000



90 000



100 000



Matériel



90 000



90 000



100 000



Travaux



30 000



30 000



40 000



Droit d’entrée



19 500



19 500



19 500



Mobilier



15 000



15 000



25 000



Total Investissement



244 500



244 500



284 500



Apport personnel



86000



76 000



100 000



Emprunt



165 000



167 000



200 000



L’undesatoutsduconceptestqu’ilpermetdecréerunpointchaudavec desinvestissements maîtrisés etainsi lerisquedupartenaireest fortement réduit!



Ces simulations ont été construites à partir des réalisations des unités pilotes. Les performances de chaque franchisé dépendent de son emplacement et de ses aptitudes de commerçant et de dirigeant. En conséquence, ces chiffres ne sont en aucun cas, ni des promesses de chiffre d’affaires et de rentabilité, ni un engagement contractuel.



An 1



An2



An3



An4



An5



Total chiffre d’affaires



210,000



231,000



252,000



268,800



283,500



Total charges



198,306



208,939



219,094



227,724



235,595



Résultat courant avant impôt



11,694



22,061



32,906



41,076



47,905



Gain annuel du dirigeant



28,074



38,441



49,286



57,456



64,285



2,339



3,203



4,107



4,788



5,357



Gain mensuel du dirigeant



margebrutedeplusde60% +processrationalisés=résultatsattractifs!



An 1



An2



An3



An4



An5



290,000



319,000



348,000



377,000



406,000



26,4718



281,446



306,028



323,797



341,568



Résultat courant avant impôt



25,282



37,554



41,972



53,203



64,432



Gain annuel du dirigeant



41,662



53,934



58,352



69,583



80,812



3,472



4,494



4,863



5,798



6,734



Total chiffre d’affaires Total charges



Gain mensuel du dirigeant



Ces simulations ont été construites à partir des réalisations des unités pilotes. Les performances de chaque franchisé dépendent de son emplacement et de ses aptitudes de commerçant et de dirigeant. En conséquence, ces chiffres ne sont en aucun cas, ni des promesses de chiffre d’affaires et de rentabilité, ni un engagement contractuel.



Les résultats - Hypothèse haute An 1



An2



An3



An4



An5



Total chiffre d’affaires



400,000



440,000



480,000



512,000



540,000



Total charges



365,282



384,694



401,142



423,627



441,504



Résultat courant avant impôt



34,718



55,306



78,858



88,373



98,496



Gain annuel du dirigeant



51,098



71,686



95,238



104,753



114,876



Gain mensuel du dirigeant



4,258



5,974



7,936



8,729



9,573



Ces simulations ont été construites à partir des réalisations des unités pilotes. Les performances de chaque franchisé dépendent de son emplacement et de ses aptitudes de commerçant et de dirigeant. En conséquence, ces chiffres ne sont en aucun cas, ni des promesses de chiffre d’affaires et de rentabilité, ni un engagement contractuel.



Avez-vous le profil ?



Si vous pensez que la réussite d’un projet, ne réside pas seulement dans l’idée, mais qu’elle est surtout dans l’équipe, alors, construisons ensemble votre succès !



Vous avez : • Un esprit entrepreneur • Des aptitudes de management • Un sens de commerçant que vous souhaitez exploiter directement



Nous vous offrons : • Un marché en croissance • 25 années de savoirfaire • Une activité à forte rentabilité • Un concept pour Opérationnel ou Investisseur



• 25 ans d’expérience dans le métier; • Un savoir-faire aux résultats éprouvés • Une formation de 3 semaines dans notre atelier historique; • Un accompagnement à l’ouverture de votre unité.



Droit d’entrée : 14 500€ + Formation & Accompagnement :9000€



• Un accompagnement pendant toute la durée du contrat; • Une assistance dans le développement marketing et commercial de votre activité; • Une puissance d’achat solide et indépendante.



Redevance : 1,5% du chiffre d’affaires Apport nécessaire : 50 000€ min. Durée du contrat : 7 ans



Contactez-nous : Service Développement



Cabinet FranProfits Siège : 6 rue des acacias 92360 Meudon La Forêt Bureaux : 45 rue de l’est 92100 Boulogne Billancourt



Tête de Réseau



SAS LES FOURNILS DE FRANCE Siège et centre de formation: 178 rue de Bagnolet 75020 PARIS w : LesFournilsDeFrance.fr



w : franprofits.com m : [email protected]
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