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Programme de partenariat

profiter d'un monde en pleine transformation numÃ©rique, oÃ¹ les affaires de vos ... Flexible pour soutenir votre stratÃ©gie d'entreprise en ... Partenaires rÃ©fÃ©rents. 
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Programme de partenariat Zendesk crée des logiciels permettant aux entreprises de construire de meilleures relations avec leurs clients. Cela permet aux fournisseurs de services, aux prestataires de processus d’entreprise, aux intégrateurs système et aux revendeurs à valeur ajoutée d’améliorer l’engagement client et d’aider leurs clients à mieux comprendre les leurs.



Zendesk offre un programme flexible à valeur ajoutée qui vous donne les compétences, les outils et l’assistance dont vous avez besoin pour profiter d’un monde en pleine transformation numérique, où les affaires de vos clients dépendent d’une expérience client supérieure.



• À valeur ajoutée avec des bénéfices accrus basés sur les capacités et les contributions



• Flexible pour soutenir votre stratégie d’entreprise en • 



constante évolution Rentable pour faire grandir votre activité et permettre le réinvestissement



À l’origine, le programme est conçu pour permettre aux partenaires de créer une expérience client exceptionnelle et récompenser les partenaires selon leurs compétences et leurs résultats. Parallèlement, le programme de partenariat Zendesk offre la souplesse de pouvoir soutenir les partenaires entre différentes stratégies d’entreprise au fur et à mesure de leur évolution. Que vous cherchiez à tirer des revenus du parrainage, de la revente ou de la mise en œuvre de produits et services Zendesk, à multiplier les occasions avec vos clients existants ou acquérir de nouveaux clients, à concevoir des applications ou offrir des services à valeur ajoutée, le programme de partenariat Zendesk vous donne les outils et les ressources nécessaires à la création de nouvelles sources de revenus et au développement de votre activité.



Partenaires référents Profitez de la famille de produits Zendesk qui ne cesse de s’agrandir ! En les associant, vous pouvez améliorer vos relations client. Demandez à vos clients et prospects de se reporter aux frais de parrainage au fur et à mesure. Soyez rassurés : ils sont entre de bonnes mains avec une entreprise de service client placée par Gartner dans le quadrant des leaders consacré aux centres CRM d’engagement client.



Impliquez les prospects et les clients dans des solutions d’expérience client éprouvées et très recherchées et récoltez les fruits d’une activité de revente et de commercialisation efficace.
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[email protected]



Exploitez les offres en matière d’expérience client de Zendesk pour vous assurer que vos services offrent une valeur ajoutée tout en optimisant vos frais de livraison pour garantir la meilleure rentabilité possible.



Développeurs et partenaires de mise en œuvre Mettez en œuvre, opérationnalisez et personnalisez la plateforme Zendesk avec les API, les applications et les mobiles SDK pour générer un engagement client rentable ainsi que d’excellents résultats opérationnels. L’investissement crée la valeur et l’investissement collectif crée le succès. Zendesk sait que tous les partenaires ne se ressemblent pas. C’est pour cela que le framework de partenaires flexible et à valeur ajoutée de Zendesk offre la possibilité de consulter, revendre, mettre en œuvre, fournir des services, développer ou intégrer, et nous vous encourageons à associer les propositions ci-dessus. Choisissez le modèle le plus adapté à votre activité et correspondant à votre niveau d’investissement souhaité.



Partenaire affilié Zendesk Idéal pour les partenaires qui explorent une stratégie commerciale avec Zendesk ou les partenaires ayant des perspectives clients qu’ils aimeraient mettre à profit par le biais d’une relation de partenariat Zendesk.



Partenaire Select Zendesk Pour les partenaires qui envisagent de développer leur entreprise en pleine croissance avec Zendesk, qui souhaitent développer une pratique d’expérience client et qui cherchent activement à se développer par le biais d’engagements et perspectives client nouveaux et installés.



Partenaire Master Zendesk



Fournisseurs de solutions



zendesk.fr/partner



Prestataires de processus d’entreprise
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Ce niveau de partenariat est le plus profond. Il s’agit ici de partenaires travaillant étroitement avec Zendesk dans le but d’obtenir des résultats commerciaux significatifs basés sur la maîtrise des produits et services Zendesk et la réussite et l’expérience avérées.



Pour s’abonner : @zendeskFrance



Partenaire affilié Zendesk



Partenaire Select Zendesk



Partenaire Master Zendesk



Avantages Frais de parrainage



% de base



Revente ou remises sur BPO



% plus élevé Nouveau, Expansion et Renouvellement



•



•



• •



Logo Partenaire Zendesk



Logo et marques Select



Logo et marques Master



Espace disponible



Priorité



Priorité absolue



Remises sur mesures incitatives Accès au portail Partenaire Zendesk Utilisation des logos/marques Zendesk



% plus élevé Nouveau, Expansion et Renouvellement



•



Accès au programme de facilitation en ligne Accès aux formations régionales



•



Ressources de commercialisation Assistance technique



• •



Priorité



Comptes démos subventionnés



Répertoire des partenaires Zendesk



•



Accès à l’équipe de direction



10 licences



Éligible



Inscrit au budget



• •



Nommé Responsable partenaire Possibilités de parrainage



Exigences



• • •



Inscription en ligne Signature d’un accord Promotion active de Zendesk Planification commune des activités Gestion de la facturation des clients finaux Programmation de l’ARR ou engagement relatif aux heures de services



•



Formations sur les produits et la vente pour les partenaires Qualifications techniques et de vente Certifications techniques et de vente



•



Y figure



• •



Disponible



Priorité



• • • • • • • •



• • • • • • • • • •



•



Nommé Responsable partenaire



• •



10 licences



Distribution des tickets Placement sur le marché



•



Programme de certification et d’accréditation complet Zendesk propose une approche moderne de la facilitation pour permettre aux partenaires de cerner dans leur globalité les tendances et dynamiques du marché de l’expérience client, les compétences de vente basées sur la solution et l’expertise technique et les meilleures pratiques pour assurer la réussite client. Tout cela est possible grâce aux parcours d’apprentissages en ligne guidés basés sur les rôles et aux formations régionales régulières dont les certifications et les qualifications sont récompensées, pour favoriser le développement rapide des compétences et une stratégie de commercialisation basée sur la pratique. Zendesk est là pour vous aider. Qu’il s’agisse d’occasion de vente ou de mise en œuvre sur un site client, Zendesk soutient ses partenaires pour garantir les meilleurs résultats possible. Nous recherchons des partenaires qui partagent notre vision, notre culture et notre passion pour l’engagement et le service client afin de permettre, ensemble, à vos clients d’offrir des expériences clients exceptionnelles.



Inscrivez-vous en ligne sur www.zendesk.fr/partners ou envoyez un e-mail à [email protected] zendesk.fr/partner
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Pour s’abonner : @zendeskFrance
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Printdeal.be Programme de partenariat 

N.B. : vous n'avez pas Ã  afficher le logo de Printdeal.be ou la preuve de votre ... Printdeal.be contrÃ´le et Ã©value l'utilisation Ã©quitable du co-marketing de ...
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Printdeal.be Programme de partenariat 

... complète, entièrement graphique, comprenant un système de paiement. ... Un portail en ligne qui vous aide à automatiser le flux de travail de votre PAO et à ...
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Printdeal.be Programme de partenariat 

Chaque participant au programme de partenariat de Printdeal.be peut faire au maximum une fois par mois appel au co- marketing de Printdeal.be. La condition ...
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conditions de service de programme de partenariat de 

CorÃ©e, IsraÃ«l, Mexique, Argentine et BrÃ©sil. C. COMMISSION(S). Sous rÃ©serve des ... paiera une commission de recommandation pour les contrats d'adhÃ©sion signÃ©s dans un maximum de cinq (5) lieux WeWork ..... La langue utilisÃ©e dans les procÃ©du
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Formules de partenariat 

Code SWIFT. (ou BIC). BNPAFRPPIVR. Code IBAN. FR7630004008340001033317486. Motif. IEA15. Pour tout rÃ¨glement par chÃ¨que, adresser ce dernier Ã  ...
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Formules de partenariat 

l'Ã©vÃ¨nement (site, newsletter, flyers, publications sur rÃ©seaux sociaux, etc.). 1 Workshop d'une durÃ©e d'une heure en fin de matinÃ©e ou dans l'aprÃ¨s-midi.
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Convention de partenariat 

M. Joachim Moyse ; Mme Francine Goyer ; M. Rémy Orange ; Mme Annette ... Dans le cadre de sa politique culturelle, la Région Haute-Normandie a souhaité.
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Formules de partenariat 

P.1 Prise en charge d'un workshop pour prÃ©senter une offre ... N.B. Ces diverses formules donnent droit Ã  une visibilitÃ© sur tous les Ã©lÃ©ments de communication ...
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Fiche de partenariat 

Institut de recherche et d'informations socio-Ã©conomiques. Nom de l'organisme. Nom de la personne ressource. Titre. Adresse. Ville/Province. Code postal.
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CONTRAT DE PARTENARIAT 

MUTEK le jour : Ateliers, conférences, showrooms technologiques et réalité virtuelle. Montréal, 16 février 2016 — MUTEK donne le coup d'envoi de la saison ...
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Convention de partenariat 

Ville de Saint-Etienne-du-Rouvray pour la Carte culture 2009/2010 ... saison 2009/2010 à travers un dispositif incitatif : la « carte culture » ;. • La base des ...
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DOSSIER DE PARTENARIAT 

En route pour les Championnats d'Europe. 9-10-11 mars 2018 / Minsk (Biélorussie). DOSSIER DE PARTENARIAT. Fédération France Modern Sword Fighting. NRA W633001595 - SIRET 829 458 355 00015. 5 place de la Barreyre - 63320 Champeix ffmsf.fr - contact@ff
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Formules de partenariat 

La Fabrique du Futur â€“ 5 rue Auguste Comte â€“ 75006 Paris. ChÃ¨que ou virement Ã  l'ordre de La Fabrique du Futur. Vous recevrez une facture acquittÃ©e.
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offre de partenariat 

paiement complet soit reÃ§u par LDAO, selon le principe du premier arrivÃ©, premier servi. En raison du succÃ¨s du tirage Concours exposants au Colloque de ...
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Dossier de partenariat 

Solid'raid est composÃ©e de deux Ã©quipages. Le premier est constituÃ© de. Nicolas Garcia, Nicolas Cenciotti et Thibault BrÃ©hin, tous trois Ã©tudiants Ã  l'Ensiame ...
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CONTRAT DE PARTENARIAT 

Collaborations avec Red Bull Music Academy, SHAPE, Resident Advisor et Bloc. MUTEK le jour : Ateliers, confÃ©rences, showrooms technologiques et rÃ©alitÃ© ...
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Convention de partenariat IGN OSM 

Représentée par Louis-Julien de la Bouëre et Vincent Bergeot, co-Présidents. Ci-après dénommée « OSM-FR »,. Dénommés individuellement « Partie » et ...
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Accord de partenariat - MARK INTERNATIONAL 

Mettre en Ã©vidence ou distribuer la plaquette BAFS lors de soirÃ©es, confÃ©rences ou assemblÃ©es. - RÃ©aliser la promotion en Avril/Mai 2014 avec un e-mail de ...










 


[image: alt]





CADRE DE PARTENARIAT Partenariat public-privÃ© 1er SEPTEMBRE 

1 sept. 2016 - Partenariat pour un projet spÃ©cifique (ex : consortium) : Dans ce cas, la durÃ©e du partenariat ainsi que les objectifs visÃ©s seront dÃ©terminÃ©s en ...
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dossier de Mécénat - Partenariat - Colloque 

Que faire de ce constat de l'OMS, qui estime que d'ici 2020, les troubles mentaux vont augmenter de 50%, une des cinq principales causes de morbidité chez ...
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Accord de partenariat - MARK INTERNATIONAL 

aux membres du partenaire et Ã  ses collaborateurs sur toute inscription au Symposium 2014. - Mettre le logo du partenaire sur le site relatif Ã  l'Ã©vÃ©nement.
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programme de ... 

1 juin 2011 - KTM Canada, Inc. will only pay contingency in the specified Series & Eligible Races as listed in the 2011. KTM ORANGE BRIGADE MX ...
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programme de ... 

1 juin 2011 - Prince George. September 17-18 â€“ 17-18 septembre. B.C.. Kelowna. September 24-25 â€“ 24-25 septembre. B.C.. Whispering Pines Raceway.
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CommuniquÃ© de presse Partenariat conclu avec les ... 

La plateforme de coopÃ©ration et de vente Abonax AG, crÃ©Ã©e en octobre 2006 par BKW FMB Energie SA (FMB), accueille, au cours de son premier exercice,.
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