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Business Model Les Fées Papillons

bénéficie d'une bonne reconnaissance de son activité par les institutionnels et les médias. P. Partage de la valeur. Parties prenantes. La présidente des Fées ... 

















 Télécharger le PDF 






 109KB taille
 0 téléchargements
 58 vues






 commentaire





 Report
























G



Génération de la valeur
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Porteur(s)



Proposition de la valeur



Patricia Chauffourier (52 ans), à la suite d'un parcours professionnel d'une dizaine d'années dans le monde de l'entreprise, et après s'être investie dans un projet patrimonial et entrepreneurial familial, s'est trouvée confrontée à plusieurs accidents de la vie qui l'ont amenée à réfléchir à ses valeurs ; elle décide alors de retrouver sa liberté et de reprendre en main son parcours de vie.



Sources des revenus Les sources de revenus des Fées Papillons sont essentiellement constituées de subventions ou de financements publics, qui pour la plupart ne sont pas pérennes, même si la présidente a le souhait, malgré les difficultés, de développer la facturation de prestations et le mécénat.



Rémunération de la valeur



P



Partage de la valeur



Parties prenantes La présidente des Fées Papillons imagine son réseau de parties prenantes comme une araignée tissant sa toile entre des parties prenantes internes (les Papillons, les Fées, la coordinatrice, les membres du bureau) et des parties prenantes externes tels que les prescripteurs ou encore les apporteurs de moyens (Domofrance, fondations, mairie, préfecture).



Les Fées Papillons accueillent des femmes en difficulté (les Papillons), adressées par des structures prescriptrices, et leur proposent un parcours complet de soins de beauté et de bien-être assurés par des professionnelles bénévoles (les Fées) ; en contrepartie, les Papillons s'engagent à adhérer à l'association et à lui consacrer un peu de temps.



Volume des revenus La présidente estime nécessaire de disposer a minima d'un budget annuel de 30 000 euros, provenant pour l'instant à 95 % de financements privés (fondations) ou de financements publics, afin de pouvoir fonctionner correctement ; cette somme sert principalement à rémunérer l'indispensable coordinatrice (les dons et le bénévolat ne suffiraient pas).



Conventions Les Fées Papillons ont su à la fois créer leurs propres conventions afin de permettre un fonctionnement adapté de la structure, vis-à-vis aussi bien des Papillons ou des Fées, utiliser les conventions traditionnelles du fonctionnement associatif, et tenir compte des conventions extérieures comme celles du secteur de l'ESS, des partenaires ou du quartier.



Fabrication de la valeur Les Fées Papillons ont créé un centre de beauté et de bien-être dans deux appartements mis à disposition par un bailleur social au sein du quartier défavorisé des Aubiers à Bordeaux, su développer des partenariats afin de bénéficier de matériels et de produits à bon prix, réussi à mobiliser des financements privés et publics, suscité l'engagement bénévole de professionnelles.



Performances Les Fées Papillons parviennent à équilibrer leurs comptes, voire à dégager un report à nouveau, malgré un manque notable de visibilité et des difficultés récurrentes pour obtenir les financements nécessaires, même si l'association bénéficie d'une bonne reconnaissance de son activité par les institutionnels et les médias.



Écosystème Par son objet et la situation sociale actuelle, les Fées Papillons seront toujours malheureusement confrontées à une détresse de femmes en difficulté nécessitant la mobilisation de partenaires et de ressources.



Business Model Les Fées Papillons Poster



www.grp-lab.com



Date: 31/12/2016



Auteurs : Jérôme Boncler, Mariyam Lakhal, Thierry Verstraete. Centre de beauté et de bienêtre solidaire. Ce cas entre dans une recherche confiée à l'équipe Entrepreneuriat de l'IRGO. Cette recherche est soutenue par le groupe Impulsion (Crédit Mutuel du Sud- Ouest et Domofrance) de la Fondation Bordeaux Université.
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Business Model Les Fées Papillons 

bénévolat ne suffiraient pas). Performances. Les Fées Papillons parviennent à équilibrer leurs comptes, voire à dégager un report à nouveau, malgré un ...
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Business Model Les FÃ©es Papillons 

Storyboard. Auteurs : JÃ©rÃ´me Boncler, Mariyam Lakhal, Thierry Verstraete. Centre de beautÃ© et de bien-Ãªtre solidaire. Ce cas entre dans une recherche confiÃ©e ...
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Business Model Younus 

31 janv. 2014 - (favoriser l'insertion dans la vie professionnelle grâce à la création d'une ligne de vêtements .... management démocratique). A côté de ces ...
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Business Model SOGEVITI 

Leurs pratiques sportives à haut niveau (cyclisme, Stéphane aurait pu passer ... d'alimenter la production du premier vin, l'arrêt de la source prestation sera.
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GRP Business Model Poster 

Fabrication de la valeur. Proposition de valeur. Porteur(s). GÃ©nÃ©ration de la valeur. G. Performances. Volume des revenus. Sources des revenus. RÃ©munÃ©ration.
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Business Model SOGEVITI 

faille, leur cru Clos "Manou" (surnom de. StÃ©phane), un vin bordelais d'appellation MÃ©doc, au sein de leur entreprise SOGEVITI. Proposition de la valeur.
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Titre Business Model 

Fabrication de la valeur. Proposition de valeur. Porteur(s). Génération de la valeur. G. Performances. Volume des revenus. Sources des revenus. Rémunération.Termes manquants :
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Business Model SOGEVITI 

Le cuvier de 600 m2 (entièrement réhabilité) et le chai de ...... d'innovations prend désormais la suite d'une révolution oenologique. Le couple Dief mobilise, ...
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Business Model SOGEVITI 

Depuis plus de 15 ans, FranÃ§oise et StÃ©phane Dief, Ã  force de tÃ©nacitÃ© et d'une .... Un passage en agriculture biologique influence toutes les composantes du ...
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Business Model Younus 

31 janv. 2014 - l'insertion dans la vie professionnelle grâce à la création d'une ligne de ..... Au départ, il souhaite créer un club de basket avec soutien scolaire ...
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Business Model Younus - Onisep 

31 janv. 2014 - Virginie LIAUTARD, chercheuse en chimie Ils nous apportent leur expÃ©rience gracieusement : Wilfried PANATIER, infographiste et webmaster.
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Business Model SOGEVITI 

Gérard NERAUDAU, Franck DUQUESNOIS, Thierry VERSTRAETE. Date: 31/12/2012. G ... prestation réalisée pour un autre Château du Médoc et, d'autre part, ...
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Business Model Younus 

Originaire du Sénégal, Abdoulaye Ndiaye arrive en. France à 10 ans où il connaît la vie dans les quartiers sensibles, la pratique du basket professionnel, puis ...
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ComplÃ©tez les papillons 

Page 1. ComplÃ©tez les papillons. 1. 2. 3. 4. 5. 6. 1. Apollon - 2. FlambÃ© - 3. Grande tortue -. 4. Robert le diable - 5. Junonia - 6. Plebicula amanda.
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Les Fées Papillons 

Elle a occupé différents postes dans le privé : dans une franchise de bijouterie. (formation et communication), dans un cabinet R.H. (développement de l'activité) ...
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Business Model LE COMPTOIR FRANCAIS 

mettre au point mon projet de création d'une épicerie fine française à Londres. Proposition de la valeur. Le "Comptoir Français" proposera une large gamme de ...
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Business Model LE COMPTOIR FRANCAIS 

22 sept. 2016 - Page 2 .... Le groupe Adam, spécialisé dans la pâtisserie a proposé un partenariat. Les salariés, au sein d'une équipe professionnelle bilingue ...
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Les FÃ©es Papillons 

C'est suite Ã  des accidents de la vie qu'elle s'est investie dans la crÃ©ation ...... un jour Ã  passer le flambeau car elle a d'ores et dÃ©jÃ  d'autres projets en tÃªte.
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Business Model Etablissements Thunevin - Onisep 

31 dÃ©c. 2012 - Jean-Luc Thunevin (JLT), autodidacte (ancien bÃ»cheron puis employÃ© de banque), s'est lancÃ© avec passion, il y a plus de 20 ans, dans le petit.
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Business Model Etablissements Thunevin - Onisep 

amÃ©liorer et un BFR en hausse (stocks). P. Partage de la valeur. Parties prenantes. JLT s'est beaucoup appuyÃ© sur sa compagne. Murielle Andraud qui a jouÃ© ...
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Business-to-Business E-Commerce: A Transition Model 

supply chain integration, defines electronic commerce as .... production should greatly enhance the transition to ... chain presently affected by e-commerce. M a.
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Business Model Younus 

bonne reconnaissance auprÃ¨s de sportifs de haut de niveau ou encore d'autres ... Ndiaye est toujours dans l'optique d'intÃ©grer de nouvelles parties prenantes ...
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faites evoluer votre business model dbid 3zeh2w 
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Business Model Etablissements Thunevin 

moyen et haut de gamme aux professionnels, la production (dont ChÃ¢teau Valandraud, ... concurrence mondiale, et l'oenotourisme. Fabrication de la valeur.
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