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Comment bien choisir un Produit en Affiliation ?



Autorisation de diffusion et de vente Le fait de posséder ce livre vous donne le droit de le revendre et d'en conserver pour vous les bénéfices, de le donner en bonus sur votre site, en cadeau à vos visiteurs ou clients etc ... Attention : vous devez cependant diffuser la totalité de cet ouvrage, sans l’altérer ou le modifier, vous ne pouvez pas le diffuser partiellement, ni sous format imprimé ou photocopié.Notice légale : Cet ouvrage ne fait qu’exprimer l’opinion de l’auteur sur le sujet. L’auteur n’est pas avocat ni conseil juridique. L’auteur se dégage donc de toute responsabilité pour tous litiges qui pourraient être dus directement ou indirectement à l’information présentée
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Quels sont les critères importants ?



° La thématique du produit ° La qualité de sa page de vente ° Le rapport qualité / prix ° La commission que vous allez recevoir ° Le nombre de ventes existant ° Le nombre d'affiliés ayant vendu ce produit ° Sa date de mise en ligne ° Le taux de remboursement
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1 / La thématique du produit Premièrement, vous devez choisir la thématique (le sujet) du produit ou service que vous allez promouvoir en fonction des centres d'intérêt des visiteurs de votre site ou blog si vous en avez un. Ou encore en fonction des centres d'intérêts des abonnés à votre liste de prospects ou de ceux des personnes qui sont amis avec vous sur les réseaux sociaux. Un des principes de base, si ce n'est pas le premier à respecter, est de ne présenter à vos prospects que des produits qui peuvent les intéresser. Cela paraît évident, mais pourtant de nombreuses personnes sur internet effectuent la promotion de produits dont le sujet est beaucoup trop éloigné des centres d'intérêt de leurs prospects. Prenons un exemple classique, les visiteurs de votre blog lisent vos articles, car ils s'intéressent au thème du bien-être, de la santé, vous pouvez donc, sans les choquer, leur présenter un produit parlant de yoga, d'alimentation saine ou encore de relaxation. Pourtant trop nombreux sont les blogueurs, les affiliés, qui vont présenter à ce type de prospects des produits ou services parlant de paris sportifs, de marketing ou encore d'informatique... Si vous faites cela, non seulement vous ne déclencherez l'achat d'aucun de ces produits de la part de vos prospects, mais vous allez les décevoir, ils vont se désinscrire de votre liste, de votre blog et ne reviendront probablement jamais sur votre site.
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2 / La qualité de sa page de vente Malheureusement, en tant qu'affilié lorsque vous effectuez la promotion d'un produit créé par une autre personne vous ne pouvez pas en modifier la page de vente. Pourtant celle-ci est très importante dans le processus de vente. La page de vente va contribuer, pour une part très importante, au succès de la promotion que vous allez faire du produit auprès de vos prospects et bien sûr du nombre de ventes que vous allez générer. Une page de vente mal faite, peu esthétique, comportant des fautes de français, de grammaire, ou des promesses peu crédibles ne transformera que peu de lecteurs en clients. Vous devez donc lire (ou regarder la vidéo) attentivement les éléments de la page de vente du produit que vous avez sélectionné et vous demander si, en lisant ces informations, vous auriez vous-même envie d'acheter le produit. Si vos n'avez pas envie de l'acheter, passez votre chemin, cherchez un autre produit, il y a de fortes chances que les prospects que vous allez envoyer vers cette page aient le même sentiment que vous.
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3 / Le rapport qualité / prix Là encore votre sentiment par rapport au produit peut être important dans votre décision d'en faire la promotion ou non. Si vous trouvez que la qualité de présentation, le contenu décrit, ou le sujet du produit ne justifie pas un prix élevé, vous ne serez probablement pas le seul à le penser. En résumé, si vous avez le sentiment que le prix du produit est trop élevé et que vous-même vous n'achèteriez pas le produit à ce prix la, il y a de fortes chances que vos prospects auront le même sentiment. Le prix d'un produit ne doit pas être un frein à l'achat. Le client doit toujours avoir le sentiment qu'il va en avoir pour son argent, quel que soit le prix du produit. Si vous avez ce sentiment, que vous allez ne pas en avoir pour votre argent, choisissez un autre produit. Vous avez remarqué que je parle uniquement de « sentiment », car en tant qu'affilié il est rare que vous ayez accès au véritable contenu du produit ou service dont vous désirez faire la promotion. Cela veut dire que vous ne pouvez vous fier qu'à votre impression, qui sera sûrement la même que celle de vos prospects. En réalité le produit peut être d'excellente qualité et d'un contenu suffisant, mais ils ne le sauront pas avant de l'avoir acheté ... et ne l'achèteront pas ...
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4 / La commission que vous allez recevoir Vous connaissez l'expression « tout travail mérite salaire ». Et bien, en tant qu'affilié vous allez fournir du « travail », vous allez faire des efforts,vous allez passer du temps, mettre en place des stratégies marketing pour générer des ventes des produits dont vous faites la promotion. Ce travail mérite que vous soyez correctement rémunéré. Votre rémunération en tant qu'affilié se matérialise par une commission sur vente, la commission que vous allez toucher doit donc être suffisamment intéressante pour rémunérer les efforts que vous allez fournir. Il existe deux éléments qui vont caractériser la commission sur vente que vous allez toucher lors de la vente du produit ou service dont vous allez faire la promotion. Le pourcentage de cette commission par rapport au prix de vente hors taxe du produit. Le montant de la commission que vous allez percevoir. Le pourcentage de la commission n'est pas l'élément le plus important, pourtant il peut influer sur l'implication plus ou moins importante dont vous allez faire preuve lors de la promotion du produit. En effet, si le vendeur du produit décide de vous donner 10% de commission si vous générez une vente de son produit, il y a de fortes chances que vous ayez l'impression de travailler pour rien. Vous allez faire des efforts pour générer des ventes de ce produit auprès de vos prospects, mais vous ne toucherez que 10% de commission alors que le vendeur, qui lui n'a rien fait, va encaisser 80% du montant. Vous aurez certainement l'impression de vous faire avoir, de ne pas être récompensé de vos efforts et bien sûr votre promotion ne sera pas aussi efficace qu’elle le devrait. Sélectionnez donc des produits dont le pourcentage de commission est suffisamment élevé pour que vous n'ayez pas l'impression de travailler pour des miettes. Une commission d'un pourcentage situé entre 40% et 70% vous évitera de ressentir cette impression de manque. Le montant de la commission Bien sûr le pourcentage de la commission ne vous garantit pas de toucher une commission suffisante pour rentabiliser votre temps et gagner suffisamment d'argent. Le montant de la commission est également très important. En effet, toucher une commission de 70% sur un produit dont le prix de vente est de 10 euros ne vous permettra de toucher « que » 7 euros. Alors qu'une commission de 50% sur un produit dont le prix est de 100 euros vous permettra de toucher 50 euros pour chaque vente. Vous devez donc choisir le bon équilibre entre un pourcentage de commission vous semblant juste et un montant de commission vous garantissant une rémunération suffisante.
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5 / Le nombre de ventes existant Lorsqu'un produit est présent depuis longtemps sur une plate-forme d'affiliation et que l'information du nombre de ventes précédentes de ce produit est disponible, c'est une bonne indication sur la qualité de ce produit et de son intérêt pour les affiliés. Si le produit a déjà été vendu des centaines ou des milliers de fois, c'est certainement, car les affiliés qui en ont fait la promotion ont obtenu de bons résultats et que les clients ont été satisfaits. Vous pouvez donc vous fier à cet indicateur pour faire votre choix d'un bon produit à promouvoir. Si vous hésitez entre deux produits, l'un ayant été vendu peu de fois et un autre ayant déjà enregistré des centaines de ventes, choisissez plutôt celui qui a déjà fait ses preuves. Cette stratégie défavorise bien évidemment les nouveaux produits, car ils n'ont pas encore été vendus ou très peu, pourtant cela peut être de très bons produits qui se vendront très bien. Si vous débutez, vous pouvez assurer votre succès en sélectionnant des produits ayant déjà fait leur preuve. Mais une fois votre business en place, n'hésitez pas à tester de nouveaux produits qui peuvent vous procurer également d'excellentes performances ....
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6 / Le nombre d'affiliés ayant vendu ce produit Si l'information sur le nombre de ventes des produits que vous désirez promouvoir n'est pas disponible, vous pouvez également vous fier au nombre d'affiliés ayant déjà effectué la promotion du produit. En effet, si un grand nombre d'affiliés effectuent la promotion d'un produit c'est que celui-ci leur procure de bonnes quantités de commissions sur ventes. Il s'en suit en général un effet « troupeau de moutons » les résultats des premiers affiliés provoquant une montée du produit dans les statistiques de la plate-forme d'affiliation. Le produit est mis en avant, il est donc promu par de nouveaux affiliés, il continu son ascension dans les statistiques, de plus en plus d'affiliés le remarquent et il continu de monter dans le classement, etc ... etc ...
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7 / Sa date de mise en ligne Si un produit est présent depuis longtemps dans le catalogue d'une plate-forme d'affiliation, cela peut fausser la perception que vont en avoir les affiliés, vous devez donc rester vigilant. En effet, un produit présent depuis plusieurs années peut être bien classé dans les statistiques de la plate-forme, de nombreux affiliés au fil du temps en auront fait la promotion, cela aura généré un grand nombre de ventes de ce produit. Seulement deux situations sont possibles, soit le produit est de bonne qualité et vous pouvez vous fier à son classement flatteur, soit le contenu du produit est devenu obsolète au fil du temps et vous risquez de mécontenter les futurs clients. Parfois il est difficile d'évaluer ce type de produit sans avoir accès à son contenu. La seule solution est de vous fier à un nouvel indicateur, le taux de remboursement. Si une majorité des clients que vous avez amenés demande le remboursement de leur achat, arrêtez d'en faire la promotion son contenu est de toute évidence devenu obsolète ...
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7 / Le taux de remboursement Un effet pervers des très bonnes pages de vente ou des promesses trop alléchantes est que leur taux de ventes peut être très élevé et provoquer un bon classement du produit dans les statistiques de la plate-forme d'affiliation. Mais, ce bon classement ne reflète pas nécessairement la qualité du contenu du produit. L'effet pervers est que le produit va se vendre facilement, mais que les clients, en majorité insatisfait de la réelle qualité du produit, vont en demander en masse le remboursement. Dans ce cas, non seulement vous allez travailler pour rien, car les commissions sur ventes que vous avez générées seront annulées, mais vous allez également mécontenter les clients que vous avez incités à acheter ce produit et même nuire à votre image de marque ... Si cette information est disponible, pour le produit dont vous désirez faire la promotion, regardez quel est le taux moyen de remboursement pour ce produit. Si ce taux est trop élevé, ne vous lancez pas dans la promotion de ce produit, sélectionnez-en un autre, sinon vous risquez de perdre votre temps et donc votre argent ....



Vous souhaitant de nombreuses commissions sur ventes,



Sylvain MILON
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bien choisir son papier graphique au bureau 
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infographie-bien-choisir-les-gels-overstims 
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DES CONSEILS POUR BIEN CHOISIR SES APPLICATIONS 

qu'en partie Ã  la description faite sur iTunes ou Google Play. Bien qu'Apple et Google amÃ©liorent rÃ©guliÃ¨rement les outils pour choisir des applications, tout n'est ...
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petit livre de comment bien choisir et deguster son vin 

products, you can visit this website that delivers many Petit Livre De Comment Bien ... youloose the best guide or perhaps the product did not provide an guide, you can easily ... Most websites likewise have an advanced database,containing.
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Bien choisir son Ã©clairage - L'ADEME en Martinique 

Il est plus judicieux de se laisser guider par la mesure du flux lumineux ... Ces mesures ont Ã©tÃ© effectuÃ©es sur 300 ... Des qualitÃ©s exceptionnelles. Certaines de ...
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comment bien choisir son rongeur by mirabelle c ... AWS 

This. Comment Bien Choisir Son Rongeur By Mirabelle C Vomscheid PDF on the files/S3Library-C3193-50402-B6b98-59a53-2a24a.pdf file begin with Intro, Brief Discussion until the. Index/Glossary page, look at the table of content for additional informati
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bien choisir son pc pdf-bcsp-6-6 - Avabookrhys International 

This type of Bien Choisir Son Pc can be a very detailed document. You will mustinclude too much info online in this document to speak what you really are trying ...
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Choisir 

Ghana or at one of UNU-INRA's operating units based in Cameroon, Cote d'Ivoire, ... D. Education ( start with the most recent)/ Education ( Commencer avec la ...
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Choisir 

Have you been awarded a Ph.D. in environment, economics, social sciences, business or ... ou tout autre domaine d'études pertinent d'une université reconnue? ... Ghana or at one of UNU-INRA's operating units based in Cameroon, Cote d'Ivoire, ..... l'
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Produit industriel ou produit artisanal 

Groupe : Date : Â© ERPI Reproduction et modifications autorisÃ©es uniquement dans les classes oÃ¹ le manuel de Territoires 2 est utilisÃ©. 1. DOSSIER 4 ... Sous chacun des produits illustrÃ©s ci-dessous, indiquez s'il s'agit d'un produit industriel o
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Fiche Produit 10063350605230 Détails du produit 

HYDROLYSÉE, SUCRE, SILICATE DE CALCIUM, ARÔME NATUREL ET ARTIFICIEL, EXTRAIT DE LEVURE,. INOSINATE DISODIQUE, GUANYLATE ...
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Fiche Produit 10063350061067 Détails du produit 

Détails du produit. SCC. 10063350061067. Conteneur. Cas. Emballage. 1 X 16 lt. Marque. HELLMANN'S. Propriétés. Une mayonnaise qui s'étale bien, tient ...
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Fiche Produit 10063350202156 DÃ©tails du produit 

et d'assaisonnements grecs. Mode d'emploi. Utilise au besoin. IngrÃ©dients. HUILES DE SOJA ET D'OLIVE, EAU, VINAIGRE DE VIN BLANC ET ROUGE, SEL, ...
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Fiche Produit 10068400252907 Détails du produit 

minutes, mesurés à l'aide d'un thermomètre, quelle que soit la méthode de cuisson indiquée ci- dessous. Agiter avant de servir.Red Thai Curry Chicken with ...
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Fiche Produit 10041000001236 DÃ©tails du produit 

TempÃ©rature optimale de dÃ©gustation : 60 - 70 degrÃ©s C. BÃ©nÃ©fices. Le thÃ© est l'une des boissons les ... Vitamine C. 0%. Calcium. 0%. Fer. 0%. AllergÃ¨nes: soja.
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Fiche Produit 10063350061838 Détails du produit - SIFU 

Allergènes: oeuf. Sans gluten: Yes. Inquiry Contact Info: Email: [email protected] Phone: 630-955-5508 Fax: 630-955-5356. © 2015 Unilever Food ...
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Fiche produit 

avec le châssis du TV et absorbe les vibrations sonores. Ajustement facile et précis : le pivot autostable par friction offre une grande liberté de mouvement.
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plaquette produit 
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FICHE PRODUIT 

30 aoÃ»t 2005 - Raison sociale. SODICAS CONSERVERIE ... TOTAL en g. EMBALLAGES ET SUR-EMBALLAGES. TVA. 5,50%. Haricots lingots. Argentine.
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Fiche Produit 10068400022173 Détails du produit 

Unilever Food Solutions Canada. Fiche Produit. 10068400022173. Red Rose® Thé noir. Détails du produit. SCC. 10068400022173. Conteneur. Cas.
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Fiche Produit 10068400373848 DÃ©tails du produit 

15 avr. 2016 - CONTIENT : BLÃ‰, SOJA, SULFITES. Rendement. 750 portions moyenne par cas. Astuces. Les melanges a fond de sauce et a sauce Lipton ...
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Fiche Produit 10063350202903 DÃ©tails du produit 

15 avr. 2016 - ouverte. Un gout qui ne trompe pas, ce n'est pas seulement extraordinaire sur de la salade mais peu etre utilisee comme marinade. DurabilitÃ©.
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Fiche Produit 10063350204990 DÃ©tails du produit 

Les sauces Ã  sandwich Hellmann's offrent une saveur audacieuse sans le travail de prÃ©paration. DurabilitÃ©. 240 Jours. Emballage. Dimensions de cas (cm) ...
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