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Module Business Internet n°4 : « La méthode pas-à-pas pour créer un 



produit que vos clients vont s’arracher ! » 



Ce que vous allez apprendre dans ce module : • Pourquoi devez-vous faire une étude de marché rapide avant de vendre votre premier produit ? • Comment utiliser Google Forms pour faire votre étude de marché gratuitement ? • Cas d’étude : Biz Starter, du sondage à 20 000€ de CA en seulement 3 étapes ! • Les chiffres à connaître pour vous assurer de lancer un produit à succès 2



Et plus encore ! J 3



Pourquoi faire un étude de marché ? üComprendre votre audience üParler comme votre audience üSavoir quel produit lancer en 1er üCréer un catalogue cohérent üTravailler comme les pros üAugmenter vos chances de succès 4



Bref, c’est INDISPENSABLE ! 5



Comment utiliser Google Forms pour faire votre étude de marché gratuitement ?
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Les 4 questions à poser : ①Quel est votre plus gros problème ou votre plus grande frustration concernant XXX ? ②Que risquez-vous si vous n’arrivez pas à résoudre ce problème ? ③Quelle serait la solution idéale pour vous aider à résoudre ce problème ? ④Quels résultats pourriez-vous espérer en résolvant ce problème grâce à cette solution ?
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Voici ce que vous savez maintenant : ①La problématique de vos futurs clients ②Les frustrations de vos futurs clients ③La solution à créer pour vos futurs clients ④La promesse à faire à vos futurs clients
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Pour aller plus loin… • Trois questions à vous poser face à face • Homme ou femme ? • La tranche d’âge : – – – – –



18-25 ans 26-35 ans 36-50 ans 51-65 ans 66 ans et plus 
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Le secret pour avoir PLUS de réponses…



10



Cas d’étude : Biz Starter, du sondage à 20 000€ de CA en seulement 3 étapes !
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1) Étude • • • • •



Dilemme de l’offre d’entrée L’importance du problème n°1 Trier le TOP 3 ou 4 en modules J Un chapitre = une promesse Rendre toutes les promesses sexy ! 12



2) Création • • • • •



Générosité ! Bonus qui pourraient être vendus PowerPoint + Face caméra MP3 + PDF à télécharger Espace membre si cher 13



3) Vente • • • • • •



La puissance de l’order bump Des témoignages partout Produit d’entrée = équilibre Upsells/Downsells = bénéfices Vendre en webinar… Pour le mettre en perpetuel ! 14



Les chiffres à connaître pour vous assurer de lancer un produit à succès
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Les chiffres qui garantissent le succès : ü500 inscrits à votre liste e-mail üAu moins 100 réponses au sondage üAu moins 300 inscrits à votre webinar ü100 participants à votre webinar ü5% de taux de conversion pendant le direct ü50% de ventes en plus avec la rediffusion 16



Pour conclure sur la création de votre produit C’est à vous de jouer : ü Publiez votre étude de marché maintenant avec les questions complémentaires si c’est pertinent ü Faites un TOP 3 des problèmes de vos prospects et créez 3 modules complets pour y répondre ü Appliquez ma méthode en 3 étapes pour la création et la vente de votre produit pour en faire un succès ! ü Vérifiez toujours si vos chiffres clés respectent les métriques du succès 17



Vos questions & mes réponses • Posez-moi vos questions maintenant ! • Vos questions sur le module 4 uniquement • Il n’y a pas de questions idiotes J
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MODULE 4 Achat Revente.pptx 

Le cycle de vie de l'achat revente (de votre point de vue). * De la signature du compromis de vente en tant qu'acheteur. * À la signature de l'acte de vente chez ...
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m4 module 4 

UN PASSAGER MINEUR NON ACCOMPAGNÃ‰. â€¢ Je ne le laisse pas ... UN PASSAGER PANIQUÃ‰ EN AVION. ... Agent d'enregistrement / Agent de passage. 2.
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PRA-H400 

Selectable Non-Fading Output. LCD Parameter Display. EEPROM Back-up Memory. Tone Control Bypass Switch. Digital Time Correction. Digital Crossover.
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Biz club Emma.key 

Page 1 ... NÂ°12 : FACEBOOK. OU TOUT LE. MONDE A LE DROIT. Ã€ UNE NOUVELLE ... Proposez un prix promo sur votre best seller aux lecteurs qui ont des ...
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using standard pra s 

Nov 15, 2000 - quadratic for lower charge states and linear for higher ones, as that observed in .... an efficient method to transform the equations of the relative.
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USING STANDARD PRA S 

Aug 18, 2000 - number theorem, and Hardy and Littlewood's conjecture about the asymptotic number of ... qubits with the coefficients being complex numbers.
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Liasse fiscale UP N BIZ FRANCE 

Des explications concernant cette rubrique sont donnÃ©es dans la notice nÂ° 2032. CP .... 3 T RÃ‰SULTAT COURANT AVANT IMPÃ”TS (I T II + III T IV + V T VI). GW.
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using standard pra s - OSA Publishing 

cording of short-exposure images and wave-front sensor (WFS) data. Conventional data processing consists of a sequential estimation of the wave fronts given ...
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Lab Answer Key: Module 4: Planning and Implementing a Backup 

... Key: Module 4: Planning and Implementing a Backup Str... https://skillpipe.courseware-marketplace.com/reader/fr-FR/Book/Book... 1 of 14. 26/09/2016 16:00 ...
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Module 4: Planning and Implementing a Backup Strategy 

Sep 26, 2016 - in truncated. SQL. Lesson have recovery is. Server. effectively of backup your a ..... the last load, the read-only solution throughout of per. Requirements ..... to. Backup. Backup Options note. Backup drop-down click the query ..... 
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module 1 

classe de 6e annÃ©e, alors que les enfants Ã©taient en rÃ©crÃ©ation. Pendant ma ... accroÃ®tre l'Ã©tendue des possibilitÃ©s chez vos enfants et amplifier le champ.
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moDULe 1 

2 Ã‰coutez ! + Organigramme. Pour chacune des parties a, b et c, faites (rÃ©)Ã©couter l'enregistrement dans son intÃ©gralitÃ©. Chaque appre- nant note ses rÃ©ponses.
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XBee Module 

second thanks to a GPS module. Â® It calculates the route to follow and compares it to the heading thanks to a compass. Â® It estimates the drift due to the wind ...
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Module P00999 

Aug 2, 2005 - between human-immune system and computer security, we will reuse some of the ..... specialized organizations need to make a more intensive advertising about the ..... Besides, according to a survey of Marcus J.Ranum for ICSA Labs in 200
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GigE Module 

(ToS/DSCP) traffic prioritization settings. â€¢ Dual Port capability for network element prequalification testing. â€¢ Control/Respond Loopback feature to loop-up/down.
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Module 1 

I play basketball. Je joue au hockey sur glace. I play ice hockey. Je joue au tennis. I play tennis. Je joue au volley. I play volleyball. Des verbes utiles avec â€œnousâ€�.
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