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A Lire : TRES IMPORTANT



Ce guide ne peut être utilisé que pour un usage privé uniquement. Vous n'avez pas le droit de l'offrir ni de le revendre sans accord des auteurs. Si vous souhaitez offrir ce guide, vous devez obligatoirement passer par notre programme d'affiliation disponible à cette adresse (il en va de votre intérêt puisque chaque personne qui téléchargera cette formation en passant par votre lien d’affiliation vous générera une commission chaque fois qu'elle commande un produit chez nous) : http://www.directpartenaire.com/ Toutes reproductions, partielles ou totales, sous quelques formes et procédés sont interdites conformément à l’article L.122-4 du Code de la Propriété Intellectuelle. Toute personne procédant à une utilisation du contenu de ce guide, sans une autorisation expresse et écrite de l’auteur, encourt une peine relative au délit de contrefaçon détaillée à partir de l’article L 335-2 du même Code.



L’auteur s’est efforcé d’être aussi précis et complet que possible lors de la création de cet ouvrage. Malgré ceci, il ne peut en aucun cas garantir ou représenter le contenu de cet ouvrage du à l’évolution et la mutation rapide et constante d’Internet.
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Introduction



Nous avons déjà vu au cours des deux étapes précédentes de la formation Wordpress comment installer son blog Wordpress mais aussi et surtout comment d'une part l'optimiser pour le référencement et d'autre part, comment y amener du trafic, Nous avons aussi vu l'importance de faire de nos lecteurs des lecteurs réguliers qui aient envie de revenir. Nous avons donc déjà abattu une grosse part du travail. Maintenant que votre blog est référence, qu'il attire du monde et que vous y avez des lecteurs fidèles, il serait intéressant de la monétiser de façon à ce qu'il vous rapporte quelques sous. Certains blogueurs professionnels arrivent à générer de bons revenus grâce à leurs blogs, pourquoi pas vous ? C'est donc ce que nous allons étudier dans cette dernière partie de la formation. J'ai voulu y aborder différentes solutions de monétisation car les prétentions des uns et des autres ne sont pas les mêmes, En effet, si vous voulez que votre blog soit un blog informatif, vous allez peutêtre préférer les Adsenses ou le CPA. Si au contraire vous voulez que votre blog serve pour votre business, alors la façon de procéder ne sera pas la même. Vous verrez aussi à la fin de cette formation comment faire de votre blog un véritable site de vente avec affiliation. Vous verrez comment obtenir les outils nécessaire pour mettre en place rapidement votre propre système de vente, outils et produits fournis. Mais je ne vous en dis pas plus pour le moment et vous laisse de ce pas attaquer cette dernière phase de notre formation Wordpress.
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Avant cela, je voudrais juste vous dire que comme pour les deux autres Ebooks, j'ai accompagné celui-ci de vidéos explicatives. Toutefois, le sujet s'y prêtant moins, elles seront peut-être un peu moins nombreuses, mais quoiqu'il en soit, le principe reste le même : tout vous expliquer le plus clairement possible. Je n'en ai pas parlé au cours des formations précédentes mais si vous avec un souci, une question, n'hésitez pas à nous le faire savoir à l'adresse E-mail suivante : [email protected] En attendant, je vous souhaite une bonne lecture et… bonnes ventes à tous ! Luc Bernouin.
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3 conseils pour votre blog



Lorsque l’on débute sur Internet, on a un objectif : gagner de l’argent. Une des premières solutions qui s’offre à nous est de réaliser la promotion de produits déjà existants sur le marché. C’est ce que l’on appelle l’affiliation. Ensuite, lorsqu'on a pris un peu d'assurance, on va peut-être vouloir vendre ses propres produits. Nous allons donc étudier ces différents points mais avant cela, je voulais juste jeter ces 3 conseils généraux en guise d’introduction. -------------------------------------------------------------------------------------Important : je vous conseille de toujours, avant de parler d'un produit, de l'acheter, de le tester et seulement ensuite de commencer la promotion. Trop de personnes conseillent un produit sans l’avoir testé au préalable. Si le produit est, au final, de mauvaise qualité, votre crédibilité peut-être atteinte. -------------------------------------------------------------------------------------Écrire un article informatif pour réaliser la promotion d’un produit ou service J’ai pu constater que certaines personnes : · écrivaient de très bons articles où j’apprenais de nouvelles choses. · écrivaient des articles qui étaient au final une sorte de page de vente et ils n’apportaient aucune valeur au blog. Vous devez donc essayer de combiner : information et promotion dans le même article. Vous serez ainsi à moitié pardonné par vos lecteurs (même s’ils savent très
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bien que votre blog sert aussi à gagner de l’argent). En fait, vous devez faire comme certaines publicités présentes dans les magazines. Au départ, on pense que c’est un nouvel article puisqu’il y a des informations, mais à la fin il y a une image d’un produit qui permet de résoudre tel ou tel problème (par exemple, voir http://blog.succes-avec-internet.com/trafic/lemarketing-viral-cest-quoi-exactement/). Évidemment, ce produit est payant. La méthode la plus simple est d’écrire un article sur le thème du produit dont vous faites la promotion et à la fin, vous pouvez glisser un paragraphe pour inciter les lecteurs à découvrir le produit (en cliquant sur votre lien d’affiliation). Écrire une critique d’un produit ou service Vous avez acheté un produit, ou vous avez utilisé un service, vous l’avez testé et l’avez apprécié, il ne vous reste plus qu’à écrire une critique sous forme d’un article que vous ajouterez sur votre blog. Votre critique correspond tout simplement à votre avis : · Ce que vous avez apprécié. · Ce qui vous a déplu. Lorsque j’écris une critique d’un produit, voici le plan que j’utilise : · Une petite introduction : vous pouvez par exemple présenter l’auteur. · Un paragraphe "ce que vous allez obtenir" : 1 ebook de 42 pages au format PDF… · Un paragraphe "détail du produit" : vous pouvez faire un résumé de chaque chapitre. · Un paragraphe "pourquoi vous devez lire/utiliser ce produit" : énoncez les avantages du produit. · Un paragraphe "ce que j’ai aimé". · Un paragraphe "ce que je n’ai pas aimé".
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· S’il y a des bonus, donnez votre avis dessus. · Présentez vos bonus. · Donnez votre lien d’affiliation. La personne qui lit votre critique doit pouvoir avoir plus de détails qu’après la lecture de la page de vente qui, souvent, ne rentre jamais dans les détails (à de rares exceptions). Il est toujours judicieux de faire lire sa critique à l’auteur du produit, car : · Il peut vous donner son avis, · Il peut vous donner un coupon de réduction s’il a apprécié votre travail. Il y a un élément essentiel dans le schéma que je vous ai décrit : votre bonus. Pour le moment, cette technique n’est pas encore très utilisée sur le marché francophone, mais dans quelques mois, lorsque des centaines de personnes réaliseront la promotion du même produit, votre bonus pourra faire la différence. Pour réaliser votre ou vos bonus, il suffit de lire votre paragraphe sur "ce que vous n’avez pas aimé". Ensuite, vous devez créer des bonus qui reprennent les points faibles du produit dont vous réalisez la promotion afin de les combler et ainsi proposer aux futurs acheteurs une offre vraiment complète (s’ils achètent par votre lien d’affiliation évidemment). Astuce : pour donner plus de valeur à votre critique, vous pouvez, par exemple, réaliser des captures d’écran du produit. Réaliser une interview avec l’auteur du produit Méthode très peu utilisée, mais qui peut avoir un très bon impact auprès de vos lecteurs. J’ai constaté que certains experts en marketing Internet l’utilisaient. Évidemment, pouvoir se filmer avec l’auteur du produit n’est pas évident, mais vous pouvez très bien réaliser une interview par téléphone et enregistrer
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votre conversation. Si vous décidez d’utiliser cette méthode, l’interview ne doit pas être une page de vente déguisée où l’auteur n’arrête pas de vanter son produit. Il est préférable au départ qu’il se présente, car vos lecteurs ne sont pas obligés de le connaitre et seulement ensuite vous pourrez commencer à parler du produit. Pour qu’une interview soit utile, il faut qu’elle propose des informations de qualités (comme vos articles). Vous devez donc essayer d’obtenir quelques "secrets" de cette personne, cela lui donnera plus de crédibilité et pour vous ce sera plus simple de vendre le produit par la suite. Ajouter des bannières sur votre blog Une bannière bien placée sur votre blog peut vous faire gagner des commissions. Vous pouvez placer vos bannières à 3 endroits "stratégiques". Dans le contenu Je vais prendre un exemple que je viens à l’instant de découvrir :
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Cet exemple, pris sur le site lemonde.fr, illustre bien cette première possibilité. J’ai décidé de le choisir, car il y a un détail qu’il serait préférable de ne pas reproduire. Je m’explique. L’article concerne les réseaux sociaux et la publicité concerne notre célèbre TGV. On ne peut pas dire qu’elle soit très ciblée et le taux de conversion ne doit pas être énorme. Préférez inclure une bannière en rapport direct avec le contenu de votre article. À la fin de votre article C’est peut-être le meilleur endroit (évidemment, il faut tester), car la personne vient de lire votre article et elle voit votre bannière. Si l’image ou le texte de cette bannière attire son attention, il y a de grandes chances pour qu’elle clique dessus. Dans votre menu Depuis quelques mois, on peut en voir sur la plupart des blogs. Des petites bannières au format 125 X 125. En voici un exemple (source : http://www.vx-productions.com/blog/) :
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Pour aller plus loin Voici différents articles qui vous aideront si vous décidez d’ajouter des bannières sur votre blog : · http://www.autoroot.com/2009/07/21/bannieres-pub-ou-les-placerpour-optimiser-sa-visibilite-et-ses-clics/comment-page-1/ · http://monetiweb.com/monetiser-son-blog/placer-les-publicites-dansles-zones-a-fort-taux-de-clic
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Le CPA (ou Coût par Actions)



Qu'est-ce qu'un CPA ? C'est une nouvelle forme de vente par affiliation où les gens qui ont des services et produits à vendre vous paient par action et non par achat. Littéralement, cela signifie "Coût Par Action" et vous êtes payé pour amener les gens à donner leur adresse électronique ou même leur code postal, à s'inscrire pour un essai gratuit ou à remplir un formulaire pour obtenir un devis, etc. C'est la raison pour laquelle le CPA est si important. Qu'est-ce qui est plus facile : amener quelqu'un à débourser 40 € pour un produit ou l’amener à donner une adresse électronique ? C'est évidemment l'adresse électronique. Même si vous ne gagnez que 1 € à chaque formulaire, il est plus facile d'amener quelqu'un à soumettre son adresse électronique et ainsi, le taux de conversion augmente pour le plus petit paiement. Et à propos d'un essai gratuit ? Pour lequel vos clients ne paient que 5 € de transport et de manutention pour un produit qui vaut 30 ou 40 € ? La bonne nouvelle à propos des offres d'essai est que si VOUS gagnez une commission totale d'environ 35 €, eux n’ont payé que 5 € pour le transport, c'est vraiment fantastique ! Maintenant une note de prudence avant que nous n'allions plus loin. Il existe beaucoup de tapage en ce moment à propos de certaines de ces offres d'essai gratuites. Toutes ont un élément de continuité : comment gagner de l'argent en faisant payer les personnes chaque mois après leur inscription pour recevoir un produit chaque mois. Du coup, le mauvais côté de l'histoire arrive
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lorsque l’on s’aperçoit qu’il est presque impossible de se désinscrire. L’offre est ainsi prolongée contre le gré des clients, aucune information correcte ne précise comment annuler le paiement sans passer directement par leur banque. Certaines personnes ont dû faire annuler leur carte pour mettre définitivement fin aux paiements. Pas très intéressant. Faites donc preuve de vigilance avant de promouvoir l'une de ces offres. Faites une recherche en ligne avec le nom du produit pour voir ce que les gens en disent et s’ils achètent. Ensuite, rendez-vous sur leur page de commande et analysez leurs obligations et leurs conditions générales d’utilisations, vérifiez qu’il n’y a pas un abonnement forcé et si les possibilités d’annulation apparaissent clairement. Il existe sur la place de nombreuses plateformes différentes proposant des programmes au CPA et bons nombres d'entre elles proposent les mêmes offres à promouvoir. Mais dans chaque réseau, il y a habituellement certaines offres qui leur sont exclusives ou bien les versements sur les offres pourraient être différents que sur les autres réseaux. Il est donc important de s'inscrire à de multiples réseaux de sorte à pouvoir choisir les meilleures rémunérations dans votre secteur. Restrictions En même temps que les restrictions quant à l'inscription sur ces réseaux, il existe également des restrictions sur les offres elles-mêmes. Par exemple, la restriction la plus courante concerne le pays d'où vient le trafic. Certaines offres trouvent que le trafic, provenant de pays autres que les USA, ne convertit pas aussi bien, ou peut-être qu'ils expédient des produits physiques et ne veulent pas le faire hors des États-Unis. Quoi qu'il en soit, vous devez faire attention à ce paramètre lorsque vous choisissez des offres. Si vous envoyez du trafic gratuit comme nous le faisons, alors vous ne pouvez pas réellement le contrôler pour découvrir sa provenance comme vous pouvez
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le faire avec le trafic payant. La bonne histoire c'est que la plupart des offres disposeront d’un système qui détecte le lieu de résidence de la personne sur la base de leur adresse IP, et alors, plutôt que de simplement leur dire qu'ils ne peuvent pas participer, ils les redirigent vers une offre différente qu'ils pourront utiliser. Cela signifie que vous ne gaspillez pas un trafic précieux ! Tous ne proposent pas ce système, mais de nombreux sondages et de nombreuses offres gratuites le font. Bien sûr, c'est plus important au niveau du trafic payant. Faites attention lorsque vous utilisez les campagnes publicitaires aux clics (PPC) de choisir uniquement un trafic venant des pays autorisés. Si vous achetez des espaces publicitaires sur les sites, utilisez un service gratuit, comme Quantcast.com, pour découvrir les caractéristiques démographiques et les lieux de résidence des gens qui visitent ce site, avant de dépenser quoi que ce soit ! Il existe également d'autres restrictions. Certaines offres permettent uniquement d’apporter un trafic via une campagne de marketing par E-mail, tandis que d'autres interdisent cette méthode. Certaines imposent des restrictions sur les termes sur lesquels vous pouvez enchérir et pour lesquels vous pouvez rendre l'offre plus attirante (payer ou soudoyer les gens pour les remplir). Vérifiez toujours les offres que vous voulez promouvoir avant de décider de démarrer une campagne. Des offres, qui semblent parfaites au premier coup d'œil, peuvent vous ruiner avec certaines des restrictions qu'ils vous imposent et si vous enfreignez ces restrictions, vous ne serez probablement pas payé pour aucun des contacts que vous aurez générés. Être Admis au sein des Réseaux Être admis dans les réseaux d'affiliés normaux n'est pas difficile, vous leur montrez juste que vous avez un site web et la plupart du temps cela suffit. Mais les réseaux CPA sont plus difficiles à intégrer parce qu'ils versent des commissions pour des choses qui ne nécessitent pas que les gens payent ou
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achètent quelque chose. Cela les laisse largement ouverts aux possibles fraudes. Imaginez que vous vouliez frauder une offre qui vous rémunère pour chaque vente, vous devriez amener un grand nombre de personnes à payer avec des cartes de crédit volées sans dépenser votre argent personnel. Maintenant, imaginez combien il serait facile pour ces gens d'amener d’autres personnes à donner de fausses adresses électroniques et ainsi gagner de l'argent… Bien sûr, les réseaux ont mis en place de nombreux systèmes de sécurité et ils peuvent voir si les contacts que vous leur avez envoyés ne sont pas convertis comme ils devraient l'être et ainsi en suivre l'avancée. Mais, ils préféreraient repérer les possibles fraudeurs dès le départ. Ils cherchent également de possibles éditeurs qui peuvent gagner de l'argent pour leurs annonceurs. Ceci signifie que lorsque vous posez votre candidature, vous devrez remplir un formulaire pour vous présenter, et plus important encore, vous devrez leur préciser comment vous allez promouvoir les offres sur leur réseau. Puis, s'ils pensent que vous avez l'air honnêtes, ils vous appelleront par téléphone et vous poseront quelques questions de base pour s'assurer que vous savez de quoi vous parlez… Ne paniquez pas, ce n'est pas aussi effrayant que cela en a l'air ! Puisque vous ne savez pas encore ce que vous allez promouvoir, il s'agira de mettre en ligne une sorte de blog test, juste pour intégrer les réseaux. Mais cela vous permettra d'acquérir de l'expérience et aura sûrement un meilleur aspect une fois que vous aurez fini. Vous aurez en premier lieu besoin d'un nom de domaine et de certains articles. Choisissez un thème et cherchez en ligne pour voir si vous pouvez trouver des articles. Vous avez besoin d'à peu près 20 à 30 articles, assurez-vous de ne pas choisir un thème de base pour votre site trop obscur.
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Accélérer votre inscription Il y a un moyen d'augmenter vos chances d'intégration et d'accélérer tout le processus. Tout ce que vous devez faire est de soumettre votre candidature, puis appelez-les quelques heures après pour leur en parler, dites que vous désirez vivement être approuvé afin de pouvoir commencer la promotion. Ceci leur montrera que vous n'avez rien à cacher puisque vous les contactez et leur montrez que vous êtes impatient et dynamique. Évidemment, vous aurez toujours à répondre à quelques questions lorsque vous les aurez en ligne, voici le genre de questions auxquelles vous pouvez vous attendre : · Comment allez-vous promouvoir nos offres ? · Depuis quand faites-vous du marketing en ligne ? · Y a-t-il des offres qui vous intéressent plus particulièrement ? La manière à laquelle vous répondrez à la première question vous incombe. Le meilleur moyen de dépasser cette question est probablement de mentionner que vous appliquez déjà des campagnes PPC (payé au clic). Mais dites le que si c'est vrai car s'ils vous demandent de leur montrer un exemple, vous serez bien embêté. Si vous mentez, il est très probable que vous échouerez. Suivez ce que je vous montre dans ce guide lorsqu'ils vous posent des questions. Dites-leur que vous allez créer des blogs spécialisés et que vous utiliserez des techniques SEO (optimisation pour les moteurs de recherches) pour envoyer un maximum de trafic vers vos pages et de ce fait vers leurs offres. Puis, que vous ajouterez un système de "prévente" sur votre blog afin de maximiser les conversions. Votre expérience est importante, alors si vous êtes actifs depuis plus de 6 mois, même si vous ne faisiez que vous documenter et que vous n'avez rien publié, dites-leur 6 mois ou un an ou plus, quoi que vous ayez fait. Mais j'ose
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imaginer que ce n'est pas le premier produit que vous avez acheté concernant les méthodes de gain d'argent en ligne. Alors si c'est le cas, dites-leur que vous avez de l'expérience puisque vous avez lu et faites des recherches depuis un certain temps pour gagner de l'argent en ligne. Pour la troisième question, il est bien d'avoir quelques offres en tête, vous aurez ainsi l'air d'être prêt à démarrer rapidement et cela montrera que vous êtes au courant du type d'offres qu'ils vous proposent. Vous pourriez dire que vous pensez que les essais gratuits sur les produits d’amaigrissement seraient un grand coup pour les blogs que vous avez prévus, ou peut-être les offres de rencontres amoureuses... Nous discuterons de toutes les offres un peu plus loin, ainsi vous pourrez décider de celle qui vous paraît la meilleure et ainsi mieux répondre à cette question. Différents réseaux pourraient vous poser différentes questions, mais ce sont là les questions essentielles. Ils veulent savoir comment vous ferez la promotion de leurs offres, si vous avez beaucoup d'expérience et ce que vous cherchez à promouvoir.



Que se passe-t-il si l’on vous rejette ? Certains réseaux sont plus stricts que d'autres et si vous venez tout juste de démarrer vous pourriez aussi bien être rejeté par quelques-uns. La clé est de ne pas en être affecté, d'avancer et d'essayer le suivant. C'est la raison pour laquelle il est mieux de suivre rapidement votre candidature en les appelant. Ils peuvent ne vous appeler que 2 semaines après votre candidature, en les contactant, vous serez plus vite informé de votre rejet et vous pourrez ainsi soumettre votre candidature au réseau suivant. Même si votre candidature est rejetée, cela ne signifie pas que vous ne pouvez pas la soumettre encore une fois. Après avoir intégré une de ces plateformes et l’obtention de vos premiers résultats, vous pourrez alors soumettre à
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nouveau votre candidature pour les autres réseaux et vous serez en bien meilleure position lorsqu'ils vous poseront des questions. Une bonne plateforme Voici une plateforme de CPA que je vous conseille particulièrement pour les raisons suivantes : - elle vous accepte facilement - les délais de paiement sont plus courts qu'ailleurs - ils ont un rotateur de bannières qui permet de ne pas envahir votre blog de bannières et donc de code - ils ont un programme d'affiliation Il sagit de Cashtrafic : http://www.cashtrafic.com Comment ça marche chez CashTrafic ? Plutôt que de vous faire toute un série de captures d'écran qui ne refléteraient pas très bien comment naviguer à l'intérieur de votre blog, je vous invite à voir tout cela en vidéo : http://www.action-webmarketing.com/formation/wordpress/videos/cashtrafic



Comment utiliser le rotateur sur mon blog ? Comme je vous le dis dans la vidéo sur Cashtrafic, cette plateforme nous permet de faire la promotion de plusieurs campagnes sans envahir notre blog d'une centaine de bannières dans notre menu. Nous allons donc voir dans cette vidéo comment utiliser le rotateur sur notre blog et comment utiliser le plugin " Advertisement management " qui en permettra une meilleure gestion.
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Si vous n'arrivez pas installer le plugin directement depuis Wordpress, voici le lien de téléchargement : http://wordpress.org/extend/plugins/advertisement-management/ Et voici le lien de la vidéo : http://www.action-web-marketing.com/formation/wordpress/videos/rotator



Que Puis-Je Promouvoir ? Il y a de nombreuses choses avec les CPA que vous pouvez promouvoir, toutes tendent à se retrouver dans quelques catégories spécifiques dont je vous parlerai dans quelques minutes. Mais je voulais vous parler brièvement du EPC comme d'un moyen de trouver des offres qui convertissent. De nombreuses personnes font déjà la promotion de toutes les offres sur un réseau, et les résultats de cette promotion de ces différentes offres sont affichés sous la figure EPC, que la plupart des réseaux affichent lorsque vous étudiez les offres. Cela signifie Gain Par Clic (Earnings Per Click) et montre combien gagnent les personnes en moyenne pour tous les clics réalisés sur l'offre. Si vous démarrez tout juste et que le trafic que vous envoyez n'est pas ciblé de manière précise et si vous ne prévendez pas réellement les offres, vous ne pourrez pas espérer le même genre de résultats que ceux dont on parle ici, mais ce sont de bonnes indications. Ceci signifie que vous pouvez rapidement parcourir les offres et voir celles qui fonctionnent le mieux pour les autres. Vous pourriez être surpris par certaines des offres que vous rencontrerez. En ce moment, je suis en train d'observer une offre pour gagner de l'argent en louant votre "temps partagé", une offre de deux collants pour le prix d'un, une offre d’évaluation de crédit et même la vente de timbres avec des photos personnalisées.
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Ceci vous permet de trouver des secteurs et des offres auxquels vous n'auriez jamais pensé, que d'autres ont déjà testés et avec lesquels ils ont réussi à convertir. Cela vous aide également à choisir parmi les offres, parce que s'il existe une grande différence dans les EPC, celle qui présente le chiffre le plus élevé, convertit probablement mieux le trafic en actions et c’est ce genre d’offres que vous voulez promouvoir. Maintenant à propos des différents types d'offres auxquelles vous pouvez vous attendre : Ventes J’ai pensé traiter ceci en premier lieu. Les offres CPA sont censées ne pas avoir à vendre, et bien qu’il y ait plusieurs réseaux d’affiliés qui combinent les offres CPS (Cost Per Sale = Coût Par Vente) et CPA (Coût Par Action), certains réseaux CPA pourtant consciencieux proposent parfois quelques offres qui ne vous paient que pour chaque vente réalisée. Ignorez-les pour le moment, ce n’est pas ce sur quoi nous nous concentrons, mais ne soyez pas troublé si vous en trouvez sur certaines plateformes Soumission d’adresse électroniques ou de code postal Celles-ci sont considérées comme les reines des offres. C’est ce à quoi la plupart des gens associent le CPA, être payé juste en amenant à soumettre son adresse électronique ou son code postal dans un formulaire, brillant ! Ils s’inscrivent habituellement pour avoir plus d’informations sur quelque chose. J’ai fait une fois la promotion d’une offre permettant aux hommes d'être plus actifs au lit, ils regardaient une vidéo, puis ils donnaient leur adresse électronique pour recevoir plus d’informations et j’étais payé pour chaque inscription. Cela n’est pas plus compliqué que ça ! Néanmoins, la plupart des offres que vous trouvez aujourd’hui sont celles où les gens s’inscrivent pour gagner un iPod gratuit ou autre chose dont nous discuterons dans une seconde dans la section "Articles gratuits".
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Essai gratuit Voici d’autres offres extrêmement populaires et elles tendent à avoir les EPC les plus élevés sur tous les réseaux puisque le visiteur paie 4 ou 5 € pour les frais d’envois, puis ils obtiennent leur produit et vous obtenez 20 ou 30 €… Il existe également de nombreuses offres controversées et vous devez être conscient des problèmes avant de commencer à faire leur promotion. L’idée derrière ces offres est que les gens s’inscrivent pour recevoir deux boîtes de pilules, habituellement des pilules de baies d’Açaí ou des pilules permettant de nettoyer le colon. Ils paient le coût du transport et reçoivent les pilules qui ont plus de valeur que ce qu’ils ont payé. Ceci encourage de nombreuses conversions puisque ces offres donnent l’impression de faire une bonne affaire. Cependant sur le formulaire de commande, habituellement bien dissimulé, vous verrez les termes de l’offre qui stipulent qu’après 14 ou 30 jours, la personne déboursera environ 80 dollars pour maintenir la livraison des pilules. Le concept n’a rien de nouveau et tant que l’avertissement n’est pas caché cela ne devrait pas poser de problème. Cependant au niveau de quelques offres, cet avertissement est caché, voir invisible, j’en ai vu d’autres sur lesquelles les gens s’inscrivaient pour des essais gratuits d’articles sous forme de "bonus" et ensuite, les souscripteurs recevaient une facture d’une centaine d’euros par mois ! De plus si vous regardez bien ces offres, certaines d’entre elles sont même impossibles à annuler. Ils ne répondent pas au téléphone ou ne donnent même pas de numéro de téléphone, vous ne trouvez aucune adresse et au final, la seule manière d’arrêter cela est de contacter votre banque et parfois la seule manière dont elle peut résoudre ce problème est d’annuler votre carte et d’en émettre une nouvelle ! Évidemment, ces offres ne sont pas considérées avec beaucoup d’affection par les annonceurs. J’ai même entendu dire que quelques fois les clients sont facturés sans même ne jamais recevoir les pilules pour lesquelles ils avaient
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pourtant bien payé. Toutes les offres ne sont pas aussi mauvaises que celles-ci, mais c’est l’idée de base : permettre aux clients de souscrire pour un faible prix, vous payer une commission élevée et puis assommer le client avec des facturations récurrentes. Vous aurez donc besoin d'analyser chaque offre. Si vous avez par exemple un site web populaire, votre réputation pourrait être entachée si les gens vivent une mauvaise expérience avec une société dont vous faites la publicité sur votre site. Le bon côté est que les conversions peuvent être très élevées et vous obtenez une énorme commission. Comme je l’ai dit, leur EPC est souvent le plus élevé du réseau. Inscription/Obtenir un devis Ici les choses commencent à être plus intéressantes et demandent plus d’implication. Le visiteur doit faire plus que de simplement soumettre une adresse électronique. Il peut s’agir d’un devis pour une assurance-vie pour lequel ils doivent par exemple remplir un formulaire complet. Vous obtenez une commission assez élevée pour compenser le petit nombre de conversions. Vous pouvez recevoir 5, 10, et même jusqu’à 50 € pour les demandes de cartes de crédit approuvées. Peu de personnes donneront leurs informations, mais si vous ciblez bien le trafic et faites proprement la prévente, alors vous pouvez gagner beaucoup d’argent avec ce type d’offres. Tirages au sort Il existe d’authentiques tirages au sort où la personne soumet juste quelques informations pour être admise dans un programme afin de gagner un article. En retour, cette société contacte la personne à propos d’autres offres… Vous obtenez habituellement une commission aussi élevée que pour une soumission d’adresse électronique, mais la conversion devrait être bonne
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puisque tout le monde aime gagner des choses ! Articles gratuits Avez-vous déjà vu une publicité en ligne pour un iPod gratuit ? Pas pour en gagner un, mais juste pour en obtenir un ? Il s’agissait probablement de la promotion d'une de ces offres. Lorsque le visiteur atterrit sur la page, l'offre paraît trop belle pour être vraie. Elle stipule qu'ils obtiendront un iPod gratuit, un bon d'essence ou de nombreux autres cadeaux simplement en donnant leur adresse électronique. Mais sous le titre, il y a un sous-titre qui dit "après avoir rempli les conditions d’acceptation au programme" et qui vous montre qu'en fait c'est vraiment trop beau pour être vrai. Si vous lisez le petit texte en bas de la page, vous pouvez voir que dans le but de vous qualifier pour le cadeau gratuit vous devez souscrire à un ensemble d’offres sur le site (certaines seront gratuites et d’autres non), pour lequel le propriétaire du site est rémunéré, puis il utilise une partie de ces commissions pour vous offrir votre cadeau. Ce sont des sites authentiques et ils vous offrent votre cadeau si vous êtes choisis, mais peu de gens parviennent à ce stade puisqu’ils se rendent rapidement compte qu’ils doivent s’inscrire pour tous types d’offres et donner les informations de leur carte de crédit pour de nombreux essais gratuits afin d’être qualifiés. Votre travail consiste à les pousser à s’inscrire, ils complètent quelques informations demandées afin de conclure leur inscription et vous obtenez habituellement 1 à 3 €. Sondages Ah, les anciens sites de sondage, j’ai pu tester l’un d’eux il y a quelques années et je n’ai jamais eu beaucoup de chance. Vous avez besoin de correspondre avec toutes sortes de critères pour chaque enquête, ce qui fait habituellement fuir 90 % des gens.
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La promesse qui attire les gens est la possibilité de gagner de l’argent et/ou d’obtenir des articles gratuits en participant à de petits sondages en ligne. Le site sur lequel le visiteur s’inscrit est une sorte de plaque tournante qui vous dit tous les meilleurs sondages disponibles et/ou les meilleurs endroits sur lesquels vous pouvez trouver des sondages à compléter. Vous êtes payé lorsque le visiteur remplit un formulaire de 2 ou 3 pages pour s’inscrire sur le site, mais vous recevez seulement quelques centimes voire 1 € par personne, ce qui est faible vu que vous pouvez obtenir la même commission juste en amenant les gens à soumettre leurs adresses électroniques. Ceci couvre les différents types d’offres que vous pouvez trouver. Je suis sûr que certaines personnes ajouteraient une catégorie ou deux, mais cela couvre la plupart de ce qui est offert. Pour moi, la meilleure offre est la soumission d'adresses électroniques parce qu’elle nécessite peu d’action de la part du visiteur et peut apporter beaucoup de conversions. Le formulaire de devis paie également bien et il fournit également un service authentique, pas comme les offres d’essai gratuit. Néanmoins, les offres d’essai gratuit sont probablement les offres les plus populaires pour lesquelles les gens font la promotion. Autres plateformes Voici une liste de quelques autres plateformes CPA : Incomate.com (spécialisée dans le jeu) Tradedoubler Effiliation Publicidées Zanox Commission Junction
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L'affiliation



Les 4 règles à respecter pour choisir un bon programme d'affiliation ?



Inutile de vous dire que le choix du programme d'affiliation est l'une des actions les plus importantes. Ce choix déterminera en grande partie le potentiel de vos revenus futurs mais pas seulement... Vous trouverez sur Internet tout type d'affiliations plus ou moins sérieuses, plus ou moins rentables... Prenez le temps de bien faire votre sélection. Voyons ensemble comment faire son choix de manière efficace.
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1 : Choisir un marché porteur



Il est clair que si vous prenez une affiliation sur un produit qui n'a pas un potentiel de vente important, vous ne risquez pas de développer un chiffre d'affaires important. Plus le marché est grand, plus vous aurez de chance de développer un business important dans le futur. Le marché le plus porteur à ce jour à mon avis est tout ce qui touche à " Comment gagner de l'argent sur Internet ". Que ce soit dans la vente de méthodes pour le faire ou dans la vente d'outils marketing, il y a là un potentiel qui n'arrête pas de grandir et c'est facile à comprendre vu les possibilités qu'offre Internet, sans compter la baisse du pouvoir d'achat générale actuelle. Ce marché est tellement porteur que vous êtes vous même en train de lire ce livre qui traite de ce sujet ! En choisissant ce marché, vous ne prenez pas de risque car il touche absolument tout le monde. Le marché potentiel est très important et surtout ne se démodera jamais. Il y a d'autres marchés intéressants comme le marché du bien être et de la santé. En fait, il suffit de penser simplement à ce qui fait tourner le monde, ce qui intéresse l'humanité depuis toujours. L'argent et la santé viennent en premier et ceci n'est pas prêt de changer.
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2 : Choisir la société et son ou ses produits



Si vous avez choisi le marché que je vous conseille ci-dessus (Comment gagner de l'argent sur Internet), faites bien attention. Le marché est grand et bien sûr, il y a beaucoup de programmes d'affiliation sur le sujet, cependant il y a du bon et du moins bon ! Évitez les sites qui promettent des gains miraculeux dans des délais très courts. Si vous voulez durer dans le temps, vous devez faire attention à ce que vous proposez comme produits à vos prospects. Étudiez les produits que vous allez leur proposer pour éviter de passer pour un charlatan et ainsi ne pas perdre leur précieuse confiance. Nous allons voir plus loin dans ce livre comment se créer une liste de prospects peut décupler vos revenus et surtout assurer vos revenus dans le temps. Il est clair que si vous proposez n'importe quoi ou des produits de mauvaise qualité, votre avenir est fortement compromis et tout le travail de création de votre liste pourrait bien être anéanti sur un simple mauvais choix du ou des programmes d'affiliation.
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Avant de choisir de promouvoir un produit auprès de votre liste, essayez-le et posez-vous les bonnes questions : - Est ce que le produit est vraiment efficace ? - Est ce que le prix du produit correspond au service rendu ? - Est ce que je conseillerais ce produit à mon meilleur ami ? Si vous répondez oui à ces 3 questions alors oui, vous pouvez proposer ce produit à vos prospects.



3 : La rémunération du programme



Vous avez trouvé un bon produit à promouvoir sur un marché porteur ? Il faut maintenant que le système de rémunération du programme d'affiliation soit intéressant. Le but est tout de même de gagner un peu d'argent, ne l'oubliez pas ! Personnellement, je ne travaille pas en dessous de 30% minimum de commissions et je vous conseille d'en faire de même. Inutile de passer du temps à étudier des produits qui ne vous rapporteront pas ou peu d'argent sauf si ce même produit est vraiment d'une utilité exceptionnelle pour les prospects de votre liste. Dans ce cas, le but sera plutôt de rendre service à votre liste de prospects ce
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qui est aussi intéressant pour établir une bonne relation avec ceux-ci. Privilégiez les programmes d'affiliation avec une rémunération de type « récurrente ». Ils sont peu nombreux mais très intéressants à développer car au lieu de toucher une commission une seule fois sur la vente d'un produit, vous allez toucher sur une même vente une rémunération chaque mois à vie tant que le client amené reste abonné au service proposé. Dans ce cas, vous faites le travail une fois et il paie plusieurs fois. Cela peut à terme vous générer un revenu mensuel intéressant.



4 : Le service après vente



Vous allez proposer un produit ou service à vos prospects. Même si en tant qu'affilié vous n'êtes pas responsable de la qualité du service après vente de l'affilieur, je vous conseille fortement de le tester et de vous assurer qu'il est de qualité. Il faut bien comprendre que vous engagez votre réputation chaque fois que vous proposez et conseillez un produit à votre liste. Si par malheur le service rendu par l'affilieur n'est pas de bonne qualité ou pire, inexistant, vous prenez le risque de perdre la confiance de votre liste. N'oubliez pas que votre fond de commerce n'est autre que la relation de
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confiance que vous allez installer entre vous et vos prospects. Pour chaque produit que vous allez proposer, vous devriez vous poser la même question : Est-ce que je le proposerais à mon meilleur ami ? Si vous fonctionnez comme cela, alors votre liste vous sera toujours reconnaissante et vous aurez le succès mérité. Personnellement, je vous conseille de travailler avec l'affiliation suivante : http://www.action-web-international.com Je ne vous cacherai pas que je suis actionnaire de cette entreprise et si je peux vous la conseiller, c'est justement parce que je sais où elle va et connait bien la qualité des services proposés. En maitrisant son avenir, je peux vous la conseiller sans crainte. Voici encore deux programmes que je vous conseille vivement, d'une part parce que les produits sont de qualité, d'autre part parce que la rémunération est intéressante et surtout parce que je connais leurs créateurs pour les avoir personnellement rencontrés et que je peux vous assurer qu'ils sont dignes de confiance. Il s'agit : - du cercle des droits de label privés de Didier Brockly : http://droits-de-label-prive.com - du club du succès de Christophe Dovetta : http://www.club-du-succes.com Maintenant que vous avez compris comment choisir votre programme d'affiliation, voyons ensemble comment mettre en place votre plan d'actions.
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Comment choisir des produits rentables Le choix des produits dont vous allez réaliser la promotion est primordial. Si vous choisissez un produit avec une faible commission ou avec un faible taux de conversion, vous ne gagnerez pas beaucoup d’argent. Vous perdrez de l'argent, mais aussi un temps précieux, car les faibles commissions vous obligeront à multiplier les actions afin de générer un maximum de ventes. Comme nous voulons de préférence ne rien perdre, je vais décrire trois méthodes pour vous aider à trouver des produits rentables à promouvoir. Je vous suggère de choisir une de ces trois méthodes et de la travailler sans relâche, jusqu'à ce que vous receviez votre premier chèque. De cette façon, vous resterez concentré et atteindrez plus facilement votre objectif. Le lancement d’un nouveau produit Je suis sûr que vous recevez régulièrement des E-mails de personnes vous informant qu’un nouveau produit sort sur le marché. Il faut savoir que les personnes qui relayent cette information sont celles qui gagnent actuellement le plus d’argent. Comme vous n'avez certainement pas encore une liste très importante d’abonnés, vous pouvez contourner ce problème en profitant de l’opportunité qu’offre chaque lancement d’un produit sur le marché. Je vais vous révéler la méthode que j’ai utilisée à mes débuts pour commencer à gagner mes premiers euros. C'est un moyen assez simple de gagner de l'argent, mais cette méthode requiert un minimum d’effort. Commençons !
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-------------------------------------------------------------------------------------Afin d’être averti dès les premières heures du lancement d’un nouveau produit, je vous conseille de vous inscrire sur toutes les listes des personnes influentes de votre marché. Cela vous permettra d’améliorer vos connaissances puisqu’elles partageront avec vous de nombreux conseils et vous serez régulièrement informé des nouveautés. -------------------------------------------------------------------------------------La première étape consiste à acheter un nom de domaine.



Pourquoi acheter un nom de domaine ? Vous devez enregistrer un nom de domaine qui se rapproche de celui du produit dont vous souhaitez faire la promotion. Cela vous permettra d’être mieux indexé par les moteurs de recherche et ainsi, de percevoir de nombreuses commissions, c’est ce qu’on fait de mieux. Vous avez déjà un nom de domaine ? A 5 euros le nom de domaine, n'hésitez pas à en acheter plusieurs ! Par exemple, vous apprenez que dans 2 semaines une personne va lancer son nouveau produit qui se nomme "Comment perdre du poids…" et dont le domaine sera "perdre-du-poids.com". Vous pouvez très bien acheter un nom de domaine qui sera "perdre-du-poids.info". De cette façon, les personnes et les moteurs de recherche feront sans doute le rapprochement entre les sites. Voici d’autres exemples de noms de domaine que vous pourriez acheter : · perdre-du-poids-bonus.com · perdre-du-poids-avis.com · perdre-du-poids-critique.com · perdre-du-poids-arnaque.com
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Si vous souhaitez seulement acheter un nom de domaine, vous pouvez très bien créer plusieurs dossiers et dans ce cas, si l’on reprend mon exemple, cela va donner : · perdre-du-poids.info/bonus · perdre-du-poids.info/avis/ · perdre-du-poids.info/critique/ · perdre-du-poids.info/arnaque/ Ou, en utilisant des sous-domaines : · comment.perdre-du-poids.info · methodespour.perdre-du-poids.info Maintenant que vous avez choisi un produit et acheté un nom de domaine, il est temps de construire votre site Internet. C'est ici que vous allez envoyer tout votre trafic et certainement offrir des bonus pour inciter les personnes à acheter le produit via votre lien d’affiliation. Utiliser son blog



Utilisez votre blog Wordpress puis ajoutez des articles se rapportant au lancement du produit ainsi qu’à son contenu. Lorsque votre blog sera en ligne, il ne vous restera plus qu’à obtenir du trafic afin de capturer un maximum d’adresses E-mail. Les produits du marché qui sont les plus performants Voici la méthode que j'utilise pour trouver les produits et savoir s'ils seront rentables ou non. La première étape consiste à consulter les produits disponibles en affiliation, Prenons l'exemple du site 1TPE. Si vous n’avez pas encore un compte, vous pouvez le créer gratuitement : >>> http://www.1tpe.com
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Une fois connecté à votre espace membre, vous trouverez la liste des produits disponibles en cliquant sur le lien (en rouge) du menu "Affiliés" situé à gauche :



Le site a classé les produits du plus performant au moins performant. Vous pouvez également voir les produits selon certaines catégories.
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Là encore, le site vous donne en premier les produits les plus performants. Dans mon exemple, en cliquant sur la catégorie "jeux-divertissements" voici les résultats :



Dans cette catégorie, il y a en tout 8 produits sur les 20 premiers résultats concernant la guitare et parmi les 4 meilleurs produits de cette catégorie, 3
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concernent la guitare. On peut conclure, sans problème, que c’est une niche à forte demande avec des personnes prêtes à dépenser de l’argent pour se former. Lorsque vous pensez avoir trouvé un produit intéressant, il y a deux éléments qui peuvent vous décider à vous lancer : les demandes de remboursement et le nombre d’affiliés qui ont vendu le produit.



Un produit avec une forte demande de remboursement indique que le produit est de mauvaise qualité et qu’il ne tient pas les promesses présentées sur la page de vente. Vous risquez de perdre de nombreuses commissions et d’entacher votre crédibilité en proposant un produit de ce genre. Le deuxième élément concerne le nombre d’affiliés qui ont déjà vendu le produit. Cela vous donne deux indications : · S’il y a de nombreux concurrents. · Si des personnes arrivent à vendre le produit. Même si vous trouvez qu’il y a trop d’affiliés, ce n’est pas toujours un problème puisque tout dépend du niveau de ces personnes (expert ou débutant). Avec les techniques que vous apprenez dans cette formation, vous ne devrez plus avoir "peur" de la concurrence.
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Découvrez les mots-clés à faible concurrence L'idée de ce titre est de vous rafraîchir la mémoire sur la partie 2 de cette formation Wordpress. Je vous invite donc à regarder la section " Les mots clefs " de la vidéo que je vous ai préparée sur l'optimisation du trafic sur votre blog : http://www.action-webmarketing.com/formation/wordpress/videos/optimiser-son-blog Lorsque vous aurez trouvé vos mots à faible concurrence, cela vous donnera une bonne idée des produits sur lesquels il set préférable de se concentrer.



Comment afficher des bannières pour tous ces programmes et produits sans polluer mon blog ? Plutôt que de se lancecer dans de grands discours, je vous porpose tout simplement de visualiser la vidéo suivante : http://www.action-webmarketing.com/formation/wordpress/videos/affiliation
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Utiliser Google Adsense



Google adsense est un service qui vous rémunère pour afficher de la publicité sur votre site ou blog. Pour être tout à fait exact, ils ne vous rémunèrent que lorsqu’une personne clique sur un des liens publicitaires. Toutefois, le taux de rémunération n'est pas très élevé et si vous espérez gagner de l'argent avec cette méthode, cela implique que vous avez déjà du trafic important sur votre blog. Rappelez-vous donc toujours qu’un seul clic ne rapporte pas beaucoup et qu’il faut de nombreux clics pour que le système paye. Mais alors…, comment gagner de l’argent avec Adsense ? Si vous souhaitez réellement gagner de l’argent avec Adsense, vous devez créer des blogs qui n’ont qu’un seul objectif : gagner de l’argent avec Adsense. Je dis cela car le fait de mettre de la publicité en ligne sur votre blog vous oblige donc à avoir beaucoup de liens sortants (qui pointent vers d'autres sites) sur votre blog. Si d'un côté vous amenez du monde sur votre blog pour générer des ventes et qu'une fois qu'une personne arrive sur votre blog, vous lui mettez des liens publicitaires qui risquent de la faire partit, vous n'allez pas vous en sortir. Vous devez donc, si vous souhaitez générer des revenus avec Adsense, avoir un blog dédié à cela, c'est à dire avoir un blog de contenu. Une idée par exemple, c'est de faire un blog sur une star, ou sur un sport, ou sur un thème comme l'écologie. Cela vous permet d'avoir un blog sur lequel vous êtes certain de toujours avoir quelque chose de nouveau à mettre.
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Comment ça marche ? Créez un compte AdSense est gratuit et peut se faire en quelques minutes, mais il faut compter environ 24 h pour que Google valide et approuve votre compte. Une fois votre compte validé vous pourrez générer vos premiers codes et les intégrer dans vos pages. Vous pouvez choisir le type d'annonce que vous voulez afficher. Par exemple, vous pouvez choisir des annonces des textes, des annonces visuelles ou intégrer Google Search pour votre site Web. Vous pouvez également choisir la taille et la forme des boîtes d'annonce qui apparaîtront sur votre site, ainsi que le schéma de couleur assorti à votre site Web. Une fois tous les paramétrages effectués, Google produira un code d'annonce qu’il vous suffira de copier et de coller dans blog à l’endroit où vous voulez que ces annonces s’affichent par le biais des widgets. Google va lire vos pages, voir quels sont les mots-clés ciblés et affichera les annonces appropriées dans le bloc AdSense de votre page.



Comment obtenir le type d'annonce souhaité Donc, vous voulez gagner de l'argent avec Google AdSense et vous voulez cibler des mots-clés bien rémunérés, de sorte que les clics reçus payent plus ? De nombreux débutants AdSense ne comprennent pas entièrement la manière dont les annonces sont servies sur leurs pages, et ils finissent par ne pas voir s’afficher ces annonces bien rémunérées sur leur site. C'est un problème commun, mais il est facile à évincer. Lorsque Google indexe vos pages, il regarde des choses très spécifiques. Il regarde votre balise de titre, il regarde votre contenu, il regarde les balises "Alt" des graphiques et des liens, et il regarde le texte utilisé pour les ancres textes de vos des liens. Ce sont les éléments tous très importants dans l'optimisation pour les
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moteurs de recherche. Et Google utilise cette même méthode pour définir quelles sont les annonces qui seront servies sur vos pages. Il est donc très important de bien faire les choses dès le départ. Assurez-vous que le contenu à vos articles contient les mots-clés ciblés à hauteur de 6 % de votre contenu. Une fois que vous avez le bon contenu qui contient cette densité de mot-clé de 6%, faire ressortir ces mots-clés. Google aime bien les mots qui sont en gras. Pour cela, je vous ramène à la section " Format police " sur la vidéo de la deuxième partie de la formation : http://www.action-webmarketing.com/formation/worpress/videos/optimiser-son-blog Lorsque vous testez votre blog, veillez à ne jamais cliquer sur les annonces de votre site! C'est contre le règlement de Google AdSense et cela peut entrainer la clôture immédiate de votre compte.



Comment créer un compte Adsense La création d’un compte AdSense est gratuite et assez simple à réaliser si vous vous y êtes préparé. Si vous ne préparez votre site de manière adéquate, vous risquez d’être refusé au programme AdSense. D'abord, Google n'acceptera aucun site dans le programme qui n'est pas complet. Vous ne pouvez pas avoir des pages qui n'ont pas de contenu, ou des pages qui sont encore "en construction". Il est également essentiel que vous acceptiez les termes d’utilisation du programme.
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La politique d’utilisation vous indiquera exactement quel type de sites Google autorise dans le programme mais aussi ce qui ne sera pas admis. Elle vous indiquera également comment vous devez utiliser le programme de Google AdSense en général et il est important de prendre connaissance de cette politique ! Il vous sera ensuite demandé de compléter les informations générales, telles que l’URL de votre de site, la langue dans laquelle il est édité. Il vous sera ensuite demandé si vous souhaitez ouvrir un compte affaire ou un compte individuel. Si vous avez moins de 20 employés, vous êtes un individu, selon Google. Contrôlez et cochez les cases d’engagement et d’acceptation de l’éthique de Google et veillez à ne surtout pas allez à l’encontre de cette engagement. Ceci représente les premières causes de clôture immédiate de votre compte. Puis, on vous demandera votre pays de résidence, votre nom (le nom auquel les paiements seront effectués), votre adresse, ville, état et code postal. Votre numéro de téléphone est également requis, mais Google n’appelle jamais, à moins qu'ils constatent une activité potentiellement frauduleuse sur votre site. Assurez-vous de renseigner un numéro de téléphone valide ! Enfin, cochez toutes les cases du bas de la rubrique règlement et envoyez les informations. Si vous avez suivi les règles au sujet de votre site Web dans la politique d'AdSense, votre compte sera approuvé. Sinon, Google vous contactera et vous précisera les modifications que vous devez apporter avant approbation. Cliquez ici pour vous y créer un compte : https://www.google.com/adsense/g-app-single-1
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Gérer les adsenses avec Wordpress Si vous maîtrisez le code, vous pourrez facilement mettre en ligne vos pubs adsense où bon vous semble sur votre blog. Toutefois, cela n'est pas donné à tout le monde, c'est pour cela qu'il existe des plugins qui permettent de gérer cela plus facilement. En fait, vous allez pouvoir utiliser le même principe que pour l’affiliation ou le CPA : soit vous utilisez les widgets, soit vous utilisez le plugin Advertissement Management. Si vous avez besoin de vous rafraîchir la mémoire, vous pouvez visualiser la vidéo vous montrant comment utiliser ce plugin : http://www.action-web-marketing.com/formation/wordpress/videos/rotator Si toutefois, vous aimeriez avoir une liste de plugins différents vous permettant de gérer les adsenses, voici l'adresse d'une page qui en référence plusieurs : Extensions AdSense pour Wordpress : http://wordpress.org/extend/plugins/search.php?q=adsense+code



Où intégrer les annonces Adsense pour un taux de clics maximum Si vous utilisez Google AdSense comme source de revenu sur votre blog, vous voulez probablement savoir où placer le code AdSense sur les pages pour obtenir les meilleurs résultats. C'est un sujet dont les éditeurs AdSense discutent souvent et il y a eu quelques résultats intéressants suite à de nombreux essais. Notez tout d’abord que vous ne pouvez afficher que deux blocs de code d'annonce sur votre blog. Pour de meilleurs résultats, employez les deux, en plsu de l'outil de recherche AdSense. La Boite de recherche AdSense peut être insérée n’importe où, mais il semblerait qu’elle fonctionne mieux dans le haut
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de la page, juste en dessous de votre entête, à gauche ou à droite. Il y a de nombreux débats à propos des codes AdSense. Certains prétendent que le format Skyscraper placé sur le côté gauche fonctionne mieux, alors que d’autres maintiennent que c’est plutôt sur le côté. Assurez vous d’insérer ce code ou du côté droit ou du côté gauche - mais pas des deux côtés. Rappelez-vous que le nombre de blocs possibles est limité. Employez le format rectangulaire qui s’adapte mieux à votre conception de page. N'hésitez pas à faire des tests en changeant les bannières de place pour trouver la position la plus optimisée possible sur votre blog. Mettez le code du côté gauche pendant une semaine, observez les résultats, puis déplacez-le à droite. Affichez un bloc d’annonces au dessus du contenu, puis observez les résultats s’il est placé au milieu. La plupart des personnes conviennent que le code d'annonce en bas d'une section du contenu ne fonctionne pas très bien. En outre, observez votre page et regardez où se posent vos yeux. Demandez à d'autres de regarder et découvrez le cheminement de leur regard. Peu importe où se posent les regards, c’est à cet endroit qu’il faudra placer les blocs d’annonces AdSense ! Afin de compléter le sujet sur Adsense, voici des articles intéressants qui vous aideront à vous lancer. · Comment optimiser Adsense sur son site ? · Cinq conseils pour annoncer sur le réseau Adsense.



Copyright © Direct Editions Inc. édité par



http://www.direct-editions.com/



Vendre vos produits



Je pense que vous n’allez pas passer votre vie à réaliser la promotion d’autres produits et qu’à un moment donné, vous souhaiterez vendre VOS produits. Il existe deux solutions : - vous êtes créateur/concepteur de votre produit - vous vous appropriez les droits sur un produit pour le mettre à votre sauce Il est vrai que la deuxième solution semble intéressante, surtout pour commencer lorsqu'on n'est peut-être pas encore bien sûr de ce qu'on vuet vendre. C'est dans cette idée là qu'ont été mis en place les droits de label privé et nous allons donc commencer par parler de cela. Ensuite, dans une deuxième partie, nous parlerons de créer son propre produit. Les Droits de Label Privé ou comment créer un E-book en 2 tps/3 mvts Si vous souhaitez obtenir des produits à votre nom, sans les créer de A à Z, vous pouvez utiliser les droits de label privé. Voici un site à découvrir si cela vous intéresse : http://droits-de-labelprive.com



C'est quoi ? Les premiers E-books étaient en effet réservés à une utilisation personnelle. Les auteurs ou éditeurs, après avoir exploité ce droit d’utilisation et en quête permanente d’une nouvelle source de revenu et de trafic, se sont dit pourquoi ne pas continuer à exploiter ce produit déjà créé et générer de nouveaux profits en proposant à nos clients satisfaits de revendre ledit produit
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à leur tour. Les droits de revente ont ainsi continué à céder de plus en plus de terrain en ouvrant de plus en plus les droits d’utilisation possibles, jusqu’à céder les droits d’auteur avec le droit de label privé sans restriction. Pourquoi est-ce une bonne solution ? La première des raisons est qu’elle va vous permettre de gagner énormément de temps, vous le comprendrez encore mieux lorsque je vous détaillerais le contenu auquel vous pourrez accéder lorsque vous êtes membre du Cercle des Droits de Label Privé. D'autre part, vous accéderez à un réel fond d’édition que vous pourrez modifier, compléter, manipuler et exploiter à votre guise. Ce qui veut dire qu’une grande partie du travail est déjà effectuée, vous pourrez rapidement compléter le livre avec votre point de vue ou le fruit de vos recherches. Ensuite comme ces droits regroupent l’ensemble des droits évoqués plus haut, vous recevrez également de nombreux documents comme les pages Web. Mais, un des avantages les plus importants, c’est que vous augmenterez considérablement votre capacité à élaborer de nouveaux produits, mais aussi la vitesse à laquelle vous pourrez les exploiter. Vous n’aurez plus plusieurs mois à passer sur la création d’un seul produit, mais selon les thèmes abordés, quelques heures ou quelques jours vous suffiront afin de modifier et de vous approprier les produits. Je m’arrête là momentanément sur les avantages des E-books en droits de label privé, j’y reviendrais un peu plus loin en vous présentant plus dans les détails l’exploitation que vous pourrez en faire. Alors, voyons ce que vous recevez au Cercle des DLP avec chaque produit, vous allez comprendre le gain de temps considérable que vous allez pouvoir faire : · 10 Articles au format Word, qui sont modifiables, personnalisables et dont vous pourrez vous servir pour générer du trafic à partir de vos blogs ou depuis les répertoires et annuaires d’articles. · 4 bannières :
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ces bannières permettront de générer elles aussi du trafic vers votre site principal. Publiez-les un peu partout. Si vous avez un programme d’affiliation pour vos produits, mettez ces bannières à disposition de vos affiliés… · Un E-book, ainsi qu’un rapport au format Word. Tout comme les articles, vous allez pouvoir chambouler tout le contenu, le compléter, supprimer ce qui ne vous convient pas, ajouter ce qu’il vous semble manquer, vous pourrez même le compiler avec un autre ou plusieurs autres E-ooks afin de créer un produit vraiment unique · Une série de 7 E-mails de relances au format texte pour vos prospects et vos listes, ces E-mails sont également modifiables et exploitables comme bon vous semble. · L’ensemble des images vierges au format PNG que vous pourrez aisément modifier avec n’importe quel éditeur d’images, vous y trouverez par exemple les couvertures du livre · Vous recevrez ce même dossier « images » au format PSD, utilisables avec Photoshop, Gimp, etc. · Un ensemble de pages Web déjà prêtes, voici le détail : la Page de capture, la page de vente, la page de téléchargement. Vous trouverez également les images vierges de l’entête, du titre et du pied de page, afin de vous permettre de tout personnaliser · Et bien sûr, une licence d’exploitation Pouvez-vous imaginer le temps économisé ? Vous avez à votre disposition : · Un Graphiste Professionnel · Un Rédacteur Publicitaire · Un Auteur Imaginez maintenant recevoir jusqu’à 4 produits par mois ! Imaginez-vous en train de mettre en ligne 4 produits tous les mois, comment réagira votre compte en banque ? Les droits de label privés, vous l'aurez compris, sont une solution très intéressante
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pour mettre en place son propre produit sans grands difficultés. D'ailleurs, certains points de cette formation sont tirés d'E-books en DLP ! Pour rappel, si vous voulez plus d'informations, rendez-vous à l'adresse suivante : http://droits-de-label-prive.com Créer son propre produit Peut-être avez-vous une idée de produit ou un produit déjà prêt en votre possession ? Nous allons étudier dans cette partie comment mettre en place cela. Pour l’illustration, nous allons voir la mise en œuvre d'un E-book mais beaucoup de ce qui est expliqué là est aussi applicable si vous décidez de proposer un logiciel ou un script.



Choisir son marché Il n'y a rien de pire que de passer du temps sur la rédaction d’un sujet pour s’apercevoir que vous l’abordez sous un mauvais angle (on en parle juste après) ou qu'il n’existe pas de marché. L'étude de marché est cruciale. Tout d'abord vous devez vérifier qu'il existe un marché pour votre produit et connaître son volume de recherche. Des concurrents proposent-ils un produit similaire ? Un des endroits pour rechercher ces informations est les plateformes d'affiliation telles que 1TPE. Vous pouvez voir exactement ce que les autres vendent et comment ils le vendent. Maintenant, avoir beaucoup de concurrents est en fait une bonne chose, cela signifie que d'autres distributeurs se font de l'argent et que les clients achètent sur ce marché ! Ils ont fait le travail pour vous, ils ont trouvé la clientèle qui achète et surtout ce qu'elle achète. Vous pourriez alors découvrir par exemple qu’un sujet sur le dressage des chiens vend mieux qu’un sujet sur la santé des chiens. Si vous prévoyez de faire un livre sur la santé des chiens, vous pouvez alors changer d'avis avant de perdre votre temps.
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Vous pouvez être sûr que s’il n'y a pas de concurrence sur le marché alors vous n’y ferez pas beaucoup d’argent. Les Marketers sont toujours à la recherche de nouvelles idées de produits, donc soit ils ont testé le marché et n’y ont pas fait d’argent ou bien ils ne l’ont pas testé, car le profit de la recherche était trop petit pour en valoir la peine. Vous avez aussi besoin de penser à faire des produits de "backend" ou à vendre ensuite. Vous pourriez bien sûr créer un E-book sur "Comment éliminer une invasion de fourmis dans votre maison", mais qu'allez-vous vendre à ces clients la prochaine fois ? Si vous voulez vous gagner beaucoup d’argent, il vous faut créer une liste de clients pour leur vendre aussi des produits en backend car il est généralement beaucoup plus coûteux d'acquérir un nouveau client que de vendre à un ancien client. Donc, voici les étapes que vous devez suivre pour vous assurer de mettre toutes les chances de votre côté : Choisissez votre marché ou votre sujet



Regardez les magazines, consultez 1tpe.com, regardez sur Amazon.com et voyez quels sont les livres qui se vendent bien. Vérifiez qu'il y a suffisamment de recherches ou d’acheteurs sur le marché



Les recherches et les acheteurs sont liés. Certains marchés pourraient avoir de nombreuses recherches mensuelles, sans pour autant que les internautes dépensent un seul centime, cela signifie que les produits se vendent mal sur ce marché. À l’inverse, sur d’autres marchés, il pourrait y avoir très peu de recherches, mais avec des visiteurs vraiment passionnés prêts à acheter tout ce qu'ils trouvent ! Vérifiez quels sont les livres vendus sur Amazon.com, regardez sur 1tpe.com et les autres réseaux d’affiliation pour voir comment les livres se vendent (ils ont généralement un indicateur pour savoir s’ils se vendent bien). Vérifiez que les gens achètent et qu’il y a suffisamment de trafic pour pouvoir prendre votre part du gâteau. Examinez la concurrence



Regardez combien vous avez de concurrents qui font de la publicité là où vous souhaitez en faire, et s’ils sont bien ancrés. Font-ils des ventes plus
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importantes ? S’agit-il de grosses sociétés qui facturent des millions d’euros ou d’un simple vendeur avec un bon produit ? Voyez-vous un moyen d'améliorer leurs méthodes de vente, leur site Web ou même leur produit ? Pouvez-vous créer un produit pour les concurrencer ? Pensez au potentiel du backend



Vérifiez les réseaux d’affiliations et voyez quels produits physiques et numériques vous pourriez proposer en backend et combien vous pouvez gagner sur chaque vente. Pouvez-vous créer vous-même plusieurs produits pour vos clients ? Si vous achetez les produits de la concurrence et que vous vous inscrivez sur leurs listes de clients, vous aurez alors une idée de ce qu'ils vendent en backend et pourrez ainsi vous en inspirer... Décidez si vous souhaitez ou non entrer sur ce marché



Vous avez maintenant suffisamment d'informations sur ce marché pour savoir si oui ou non vous pensez pouvoir y percer et créer un produit commercialisable. Ne vous accrochez pas à un mauvais marché juste parce que vous avez passé du temps à l’étudier. Si vous n'êtes pas sûr, alors recommencez tout le processus avec un autre marché jusqu'à ce que vous en trouviez un qui vous corresponde. Choisir un bon marché représente la moitié du travail, alors ne lésinez pas dessus !



La rédaction Lorsque l’on pense à l'écriture on pense souvent à l'aspect scolaire et à écrire "correctement", ce qui fait naître en nous cette inquiétude de ne pas toujours écrire correctement. Un des grands secrets de l'écriture en ligne est que vous n'avez pas besoin d'écrire comme le ferait un professeur de français. Il vous suffit d'être capable d'écrire comme vous le raconteriez oralement. Je déteste lire des livres grammaticalement parfaits et ennuyeux avec leurs longs paragraphes et des points-virgules partout, beurk ! Je ne sais même pas quand on est censé utiliser un point-virgule, je déteste écrire de longs paragraphes et si un professeur devait me lire, il en serait
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probablement terrifié ! Mais ce n'est pas seulement quelque chose que l'on peut s’éviter avec les E-books, c’est aussi ce que les lecteurs attendent. Pour tout vous dire, je n'ai jamais reçu dE-mail d’un lecteur me disant que je ne devrais pas commencer mes phrases par "et", comme on nous l’a enseigné à l'école, ni aucune correction sur d’autres points d’ailleurs : en ligne on préfère lire un style plus parlé. Cela ne veut pas dire que vous pouvez écrire n’importe comment. J'ai lu de véritables ordures en ligne qui ne sont pas agréables à lire, mais si vous pouvez bien écrire comme vous parleriez du sujet, alors ce sera très bien. Ou alors, vous pouvez le faire rédiger par un autre, c'est une autre possibilité. Faire que l'écriture soit environ dix fois plus facile



C’est vrai, c'est un secret difficile à appliquer, mais il fonctionne très bien pour moi encore et encore. La clé de la rédaction d'un bon produit c'est de préparer toutes les informations d’un chapitre, de commencer à le rédiger et de ne surtout pas s'arrêter, je suis sérieux. Si vous commencez à faire des corrections, à repenser vos phrases, à régler vos mots, alors vous perdrez le fil et je vous garantis que cela vous prendra deux, trois, voire dix fois plus de temps et votre produit n’en sortira pas meilleur pour autant. Lorsque vous écrivez, une partie de l’écriture vient de votre inconscient qui est beaucoup plus puissant que votre conscient. Votre esprit conscient va passer son temps à "balayer" toutes les petites erreurs et à juger sans cesse ce que vous écrivez. Écrivez juste le chapitre entier d'un seul coup avec le moins d’arrêts possibles, puis ce n’est qu’après, si vous en ressentez le besoin, que vous pouvez relire et corriger (personnellement, j’attends que le produit soit fini avant de le corriger). Ensuite, lisez toutes les infos issues de vos recherches que vous avez sur le chapitre suivant et répétez le processus. Vous passerez moins de temps à vous demander quoi écrire, votre travail coulera beaucoup plus facilement et vous serez peut-être surpris par la qualité de ce premier jet ! Vérifiez votre travail



Je vais vous donner de très bons moyens pour vérifier doublement votre
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travail. Tout d'abord, faites-le relire par quelqu’un. Quand vous manquez de recul sur votre propre travail, vous pouvez ne pas remarquer les petites erreurs. Ensuite, laissez-le de côté quelques jours après l’avoir fini avant de le modifier. Votre cerveau a besoin de faire une pause pour éviter de lire ce qu'il connaît déjà et d’omettre des choses. Puis quand vous le relisez, faites-le à haute voix, ou lisez-le à haute voix dans votre tête. Ce qui peut sembler bon en écrivant et en relisant peut clocher lorsque c’est lu à haute voix. La plupart des gens lisent à haute voix dans leur tête, cette méthode vous permettra alors de repérer les défauts qui gênent la fluidité de la lecture. Puis-je vendre d’autres produits avec mon E-book ?



Absolument ! À condition que votre livre ne devienne pas un recueil de publicités. Il existe deux très bonnes façons de le faire. Vous pouvez le faire en mentionnant un site à visiter sur un sujet précis et proposer un lien qui redirige le lecteur directement vers celui-ci, avec un peu de chance les lecteurs cliqueront dessus, par exemple : "Les jouets pour chiens sont une excellente récompense pour une bonne séance de dressage, voyez la grande variété de jouets pour chien sur le site "exemple.com". Un autre moyen tout aussi efficace pour le faire est d'ajouter une section présentant vos “ressources” à la fin de l'ouvrage. Listez les ressources utiles et efficaces avec un lien d’affiliation si vous pouvez, ça se fait de plus en plus dans les livres numériques. Les livres imprimés permettent de rediriger vers le site directement, mais avec un livre électronique c’est un jeu d'enfant de proposer un lien d’affiliation à la place. Une bonne méthode est, en établissant des liens vers les sites, d'utiliser une redirection. Vous créez une page sur votre propre site Web dans un dossier appelé "ressources" ou "recommandations" avec un fichier qui redirige vers votre lien d'affiliation. Pourquoi ?



Parce que si vous ne le faites pas et que l'entreprise cesse toutes activités ou
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qu’elle modifie la structure de ses liens d'affiliation, tous les exemplaires de votre E-book vendus précédemment auront un lien erroné ! Le fait de mettre à disposition des liens d’affiliation vous permet de rediriger vers un produit similaire tout en ayant la possibilité de toucher des commissions. Mettre en place une redirection est relativement facile, tout ce que vous avez à faire est d’ouvrir le ‘Bloc-notes’ sur votre ordinateur, collez le code ci-dessous et changer l’URL écrite en rouge par votre lien d'affiliation, puis enregistrez-le avec le nom que vous voulez suivi de l’extension .html (et non pas .txt qui est le fichier par défaut sous lequel il voudra l'enregistrer). Il suffit de faire un lien sur ce fichier et il se charge du reste ! Voici le code : Vous allez être rdirigés <meta http-equiv="REFRESH" content="0;url= http://www.example.com"> Vous allez être redirigé vers un site excellent – si la redirection ne se fait pas automatiquement cliquez ICI.  Avec quel outil écrire ?



Vous pouvez utiliser n'importe quel type de traitement de texte pour enregistrer votre travail. Assurez-vous qu'il vous permette de modifier la disposition comme vous le souhaitez et qu’il vous laisse insérer des photos, des images, etc.. La grande majorité d’entre nous dispose de Microsoft Word, mais si vous ne l'avez pas, sachez que vous pouvez obtenir une version gratuite d’un logiciel similaire sur OpenOffice.org.
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La mise en place de votre page de vente et du site Alors, on est dans une formation Wordpress et on nous parle de pages ? Pourtant Worpdress sert bien à gérer des blogs non ? C'est vrai mais c'est aussi vrai que l'on peut gérer des pages. Et si vous souhaitez vendre vos propres produits, alors la combinaison des deux risque de faire un malheur c'est certain ! Je vous invite donc à regarder cette vidéo sur comment mettre en place des pages. Un peu plus tard dans cette formation, vous verrez comment utiliser un plugin indispensable pour gérer la vente via les pages de votre blog, mais je ne vous en dis pas plus pour le moment... A l'instant, c'est plutôt l'heure de regarder comment créer une page : http://www.action-web-marketing.com/formation/wordpress/videos/pageswordpress La page de vente



C'est elle qui va vendre votre produit. En général, vos contacts arrivent dessus après s'être inscrits sur une page capture (vous verrez à la fin de cette formation que cela est géré par un plugin). L'écrire soi-même



Il est difficile de vous expliquer en deux mots comment écrire une bonne page de vente car l'exercice est complexe et il faut faire attention à beaucoup de choses. C'est pour cela que je vais tout simplement vous donner le lien vers un E-book qui parle très bien du sujet : Cliquez ici pour apprendre comment écrire une lettre de vente... Le faire faire



Peut-être ne vous sentez-vous pas capable d'écrire une lettre de vente correcte, il n'y a d'ailleurs rien de honteux à cela. Il existe plusieurs sites sur lesquels vous pouvez poster une demande de travail, comme l'écriture d'une lettre de vente, plusieurs personnes vous proposeront vos services et vous n'aurez plus qu'à répondre à la meilleure offre. La plupart de ces sites sont en anglais, mais vous pouvez trouver des
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personnes prêtes à travailler dans n'importe quelle langue. Voici deux sites que je vous conseille pour leur renommée et leur sérieux : - rentacoder - Odesk



Une page de téléchargement



C'est là que les clients téléchargeront votre produit après paiement, n'oubliez pas de compresser votre fichier et de le transférer sur le serveur pour que vos clients puissent le télécharger. Une page d’affiliation



Si vous avez un programme d'affiliation, vous pouvez ici en donner les détails et expliquer comment y participer ainsi que vos modalités de paiement (vous verrez comment gérer cela sur Wordpress grâce au plugin dont je vous ai parlé tout à l'heure). Une clause de confidentialité



C’est une page d’ordre juridique concernant la récupération des données des visiteurs et l’utilisation de ces informations, vous pourrez en trouver gratuitement en ligne, mais assurez-vous qu’elles couvrent tous les éléments avant de les utiliser. Une page pour la clause de non-responsabilité et des conditions générales d'utilisation



C'est ici que vous donnez les conditions juridiques d'utilisation de votre site et les limitations de responsabilité, là encore, vous pourrez trouver des modèles gratuitement en ligne, mais assurez-vous qu’ils couvrent bien tout avant de les utiliser Une page de contact



Vous y laissez vos coordonnées ou un formulaire de contact pour que les gens puissent poser leurs questions.
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Ensuite, il vous suffit d'avoir la page de vente connectée à votre processeur de paiement qui dirige vers votre page de téléchargement pour que vos clients puissent télécharger leur produit directement après avoir payé. Les témoignages Les témoignages ajoutent vraiment de la puissance à votre produit. Ils sont la preuve que d'autres personnes ont bénéficié de votre produit et l'ont jugé utile. Bien sûr, les meilleurs sont ceux avec photos qui semblent plus véridiques. Ensuite, il vous suffit de les mettre en ligne soit sur une page témoignages, soit sur votre page de vente, soit les deux. De les mettre sur la page de vente peut mettre vos lecteurs en confiance et créer une page témoignages peut-être bien pour y envoyer vos contacts lors d'une relance par E-mail. Alors, comment faire pour les obtenir ? Et bien, vous avez deux possibilités. Vous pouvez vous lancer avec ou sans témoignage. Si vous vous lancez sans, alors ce que vous pouvez faire est de créer un document bonus et mettre une note à la fin de votre produit informant que quiconque vous enverra un témoignage recevra gratuitement ce document en guise de remerciement. Il est bien entendu que les premières ventes seront plus difficiles à faire étant donné que vous n’aurez encore aucun témoignage. L'autre possibilité est de les solliciter sur des forums ciblés, en général avant de commencer à promouvoir le site. Vous pouvez offrir un exemplaire gratuit du livre en échange de commentaires et témoignages que vous pourrez utiliser, mais cela ne fonctionne pas toujours, car même si la personne est heureuse de le recevoir gratuitement, sa promesse de vous donner un témoignage s’envole en fumée dès qu'elle a la main mise sur votre produit. Mais si vous en envoyez 10, vous pouvez espérer avoir 1 ou 2 témoignages (tout dépend du marché), mais cela peut valoir la peine d'essayer ! Vous pouvez aussi offrir un exemplaire gratuit du livre et offrir un bonus supplémentaire en échange d’une "histoire de réussite" ou de simples témoignages. Cela donne aux lecteurs une motivation supplémentaire pour vous envoyer leur témoignage.
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Conclusion N'oubliez pas de relire votre travail une fois terminé. Je conseille au moins une relecture à chaud puis une autre relecture quelques jours plus tard. Une troisième relecture par une tierce personne est aussi fortement conseillée. Voilà, je crois que je n’oublie rien. Assurez-vous seulement après la conversion au format PDF que tout ne soit pas désordonné (cela arrive parfois !). Cela arrive généralement si une image est trop proche de la fin d'une page si bien qu'elle se déplace sur la page suivante, il vous suffira de réduire l'image et de recréer le fichier PDF.



Copyright © Direct Editions Inc. édité par



http://www.direct-editions.com/



Créer des Blogs Ciblés pour le Trafic



Quelques rappels Les blogs Wordpress semblent être un système que Google apprécie particulièrement, nous allons donc nous y concentrer pour obtenir beaucoup de trafic gratuit vers vos offres. La première méthode consistera à utiliser les techniques SEO pour propulser votre page au sommet des moteurs de recherches, mais, puisque cela peut être un processus lent, nous utiliserons les articles pour vite démarrer les choses pendant que nous construisons le trafic à long terme. La première chose à faire est de choisir une offre et une niche de marché sur laquelle travailler et autour de laquelle construire votre blog. Analysez toutes les offres, prenez note de leur EPC et regardez les secteurs avec des offres multiples qui apparaissent au fur et à mesure que votre site croit. Le sujet le plus évident peut être la perte de poids, mais cela signifie également que vous aurez beaucoup plus de concurrence à vaincre dans les moteurs de recherche… Une fois que vous avez défini votre marché, vous aurez besoin d’un nom de domaine. Si vous pouvez inclure quelques mots-clés dans le nom de domaine, alors faites-le. Le choix est le vôtre. Néanmoins, ne vous attardez pas sur ça pendant des jours, choisissez simplement un thème et créez-le.
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L'art de pré-vendre un produit ou comment rédiger un article sur son blog Le but de la prévente est d’amener le visiteur à se dire : "Je veux ce produit… maintenant ! Comment puis-je l’obtenir ?" Si vous envoyez directement les visiteurs sur la page de vente du produit dont vous faites la promotion, 95 % des personnes partiront sans acheter le produit. Le fait de présenter le produit permet de différencier les acheteurs potentiels des simples visiteurs. Les sites de prévente à succès ont quatre points communs : · Le site présente et recommande le produit de manière claire. · L’auteur se connecte avec ses lecteurs et se concentre sur leur besoin et leur montre que ce produit est la solution. · Il ajoute de la valeur au produit (bonus). · Il crée de l’urgence. Voici ce que vous devez essayer d’atteindre lorsque vous créerez un article de prévente : · Vous pouvez puiser dans une demande existante, le désir, l’envie, le besoin (un excellent argument de vente) qui est lié au marché. · Vous devez créer une ambiance d'achat en mettant en valeur les avantages du produit et les résultats qu’on peut obtenir. · Vous devez présenter une offre unique. Pour cela, je vous conseille d’ajouter des bonus liés au produit dont vous faites la promotion. Vous verrez à la fin de cet E-book lorsque je vous présente ce fameux plugin indispensable à la vente, comment il vous permettra de gérer une offre unique... Voici maintenant deux méthodes que vous pouvez mettre en place.
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Méthode de prévente n ° 1 : Parlez du problème, offrez ensuite une solution (le produit) ! Pour introduire le problème, qui est généralement lié à toutes les personnes, vous pouvez parler de votre expérience personnelle. Ceci leur permettra de s’identifier à vous. Vous devez bien accentuer sur le problème pour que vos lecteurs se disent "c’est exactement la situation dans laquelle je suis et ce n’est pas évident." Ensuite, il suffit de présenter la solution au problème. Si vous avez appliqué les conseils présents dans le produit et que vous avez obtenu de bons résultats, mettez-les en avant. Dans le cas contraire, essayez d’obtenir les témoignages de vos clients précédents. Si les personnes se rendent compte que ce produit a les solutions à leurs différents besoins, elles s’intéresseront de plus en plus à celui-ci. Méthode de prévente nº 2 : Mettez en évidence les défauts du produit, puis ajoutez un bonus pour pallier ce problème Méthode un peu plus subtile, mais plus risquée si elle est mal employée. Au départ, c’est la même chose que la première méthode : présentation, problème, solution, résultat… La différence vient du fait que vous allez décrire les défauts du produit en expliquant que ces défauts peuvent être préjudiciables pour la personne. Ensuite, il ne vous reste plus qu’à présenter vos bonus qui contournent ces défauts et qui permettent aux personnes d’avoir toutes les informations pour réussir (vous pouvez jouer sur le côté exclusif des bonus). Configuration de vos pages de destination (je vous rappelle que vous pouvez créer des pages avec Wordpress : http://www.action-web-marketing.com/formation/wordpress/videos/pageswordpress) Il est très important de vous assurer de la meilleure qualité possible, en somme, il faut que votre site paraisse "professionnel". Comme nous l'avons déjà vu, il y a différentes pages très importantes à
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publier : · Votre nom et vos informations de contact · Politique de confidentialité · Termes et conditions · Avertissement · Page de contact Je suis souvent surpris, encore aujourd’hui, de trouver des sites sur lesquels même le nom du propriétaire n’est pas montré. Je dois vous avouer que je trouve cela inquiétant, cela provoque plus de méfiance encore. Même pour une société, j’apprécie toujours lorsque l’équipe est présentée, pas vous ? N’hésitez pas à afficher votre nom, ajoutez une photo, montrez-vous afin que vos visiteurs puissent encore plus s’identifier à vous ! Vous devez aussi leur donner des moyens de vous contacter facilement. Le minimum est de proposer une adresse électronique, un support à la clientèle représente un avantage indéniable. Pourquoi ne pas leur indiquer un numéro de téléphone ? Vous pouvez très facilement créer une ligne spéciale à l’aide de Skype pour quelques euros par mois. Indiquez également vos informations professionnelles. Aujourd’hui, avec le statut d’auto entrepreneur, tout particulier que vous êtes et peu importe les revenus que vous dégagez de votre activité, vous devez être enregistré et déclarer vos revenus. Un numéro de SIREN vous sera attribué, affichez-le sur votre site afin d’annoncer à vos visiteurs que votre activité est officielle et déclarée !



Politique de confidentialité & Conditions d'utilisation. Les personnes n’apprécient pas de rédiger ces pages. Elles pensent que personne ne les lira.
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Vos visiteurs ne prendront peut-être pas le temps de les lire dans leur intégralité, mais beaucoup d’entre eux vérifieront leur présence et seront rassurés de les trouver.



Qu'est-ce qu'une politique de confidentialité ? Une politique de confidentialité explique comment votre entreprise va recueillir, utiliser et stocker les informations personnelles de vos clients (prénom et email voire numéro de téléphone, adresse du domicile). Les personnes sont très protectrices de leurs renseignements personnels, surtout de nos jours, et auront besoin d’être convaincues que vous en ferez bon usage. Assurez-vous de les informer du fait que vous ne donnerez pas ces données privées à des sociétés tierces, et que vous ne les utiliserez que pour votre propre entreprise. Vous ne devez pas faire de grandes promesses, mais engagez-vous à faire en sorte que leur vie privée soit respectée.



Quelles sont les conditions d'utilisation ? C’est ici que vous expliquerez le règlement général de votre site. Il peut être lié à la gestion, aux aspects financiers, etc. Cela permet aux lecteurs de connaître leurs droits et responsabilités, mais aussi de vos engagements, responsabilités ou encore de vous dégager de certains points. C’est ici que vous pourrez détailler votre garantie de remboursement, vos clauses d’annulation, etc. Pensez à toutes les questions qu’un visiteur pourra se poser. Certains sites formulent ces conditions générales sous forme de "foire aux questions (FAQ)", c’est également une bonne idée. La politique de confidentialité et les conditions d’utilisation sont deux documents destinés à rassurer vos visiteurs. Il est important d'examiner avec soin les exemples de politiques de confidentialité en vigueur.
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Comment pouvez-vous utiliser la politique de confidentialité à votre avantage ? Vous devez montrer à vos visiteurs quels sont les renseignements personnels que vous collectez et les raisons pour lesquelles vous avez besoin de ces informations. Ne demandez pas une information dont vous n'avez pas besoin, sinon cela contribuera à rendre les gens suspicieux et les découragera à compléter votre formulaire. Dites aussi à vos visiteurs comment leurs informations seront stockées et comment vous les utiliserez et à quelles fins. Vous avez besoin de permettre au visiteur de modifier et de supprimer les informations facilement ainsi cela améliorera la crédibilité de votre site.



IMPORTANT : Informez toujours vos abonnés en cas de modifications de ces pages.



Rendez votre blog accrocheur Vous devez rendre votre page de destination accrocheuse pour que vos visiteurs restent sur votre site un peu plus longtemps afin qu’ils se décident à acheter le produit dont vous faites la promotion. Pour atteindre cet objectif, il suffit d’ajouter du contenu de qualité que ce soit sous forme de vidéo, d'articles, podcast (audio), etc.



Vidéo La vidéo est LE PRÉSENT, et non l'avenir. Le nombre de personnes regardant des vidéos en ligne croît chaque jour. Nous avons tous entendu parler de YouTube et le nombre de visiteurs qu’il reçoit chaque jour est impressionnant. Maintenant, c'est à votre tour d'utiliser la vidéo à votre avantage.
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La création de vidéo n'est pas aussi difficile que vous le pensez. En moins d’une heure, vous pouvez en créer une et l’ajouter sur YouTube ou un autre site. Pour créer une simple vidéo, il suffit de suivre ces étapes. Téléchargez gratuitement Jing qui vous permettra de faire une capture vidéo (et photo) de votre écran : http://www.jingproject.com/ Ensuite, lancez PowerPoint pour créer des diapositives qui vous permettront de mettre en forme les informations que vous souhaitez transmettre. Si vous n'avez pas PowerPoint, il existe une alternative gratuite : http://www.openoffice.org Lorsque vous avez créé les diapositives, il suffit de lancer de diaporama et d’utiliser JING afin de capturer le diaporama sous forme vidéo. Le tour est joué, vous avez une vidéo que vous pouvez ajouter sur votre site Web.



La qualité de votre contenu Le contenu est roi aux yeux de Google et ses robots sont en mesure de déterminer si un site est digne de recevoir des visites ou non. L’ajout de contenu utile pour le visiteur est primordial tout comme l’optimisation de votre site afin d’obtenir le meilleur positionnement. Pour cela, il suffit de connaître quel type d'informations vos clients potentiels recherchent. Vous pouvez visiter les blogs, les forums présents dans votre niche ou observer les sites de vos concurrents afin de trouver des idées. Lorsque vous avez réuni quelques informations pouvant être intéressantes à exploiter, rédigez quelques articles ou employez quelqu'un pour le faire à votre place.
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Le niveau de qualité de vos articles pour AdWords Si vous décidez d'utilsier les Adwords, c''est un élément que Google a introduit, il y a quelques temps, afin d’éliminer tous les sites qui ne répondaient pas à leurs attentes qualitatives. Si vous souhaitez obtenir un coût au clic le plus bas possible, votre blog devra au moins présenter : · 3 articles de qualité au minimum · Des pages de confidentialité, termes & conditions · Des liens vers d'autres informations utiles L'idée principale, dont il faudra vous souvenir en permanence lorsque vous créez votre blog, c’est que Google cherche absolument à ce que ses utilisateurs trouvent, dans les pages de résultats, un contenu pertinent. En créant un blog de qualité, vous serez récompensé par une réduction du coût par clic pour vos campagnes en plus d’un bon positionnement. L’autre élément pour baisser le prix est de faire en sorte que votre page de destination comporte les mots-clés ciblés dans votre annonce. Ne mettez dans vos pages que les mots clés nécessaires et pertinents. Rédigez votre contenu et amenez les gens vers vos offres C'est certes une partie qui peut sembler difficile mais tout à fait réalisable : rédiger du contenu qui est supposé amener des gens à cliquer sur vos offres. La plupart des gens se contentent de publier un contenu avec une bannière au centre et espèrent que les gens cliquent dessus. Même si cela peut fonctionner, je recommande d'envoyer les gens vers l'offre à partir de l'article parce que les gens "ignorent radicalement les publicités", ce qui diminue de façon drastique la quantité de personnes qui cliquera. Pour démarrer, essayez d'écrire votre contenu autour de l'offre que vous voulez promouvoir sur votre page de vente. Placez-y des liens vers l’offre principale de sorte à pré-vendre le produit aux lecteurs avant même qu'ils
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n’arrivent à l'offre finale. Cela permettra de maximiser vos conversions et par conséquent vos commissions. Imaginez quelques instants que vous parliez des avantages des baies Açaí et que l'un des produits que vous recommandez est pourvu d'un essai clinique. Vous pouvez tout d’abord traiter des avantages des baies puis parler du produit qui peut être testé, discuter des résultats et donner une bonne réputation à la société de sorte à enclencher un maximum d’essais gratuits. Ensuite, vous pouvez faire un lien vers le produit dont vous parliez et vous aurez déjà planté quelques graines dans l'esprit du lecteur sur la bonne qualité du produit et la raison pour laquelle ils devraient l'acheter (parce qu'ils sont les seuls à avoir effectué un essai clinique sur leur produit). Assurez-vous de faire un lien vers le produit au moins deux fois dans le contenu, surtout si vous ciblez le nom de marque ou si vous achetez des motsclés, parce que les gens seront tellement proches de leur décision d’achat, qu'ils cliqueront simplement sur premier lien présenté dès leur arrivée. Si vous avez des difficultés à lier votre contenu à votre produit, le deuxième meilleur moyen de le faire est de rédiger un texte d’environ 400 mots sur l'expression clé que vous ciblez, puis d’y ajouter un petit texte à la fin de l'article dans lequel vous leur direz pourquoi ils doivent cliquer sur votre lien et acheter ce dont vous faites la promotion. C'est loin d’être aussi bien que l'autre méthode, mais c'est mieux que rien, et si vous trouvez quelques motsclés faciles à cibler de cette manière alors, allez-y par tous les moyens et continuez !
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Mots-clés Cette notion me paraît tellement importante que je lui ai consacré un chapitre entier (voir chapitre suivant). Je vous rappelle que vous pouvez en apprendre plus en regardant la vidéo de la partie 2 de la formation, section " Les mots clefs " : http://www.action-webmarketing.com/formation/wordpress/videos/optimiser-son-blog
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Cibler les Mots-clés Exacts



Lorsqu’il s’agit de choisir les mots-clés, je préfère rester fidèle à un outil qui me permet de trouver des mots-clés depuis un petit moment. Je sais que de nombreuses personnes trouvent leurs mots-clés grâce à différents sites pour vérifier si le nombre est précis, mais tous les sites utilisent différentes méthodes pour obtenir leurs données et cela rend souvent les choses un peu plus confuses. Je recommande l’Outil de recherche de mots-clés de Google puisqu’il utilise des données venant directement de Google, ce qui pour moi semble être la manière la plus précise d’effectuer ces recherches. Dirigez-vous vers Google et commencez la recherche en entrant un terme de recherche dans le champ principal, puis sélectionner "tous les pays et territoires" au niveau de l’option pays, entrez les lettres du code de sécurité captcha et effectuez la recherche. Mettez ensemble une liste d’environ 20 à 30 mots-clés qui coïncident avec le thème dont vous voulez parler. N'oubliez pas de faire des recherches sur les marques de tous les produits pour lesquels vous avez des offres afin d’obtenir certains de ces mots-clés ! Ensuite, nous avons besoin de contrôler la concurrence. En premier lieu, tapez l'expression clé dans Google et voyez quels sont les résultats qui s'affichent en premier. Y a-t-il de grands sites ou à forte réputation ? Si oui, alors ils peuvent être difficiles à battre, mais faites attention au numéro un, est-ce un grand site ou pas ? Puis tapez-y l'expression clé, mais mettez-la entre guillemets, cela cible les sites qui contiennent cette expression dans le titre et la description de leur
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page, qui sont en fait les sites plus susceptibles d’être ciblés par ce terme exact. Si les résultats dans Google montrent moins de 20,000 sites, je dirai alors que c’est un degré de concurrence acceptable pour débuter. Évidemment moins c’est élevé, mieux c’est ! Si ces deux choses vous semblent satisfaisantes, vérifiez le nombre de liens dont disposent les pages en position 1 et 2. Pour ce faire, allez sur yahoo.com et tapez-y "link:" suivi de l’URL, comme ceci : Link:http://www.example.com/Example-page.html Utilisez toujours exactement la même URL que celle montrée par Google, donc si l’URL montrée par Google ne contient pas les 3 w (www) alors n’en mettez pas, sinon Yahoo pourrait vous montrer un résultat incorrect. Je viserais les sites ayant 20 liens au plus pour commencer. Sur la base des résultats de toute cette analyse, vous pouvez prendre la décision de cibler ce mot-clé, ce sont néanmoins juste des lignes directives. Quelques fois, sur un mot-clé, l’un des critères que j’ai donnés pourrait être un peu hors sujet, mais cela pourrait toujours avoir l’air d’un bon mot-clé à utiliser. Par exemple si nous prenons "acai berry 500" dans notre liste bien que cela ressemble à une marque, il enregistre 880 recherches par mois. Évidemment, nous avons besoin d’avoir une offre pour ce produit, mais si nous en trouvons une, nous n’aurons pas de grands sites ou puissants aux premières places. Il y a 55,600 résultats pour le terme ce qui est assez élevé. Mais le premier site de la page possède 2 liens vers lui et celui en deuxième position en a tout autant. Donc, de mon point de vue, il serait raisonnablement facile d’être classé puisque les résultats affichés, lors de notre recherche avec les mots-clés entre guillemets, n’étaient pas excessivement élevés (50,000+), et ils présentaient un nombre très faible de liens. Si nous pouvons obtenir plus de liens qu’eux, nous avons de bonnes chances d’être mieux classés qu’eux. Cela nous introduit à point nommé dans la section pour atteindre le sommet des moteurs de recherches.
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SEO – Optimisation du Moteur de Recherche Nous avons vu au cours de la deuxième partie de la formation toute l'importance d'une bonne optimisation de votre blog pour générer du trafic. Apprendre les techniques de SEO est une chose essentielle. Lire des ouvrages sur le sujet n'est pas suffisant, seule la pratique vous donnera l'expérience pour mieux juger les choses et affiner vos méthodes afin de les rendre plus efficaces. Ce que je veux souligner ici c'est que lorsque vous travaillez sur les éléments suivants, n'oubliez pas d'y intégrer là aussi vos mots clefs : 1. Le titre et le nom de votre page Google insiste énormément sur le titre de la page, vous devez vous assurer qu'il contient l'expression clé. Appelez le fichier de la page du même nom que le titre aide également beaucoup. Par chance, les fonctionnalités de Wordpress nous permettent de faire cela automatiquement. 2. La description de la page C’est une autre chose très appréciée par Google. Assurez-vous d’y mettre si possible votre expression clé. 3. L'utilisation de la phrase sur la page De toute évidence, si votre page a un rapport avec le terme que vous essayez de classer, vous devriez utiliser cette phrase au moins une fois sur la page. Personne ne sait combien de fois Google cherche la phrase dans le corps de votre page, mais j'essaie, personnellement, de la mettre tous les 100 mots environ.
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Les liens retours vers la page Nous avons vu que vous pouviez créer du trafic en mettant des articles en ligne sur les divers sites d'articles comme : articlesenligne.com portalaction.com articlesbase.com libre-article.fr contenulibre.com fruitymag.com Vous pouvez aussi utiliser les sites de partage de favoris, ces sites ayant également une bonne réputation auprès de Google. Vous pouvez utiliser SocialMarker.com pour améliorer le processus. Ce site vous permet soumettre votre page à travers 40 différents sites de partage de favoris. Vous devrez néanmoins tout d'abord vous enregistrer sur tous les sites. Ne l'oubliez pas ! Quelque soit votre technique, n'oubliez pas vos mots clefs. Mettez les bien entendu dans vos articles mais aussi au niveau des liens que vous faites vers votre blog. Une chose à surveiller est donc le texte que vous utiliserez pour faire un lien vers votre page. Seuls environ 60 % des liens devraient utiliser la phrase que vous ciblez, puisqu’il n'est pas naturel que tous les liens disent la même chose, faite des mixages avec différentes formulations, peut-être des variations de la phrase principale, même un simple lien "cliquez ici"!



Les qualités de mots clefs C’est bien cela, si vous ciblez les bons mots-clés et mettez tout en œuvre pour obtenir des liens, alors vous développerez un flux de trafic régulier par le biais de la progression du classement de votre site et vous pourrez ainsi diriger ce
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trafic à travers vos offres. Vous n’obtiendrez pas facilement un classement pour tous les mots-clés, parfois les mots-clés ne "fonctionnent" pas et vous ne pouvez toujours pas être classé au sommet de toutes les pages, ne vous inquiétez pas pour cela et passez simplement à l'expression-clé suivante. Les mots-clés sont souvent le facteur décisif pour la conversion de votre trafic. Bien sûr, vous pouvez pré-vendre pour augmenter vos conversions et l’apparence de votre site ou du site d’offre… pourra aussi vous aider, mais si vous attirez les gens avec les mauvais mots-clés, ils ne seront pas dans le bon état d’esprit et ne convertiront pas. Un simple exemple, quelqu’un qui effectue une recherche "arnaques au sondage", pense déjà que les sites proposant des sondages sont une arnaque. Donc, il est peu probable que vous réussissiez à gagner de l’argent à partir de ce trafic, à moins de les convaincre sur votre page qu’il n’existe aucune arnaque et que vous leur fournissez quelques exemples sur la manière dont cela fonctionne pour vous et combien vous êtes rémunéré. Comparez cela avec quelqu’un qui cherche à "gagner de l’argent avec des sondages" et vous verrez que la personne arrive avec un état d’esprit totalement différent. En réfléchissant simplement aux mots que les gens utilisent lorsqu’ils font des recherches, vous pouvez jauger leur degré de "bonne volonté commerciale", leur aptitude à acheter quelque chose. En ciblant les mots-clés qui montrent que la personne recherche activement votre type de produits (c’est-à-dire "obtenir une déclaration d’assurance » ou une marque) ou mieux encore, si elle fait ses recherches avec des mots comme "acheter", "acquérir" ou "acheter des pilules de baies d’Açaí », vous réaliserez des profits bien plus facilement. Laissez les autres mots-clés de pacotille à quelqu’un d’autre puisqu’ils se cassent la tête à se demander pour quelle raison leurs commissions sont si faibles, alors qu’ils obtiennent un bon trafic!
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Classons donc par degré de qualité les mots-clés que nous allons cibler: 1. Mots-clés incluant le nom du produit c’est-à-dire "Engrais gazon biologique", "Achetez de l'engrais gazon biologique". Les noms de produit et les phrases contenant le nom du produit sont probablement les meilleurs mots-clés que vous pouvez cibler. Il s’agit habituellement de gens qui ont vu l’offre ou le produit et qui au lieu de l’ignorer directement, comme ceux qui ne trouvent aucun intérêt à cette offre, cherchent plus d’informations pour les aider à décider s’ils doivent l’acheter ou pas (ceci couvre également les mots-clés d'évaluation !). Ceci signifie qu’ils sont sur le point d’acheter et si vous pouvez être le premier à leur faire franchir ce seuil, alors vous pouvez collecter les commissions avec des taux de conversion assez fous. Néanmoins, ceci ne doit pas juste être pour des essais gratuits. Si vous ciblez le mot-clé "iPod", vous pouvez promouvoir les offres pour un iPod gratuit, si vous ciblez le mot-clé "carte de crédit" vous pouvez les envoyer remplir un formulaire et ainsi vous faire payer… Sortez des sentiers battus ! 2. Mots-clés d’achats c’est-à-dire "Où puis-je acheter de l'engrais gazon biologique", "acheter de l'engrais biologique en granulés" Ceci est évident. Tous ceux qui font des recherches en ligne ne sont pas prêts à acheter, ils peuvent dans certains cas être justes en train de chercher une information et donner du volume à votre trafic, mais votre compte en banque reste anorexique ! Si les gens cherchent activement en utilisant des mots-clés comme "acheter",
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"acquérir", "Où puis-je acheter", ils montrent qu’ils veulent réellement dépenser de l’argent et acheter quelque chose, vous devriez être là pour les diriger directement vers les offres et collecter une partie de leur argent ! 3. Les mots-clés relatifs aux produits et qui ne sont pas négatifs c’est-à-dire "Puis-je traiter mon gazon avec de l’engrais biologique ?" et non "L'engrais biologique est-il une arnaque ?". Si les gens cherchent dans un sens négatif, alors ils seront un peu plus difficiles à convaincre et n’auront probablement aucune confiance en ce que vous leur direz. Facilitez-vous la vie et ne prenez que les expressions clés qui ne sont pas négatives et qui sont précisément en relation avec votre offre (c’est-à-dire celles qui mentionnent le nettoyage du colon si vous faites la promotion de ce genre de produit…). 4. Mots-clés relatifs au marché et qui ne sont pas négatifs c’est-à-dire "Comment puis-je traiter mon gazon" et non "Pourquoi mon gazon est-il pourri ?». Ils sont moins focalisés. Vous pouvez voir qu’ils parlent de perte de poids lorsque l’offre dont nous faisons la promotion concerne un produit à base de baie Açaí. Ceci signifie que les gens ne cherchent pas exactement ce que nous offrons donc le taux de clic et de conversion sera probablement réduit. Mais puisque c’est dans le même secteur, les gens peuvent être intéressés par ce que nous avons à offrir. Ensuite, il s’agira de répéter les points 3 et 4 afin d’ajouter des mots-clés, mais vous pouvez essayer et attraper les gens qui cherchent dans le sens négatif et les convaincre à changer leur mentalité. Mais, je suis sûr qu’avec tout ce qui est au-dessus, vous avez déjà assez d’occupation !
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Un plugin pour vendre et faire vendre !



Bon, un plugin vous savez déjà ce que c'est :-) D'autre part, nous avons déjà vu comment mettre un blog WordPress en place et comment l'optimiser afin de générer du trafic dessus. L'étape suivante serait donc d'utiliser cet outil formidable pour vendre vos propres produits. C'est pour cela que nous avons voulu concevoir un système vraiment complet qui permettrait à lui seul, combiné avec Wordpress bien sûr, de mettre en fonction un générateur de revenus tout en restant simple à utiliser. Mais voyons ce que ce plugin va vous permettre de faire : – de mettre en place facilement votre processus de vente de produits au complet pour tout type de produit téléchargeable. De la page de vente en passant par le paiement et par la livraison sécurisée, tout est facilement géré par le plugin. En quelques minutes votre produit est en vente – en plus du système de vente, ce plugin va vous permettre de mettre en place VOTRE propre système d'affiliation ! Vous allez enfin pouvoir proposer à qui le souhaite de vendre VOS produits avec un système de commissions simple et efficace Le but est qu'avec le système Wordpress Booster, vous puissiez vendre immédiatement vos propres produits d'information et cela le plus facilement possible. Vous allez pouvoir avec cette formation très complète vous lancer et créer des
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produits bien à vous avec des méthodes simples et accessibles. Nous allons donc voir comment mettre tout cela en place : – nous allons voir comment mettre en place votre page de vente – comment créer une offre unique pour gagner encore plus sur votre première vente (un client qui a déjà sorti sa carte bancaire est un client prêt à acheter) – comment mettre en place votre affiliation sans rien faire (intéressant non ?!!!) – comment inviter vos clients à parler de vous et à vous générer encore plus de ventes Comme à mon habitude, je vous ai préparé des vidéos donc, je vous invite de ce pas à visualiser ces vidéos. Vu le sujet, il me semblait mieux de faire une vidéo complète, divisée en sections. Je me suis dit que la première fois vous auriez besoin de tout voir mais que par la suite, vous pourriez ne visualiser que les sections que vous auriez besoin de voir pour vous rafraîchir la mémoire. J'espère avoir bien fait, pardonnez moi si ce n'est pas le cas ;-) Je vous invite donc à visualiser la vidéo de suite : http://www.action-webmarketing.com/formation/wordpress/videos/plugin-vente Maintenant que vous avez vu la vidéo, vous pouvez mieux vous rendre compte de la facilité de mettre en place un système de vente sur votre blog. Comme je vous l'explique dans la vidéo, vous allez pouvoir nettement augmenter le trafic sur votre site grâce à un système d'affiliation nouvelle génération. En effet, nul besoin de s'inscrire pour être votre affilié : il suffit d'avoir une adresse E-mail Paypal ! Pour découvrir cet incroyable plugin, rendez-vous à l'adresse suivante : http://www.wordpress-booster.com
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Il existe aussi un plugin qui vous permet de permettre aux visiteurs de votre blog de toucher des commissions avec les programmes d'affiliations que vous affichez sur votre blog mais je vous laisse en découvrir plus en vous rendant directement sur le site : http://www.viralyser.com
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Plusieurs blogs ?



Une fois que vous avez créé un blog, obtenu du trafic et gagné de l'argent grâce à des mots clés uniques, vous avez deux options : développer ou construire… Maintenant que vous savez ce que vous faites, vous pouvez soit poursuivre avec des mots-clés plus difficiles qui nécessitent plus de travail et de liens, mais apportent plus de trafic, ou vous pouvez créer un nouveau blog dans un secteur différent et commencer à le développer en même temps que votre niche principale. Personnellement, je préfère créer de nombreux blogs, vous pourriez être surpris par la manière dont les différents secteurs convertissent et combien il est difficile ou facile d’obtenir un bon positionnement dans certaines niches comparativement à d'autres. Par conséquent, si vous restez sur un blog et cherchez à le développer, cela pourrait vous ennuyer si vous démarrez un nouveau blog dans une niche différente qui vous rapporte deux fois plus pour le même trafic, tout en étant en plus mieux et plus facilement positionné ! Bien sûr cela peut fonctionner négativement et votre nouvelle niche de marché peut moins convertir... mais en ayant quelques blogs différents et en y travaillant, vous pouvez éventuellement identifier le ou les deux secteurs que vous voulez vraiment développer et avec lesquels vous voulez obtenir un bon trafic. Il existe une solution permettant de faire de la gestion multi blog avec Wordpress qui s'appelle Wordpress MU. Nous ne nous y attarderons pas ici car cela pourra faire l'objet d'une
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formation complémentaire. Toutefois, si voulez plus d'informations sur le sujet, je vous invite à vous rendre sur le site suivant : http://www.wordpress-fr.net/wordpress-mu/presentation
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Conclusion



Cette fois, c'est vraiment la fin, mais on aura bien l'occasion de se retrouver... Maintenant, vous savez mettre un blog en place, ramener du trafic dessus et comment l'utiliser pour vendre. Il ne vous reste plus qu'à vous y mettre, mais je ne me fais pas de soucis et suis sûr que vous y arriverez. Si vous utilisez bien le plugin WordPress Booster, vous arriverez, comme Stéphane et moi, à générer du trafic sur votre site grâce à l'affiliation. En effet, votre meilleur vendeur, quoiqu'on veuille bien dire, ne sera jamais Google mais bien chacun de vos clients satisfaits qui parleront de votre produit à d'autres, surtout si vous les récompensez avec un système de commissionnement attirant. Comme je vous l'ai dit en introduction de cette formation, si vous avez des questions ou des problèmes, n'hésitez pas à nous contacter sur l'adresse cidessous : [email protected] Et pour finir, une dernière petite vidéo pour la route... http://www.action-webmarketing.com/formation/wordpress/videos/conclusion À votre succès, Luc Bernouin.
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Ressources



Script Wordpress : http://www.wordpress-fr.net Formation et Outils marketing Action Web : http://www.action-web-marketing.com Programmes d'affiliation : Action Web Marketing : http://www.action-web-international.com/affiliation/affiliates/signup.php Cercle des droits de label privés : http://droits-de-label-prive.com Club du succès : http://www.club-du-succes.com Cashtrafic : http://www.cashtrafic.com Plateforme d'affiliation 1TPE : http://www.1tpe.com Google adsense : https://www.google.com/adsense/g-app-single-1 Amazon : Amazon.com
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Comment écrire une lettre de vente : Cliquez ici... Sous-traitez une partie du travail : Odesk : http://www.odesk.com Rentacoder : http://www.rentacoder.com Générateur de mots clefs Google : https://adwords.google.com/select/KeywordToolExternal



Plugins : WordPress-Booster : http://www.wordpress-booster.com Viralyser : http://www.viralyser.com



Retrouvez nous sur nos blogs : Blog de Luc : http://www.luc-bernouin.com Blog de Stéphane : http://www.stephane-colle.com Suivez Stéphane et Luc sur Twitter : Stéphane : http://www.twitter.com/stefko001 Luc : http://www.twitter.com/LucBernouin
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