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04 â€“ l'affiliation - A Little Mercerie

finanÃ§ons pour attirer plus de visiteurs sur vos boutiques. Cela ne coÃ»te rien aux vendeurs et cela apportera des nouveaux visiteurs. â€¢ Cela va t il changer ... 
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LITTLE PAPOTAGE 10/04 – L’AFFILIATION Questions sur l’affiliation •



Est-ce que l'affiliation est obligatoire ? par mode-and-co => Non ce n’est pas obligatoire, c’est juste un moyen que nous ouvrons et que nous finançons pour attirer plus de visiteurs sur vos boutiques. Cela ne coûte rien aux vendeurs et cela apportera des nouveaux visiteurs.



•



Cela va t il changer quelque chose pour les vendeurs ? par creatistshop => On espère oui que cela va changer quelque chose et que les boutiques vont avoir de nombreux visiteurs supplémentaires.



•



Quel impact cela aura-t-il sur l'évolution des commissions qui nous sont prélevées, car 8% reversés me paraît proportionnellement énorme par rapport à ce qui nous est prélevé, merci ! par zyglinette => Nous allons verser 8% uniquement aux affiliés qui apporteront un utilisateur qui fait son premier achat sur A little Mercerie. Dans le cas où la personne est déjà cliente, alors on ne reversera que 5%. On compte ensuite sur le fait que les nouveaux acheteurs reviendront plusieurs fois acheter sur vos boutiques car ils y auront eu une bonne première expérience. Rassurez-vous, la commission prise sur les ventes des boutiques ne va pas augmenter. Vous avez tout le détail sur le lien suivant : https://www.alittlemarket.com/press/nos-partenaires



•



Pouvez-vous nous en dire plus sur l'ensemble des commissions qui seront prélevées ? car je ne comprends pas comment cela va fonctionner ? par selene => Comme je le disais dans la question précédente, il n’y aura pas de commission supplémentaire prise sur les vendeurs. C’est A little Mercerie qui va financer cette dépense marketing grâce aux commissions habituellement payées sur chaque vente. Vous pourrez trouver le détail des commissions que A little va payer aux affiliés ici : https://guidecreateur.alittlemercerie.com/article/le-programme-daffiliation/



•



L'affiliation ne concerne que A little Mercerie et pas A little Market ? Cette décision me conforte dans l'idée que les ventes ont beaucoup baissé. La little Week, elle n'attire pas beaucoup de clients. par madila89



=> L’affiliation concerne les deux sites. Nous suivons en permanence les ventes sur le site, au global nous ne constatons pas de baisse et le site continue sa croissance. Des milliers de visiteurs continuent de venir chaque jour sur le site. En revanche, si vous constatez une baisse des ventes sur votre boutique, nous espérons que l'affiliation vous aide rapidement. •



Etant donné que la plateforme a du mal à gérer les demandes via le support et les corrections de bugs, vous paraît-il judicieux de vous lancer dans autre chose, qui apparemment rendrait le site plus visible et donc potentiellement encore plus de demandes d'aides et bugs rencontrés ? par colleen-illustrations => Nous faisons toujours notre maximum pour répondre le plus rapidement et surtout le mieux possible à nos clients. Notre service client fonctionne malheureusement en effectif réduit depuis quelques semaines en raison du départ d'une personne chez nous, mais nous cherchons une solution pour pouvoir changer cela prochainement. Nous avons choisi de nous lancer dans l’affiliation car c’est un levier important qui va nous apporter rapidement de nombreux visiteurs et qui pourra profiter à tous les vendeurs. L’équipe technique priorise son travail et alterne son travail entre la résolution de bugs et la création de nouvelles fonctionnalités.



•



Quelle est la stratégie d'A little Mercerie pour recruter des "affiliés" ? par delecta-paris => Nous avons une personne qui contacte les affiliés potentiels, leur explique le fonctionnement de l'affiliation chez nous, les aide à rédiger leurs premiers articles et à utiliser la plateforme de notre partenaire (Awin). Une fois que les affiliés seront habitués à créer du contenu qui parle de nous, ils seront autonomes et pourront facilement parler de nous. Ces personnes sont choisies via le réseau Awin ainsi que parmi les influenceurs ayant les mêmes thématiques et centres d’intérêts que nos sites.



•



Envisagez vous d'ouvrir le programme aux vendeurs ? Si oui, à quel horizon ? par delectaparis => Nous envisageons d’ouvrir le programme aux vendeurs mais nous réfléchissons encore à une date et sur quelles conditions. Nous n’avons pas encore tout défini car le programme sera forcément personnalisé pour les vendeurs/affiliés.



•



Envisagez vous de mettre en place un système de Cash Back ? par delecta-paris => Certains de nos affiliés déjà présents sur nos programmes d’affiliation peuvent déjà vous faire profiter de cashback.



Questions sur l’e-CRM •



Aujourd'hui la "valorisation" / mise en avant des bons de réduction offert à tous est de mon avis très moyenne. On peut en voir un sur la home page au niveau du cadre "Avantages clients de la boutique". Pensez vous revoir cela ? Aujourd'hui sur certains sites, la page indique le montant restant à acheter pour bénéficier du port gratuit, indique dans un menu déroulant les bons utilisables au moyen du "tunnel" de vente ... Dans les emails que vous envoyez vers les clients, vous pourriez informer des bons disponibles chez les vendeurs qu'ils ont visité...etc… par delecta-paris => Il est vrai que cette mise en avant pourrait être améliorée. Pour le moment, ce n’est pas un sujet prioritaire mais je garde de côté ces propositions et nous les utilisons lorsque nous mettrons le sujet sur la table. Merci pour votre proposition.



•



Aujourd'hui (sauf erreur de ma part), ALME ne fait rien en terme de re-targeting par rapport à d'autres concurrents. Envisagez vous de mettre en oeuvre des techniques de retargeting ? par delecta-paris => Oui, vous avez raison, nous ne faisons actuellement pas de retargeting. Le coût de cette acquisition de trafic est pour le moment trop élevé, c’est pourquoi il n’a pas été choisi de le mettre en place. Nous réfléchissons pour pouvoir peut-être en faire dans des opérations très ciblées dans le futur.



Question autre •



Si certain de nos articles sont pris pour des tutos, cela implique d'avoir un gros stock, ce qui n'est pas toujours possible. Et si c'est le cas, les nouveaux visiteurs vont ils tomber sur des liens morts ? Cela donnerait une très mauvaise image... => Oui en effet, les fournitures sélectionnées pour les tutos qui ont ensuite la chance d'être mis en avant, génèrent la majorité du temps un gros nombre de ventes. Dans le cas où votre stock est à 0 alors le visiteur arrive quand même sur votre fiche produit mais avec un stock à 0 et d'autres produits de la même boutique sont alors proposés.
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Pouvez-vous nous en dire plus sur l'ensemble des commissions qui seront prélevées ? car je ne comprends pas comment cela va fonctionner ? par selene.
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A little Mercerie Le ... 

25 août 2014 - fondateurs, Nicolas Cohen, Nicolas D'audiffret et Loïc Duvernay. .... Joseph – PIERSON Hervé et MEROT Alain société civile professionnelle.
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A little Mercerie Le ... 

25 aoÃ»t 2014 - Le tirage au sort se fera parmi les internautes ayant apportÃ© les bonnes rÃ©ponses et 9 personnes au total (3 personnes chaque semaine pour A ...
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Cadres brodÃ©s - Leanna Earle x A Little Mercerie 

Page 1. Live laugh. Love. CADRES BRODÃ‰S. Leanna Earle x A Li le Mercerie.
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Cadres brodés - Leanna Earle x A Little Mercerie 

Page 1. Live laugh. Love. CADRES BRODÉS. Leanna Earle x A Li le Mercerie.
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A Little Love A Little Kiss 

Em. 8. 7 · 8 0. 0 · 0 · 0 · 9 · 9 · 0 · 7 · 7. = 60 ... 11 · 9 · 10 · 11 · 12 · 11 · 7 · 10 · 11 · 10 · 9 · 10 · 0 · 2 · Em/G · 2 · 1 · 10 · 11 · 11 · 9 · 3 · 10 · 10 · 11 · E · 9 · 5 · F · 7/ 5.
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a little in love 
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Lookbook - A Little Market 

Machine Ã  coudre en tissu par Les-lubies-de-Louise, 28â‚¬, rÃ©f. 6440553, Made in Merignac- 3. Tabouret .... Ours en peluche par Creazabelle, 30â‚¬, rÃ©f. 9460785,. Made in Pont-de-l'Arche. Haute-Normandie ... 1102840, Made in Pont-Ã -Mousson - 3. M
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A Little Smalltalk - Description 

May 24, 1985 - ficulty (at least with the language) in moving from one system to the ...... as bootstrapping and is inde~d one of the tricky aspects of the Little ...
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a little wanting song 
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A Little Smalltalk - Description 

May 24, 1985 - Processing a Class Definition. 39. This chapter introduces the syntax used for defining classes. An ex- ample class definition is presented.
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a little princess 
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Lookbook - A Little Market 

d'un prototype, chacune de ses piÃ¨ces lui prend entre deux et quatre heures de travail. Elle souhaite aujourd'hui continuer Ã  se dÃ©velopper en Ã©largissant.
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04 - Precom-A-4 

rampe 9%. 473.30. SS=473.35. 470.70. SS=471.00. 470.65. 469.80 rampe 4% rampe 3.6%. SoutÃ¨nement. SoutÃ¨nement. SoutÃ¨nement. SS=469.80. 471.00. Haievive+grillage ht:1.20m. 475.50. 479.00. Haievive+grillage ht:1.20m pente 4%. Citernes enterrÃ©es. PRI
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cause commune - A Little Market 

5 mai 2014 - explique-t-elle. Aujourd'hui, elle rÃ©alise au moins quatre ... partage est dans notre ADNÂ», ajoute-t-il. Un marchÃ© juteux qui pourrait attirer les ...
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61 - A Little Something Special 

@ArioÎ»ÎµÏ�Ï‚. MISS QUACKFASTER, I'M GOING DOWNTOWN TO CHECK ... OH, I DON'T WANT YOU TO GIVE ME. ANYTHING .... WILL BECOME THE RICHEST.
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I say a little prayer 

break time time e e e e ver, ver, ver, ver,. I break time. I break time ver, ver, ver, ver, for for for for. Oo............. For. For. For. For e e e e cof fee my all thru take time.
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Make A Little - Mishnock Barn 

Make A Little. Choreographed by Dan Albro (10/11/17). Description: 32 Count, 4 Wall, Beginner Intermediate Line Dance. Music: â€œMake A Littleâ€� by: Midland.
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a little life english edition 
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04 

Panelen weer monteren; let erop, dat de kabelboom en .... Manual Ref. no. AIM000102-0. 1x 4x. A. A-B. L + R. 14. 2x 4x. C. C. 37 Nm. A. 37 Nm. C. A. B. C. D.
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04 

20 avr. 2017 - QUIBERON ST PIERRE QUIBERON. Nuit ... 20/04/2017. DE LA CITADELLE. 3, PLACE BIGARRE. 56360 LE PALAIS. 0297318057 nÂ°561004 ...










 


[image: alt]





4 A little of this. A little of that. An echolocation. Sometimes you ... - corner 

A little of this. A little of that. An echolocation. Sometimes you sound better in a language you don't speak. China clatter. Seagull laugh. Netted rock. Lakes don't ...
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04 

http://sociedad.elpais.com/sociedad/2014/04/29/actualidad/1398797359_414494.ht · ml#bloque_comentarios ... de Ciencias Exactas, Fisicas y Naturales en Espagne aprÃ¨s quelques annÃ©es de travail aux. Etats-Unis, va mettre en ... R : La cybersÃ©curitÃ©
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6 avr. 2019 - 5 51 V. JUDO SCOTLAND 1. 4 41 V. 3P3 JCO ROUBAIX. 3 30 P ... 6 51 V. BLANC MESNIL SPORT JUDO. 6 51 V. 2P1 OUTSHOCK JC. 1 11 P.
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